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6-42 NEWS. EVENTS

44-92 BAUMA’2013

THE WORLD LARGEST EXHIBITION OF CONSTRUCTION EQUIPMENT BAUMA’2013 (THE 30-TH) WAS

HELD FROM 15 TILL 21 APRIL IN THE TRADE-EXHIBITIONAL CENTRE IN MUNICH. AT THE EXPENSE OF

THE EXHIBITIONAL ADDITIONAL AREA OF THE 20000 SQM. FOR OUTSIDE EXTERNAL EXPOSITIONS IN

THE NORTHERN PART, ITS TOTAL AREA WAS 570000 SQM., WHICH IS EQUAL APPROXIMATELY TO 80

FOOTBALL FIELDS, WHERE WAS EXHIBITED A CONSTRUCTION EQUIPMENT TO A VALUE OF SEVERAL

BILLION DOLLARS. TAKING INTO ACCOUNT THAT IN IT PARTICIPATED 3300 COMPANIES, IT IS

POSSIBLE TO SAY, THAT AT THIS EXHIBITION WERE DEMONSTRATED THOUSANDS OF NEW PRODUCTS

FOR THE CONSTRUCTION INDUSTRY, WHICH HAVE SEEN 530000 VISITORS FROM 200 COUNTRIES.

HERE IS JUST A LITTLE REVIEW OF SOME OF THEM.

94-97 EQUIPMENT TOP 50

BUOYANCY AMONG US EQUIPMENT MANUFACTURERS BUT A SLIP FOR SOME OF THE CHINESE ME-

ANT REVENUES FOR THE WORLD’S 50 LARGEST EQUIPMENT MANUFACTURERS GREW JUST +2.6%

LAST YEAR TO US$ 186 BILLION.

98-110 TIME OF CHANGES

THE ARTICLE IS DEDICATED TO THE RUSSIAN MARKET OF HYDRAULIC LOADER CRANES. THE ANA-

LYSIS OF THE MARKET STATE AT PERIODS BEFORE AND AFTER THE CRISIS IS GIVEN. RESULTS OF

ACTIVITIES OF HOME AND FOREIGN COMPANIES ARE CONSIDERED.

114-121 IN DEFENSE OF ECOLOGY

MAIN MEASURES FOR A MINIMIZATION OF HARMFUL EJECTIONS DURING OPERATION OF PRODUC-

TION ENTERPRISES OF ROAD-BUILDING.

124-126 IN ORDER THAT ROADS WERE SMOOTH 

AS A MIRROR

IN THE ARTICLE IS GIVEN THE REVIEW OF NEW STATIC ROLLERS’ MODELS, WHICH CAME TO THE

RUSSIAN MARKET DURING THE LAST SEVERAL YEARS. STRUCTURAL PECULIARITIES AND MAIN 

MODELS CHARACTERISTICS ARE LISTED.

128-131 QUALITATIVELY NEW TINGE

IN A PREVIOUS ARTICLE I MADE YOUR ACQUAINTANCE OF A TECHNOPARK OF THE COMPANY SANY

HEAVY MACHINERY, LTD., SITUATED IN CHANGSHA. W’LL CONTINUE THE ACQUAINTANCE OF A 

CRANE PLANT, SITUATED NOT FAR FROM CHANGSHA, AND ALSO VISIT PLANTS  PRODUCING AN

EARTHMOVING TECHNIQUE, SITUATED IN A COASTAL REGION, WELL-KNOWN AS THE «GOLDEN

TRIANGLE» IN THE DELTA OF THE YANGTZE RIVER, JIANGSU PROVINCE, TOWNS OF KUNSHAN AND

SHANGHAI. THESE PLANTS PRODUCE EXCAVATORS, QUARRY HAULERS AND DOZERS.

134 FRUIT OF TECHNOLOGICAL TRANSFORMATIONS

THE BEGINNING OF 2013 THE COMPANY XGMA MARKED A PRODUCTION OF A NEW LOADER SERIES H,

COMBINING IN IT ALL ADVANTAGES OF LOADERS OF PREVIOUS GENERATIONS. THIS TYPE OF THE

LOADER IS A FRUIT OF MANY YEARS TECHNOLOGICAL TRANSFORMATIONS OF THE COMPANY XGMA.

136-146 OLD HORSE WON’T SPOIL FURROW

THE MAGAZINE «CTT» CONTINUES A PUBLICATION OF A SET OF ARTICLES, DEDICATED TO CONSTRUCTION

AND ROAD-BUILDING TECHNIQUE PRODUCED AT THE USSR TIMES. THE TECHNIQUE, WHICH IN SPITE

OF ITS VENERABLE AGE, IS STILL ALSO TIRELESSLY WORKING AT CONSTRUCTION PROJECTS. THE

SECOND PART OF THE ARTICLE IS DEDICATED TO MACHINES FOR EARTHMOVING AND OTHER WORKS

OF A ZERO CYCLE - EXCAVATORS, DOZERS, LOADERS, SCRAPERS, DRILLING UNITS AND PILE-DRIVERS. 

148-150 LONGITUDINAL EVENNESS

INNOVATIVE METHODS OF MEASUREMENT AND ESTIMATE OF ROADS LOGITUDINAL EVENNESS.

152-154 ROAD PAVEMENTS WITH LAYERS 

OF VIBRATORY CASTING ASPHALT CONCRETE

156-157 AT MOST ATTRACTIVE

IN THE END 2012 THE COMPANY CATERPILLAR PRESENTED A NEW DOZER MODEL, CREATED TAKING

INTO ACCOUNT A SPECIFIC CHARACTER OF THE WORK AND CLIMATIC PECULIARITIES OF OUR 

REGION. CONSIDERABLE CHANGES CONCERNED POWER UNIT, RADIATOR AND THE MACHINE’S CABIN,

WHICH MADE THE NEW MODEL AT MOST ATTRACTIVE ONE FOR THE CUSTOMERS OF RUSSIA AND CIS

COUNTRIES.

158-165 PROPORTIONS OF LEASING GROWTH 

OF CONSTRUCTION EQUIPMENT AND TECHNIQUE

THE RUSSIAN MARKET OF LEASING SERVICES OF CONSTRUCTION AND ROAD-BUILDING EQUIPMENT

AND TECHNIQUE IN 2012 DEMONSTRATED GOOD INDICES OF A DYNAMIC DEVELOPMENT. ABOUT IT

VISUALLY DEMONSTRATE THE RESULTS, OBTAINED BY THE AUTHOR ON THE BASIS OF THE 15-TH

ANNUAL ANALYTICAL RESEARCH, CARRIED OUT BY HIM. IN THE ARTICLE ARE GIVEN RATES CHARAC-

TERISTICS OF NEW BUSINESS VOLUMES, RATING OF LEASING COMPANIES, INDICES OF THE MARKET

CONCENTRATION AND ITS SEGMENTS, HERE ARE CONSIDERED TRANSACTIONS WITH CONSTRUCTION

AND ROAD-BUILDING EQUIPMENT AND TECHNIQUE.

170-173 CONTROL OF OPERATING MECHANISMS

IN THE ARTICLE ARE CONSIDERED A STRUCTURAL HYDRAULIC LAYOUT OF A SELF-PROPELLED

MACHINE AND A CONTROL CIRCUIT OF OPERATING MECHANISMS. HERE ARE DESCRIBED DEVICES,

WHICH REGULATE A PERFORMANCE OF HYDRAULIC MOTORS. MAIN PRINCIPLES OF A CONTROL OF

WORKING FLUID ARE EXPOSED, ENABLING TO SECURE A MOVEMENT SPEED OF AN EXECUTIVE

HYDRAULIC MECHANISM, NOT DEPENDING ON AN EXTERNAL LOAD, WHICH IS APPLIED TO IT.

174-181 100 YEARS OF CONCRETE

WORLD EXPERIENCE OF USAGE OF CEMENT CONCRETE PAVEMENTS OF ROADS AND MACHINES FOR

THEIR CONSTRUCTION.

182-187 SEED-PEARLS

STEEL, BUSINESS EXPLORATION AND STANDARDS OF CHINA

TO A NUMBER OF FUNDAMENTAL REASONS OF THE CHINESE CONSTRUCTION EQUIPMENT’S PRICE

COMPETITIVENESS IS NECESSARY TO ATTRIBUTE NEXT: A SURPRISING YUAN/DOLLAR EXCHANGE

RATE, ORGANIZATION PRINCIPLES OF RAW AND METALLURGICAL BRANCH, THE STATE SYSTEM OF

INDUSTRIAL ESPIONAGE, A PRACTICE OF USAGE OF TECHNICAL LEGISLATION AND STANDARDIZATION,

AND ALSO A LIMITLESS LEVEL OF THE STATE FINANCIAL AND TAXATION SUPPORT. 

APPENDIX

188-191 MINI IS TODAY IN FASHION

THE ARTICLE IS DEDICATED TO THE RUSSIAN MARKET OF MINI-EXCAVATORS. IN IT IS GIVEN AN

ANALYSIS OF THE MARKET STAND AT PRE-CRISIS AND POST-CRISIS PERIODS. ACTIVITIES RESULTS

OF HOME AND FOREIGN COMPANIES ARE CONSIDERED.
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На древнегреческом портале

античного мира было начертано:

познай самого себя. На портале

современного мира будет 

начертано: будь самим собой.

Будь собой, 

остальные роли заняты.

Мир делится на два класса – 

одни веруют в невероятное, 

другие совершают невозможное.

Тому, что действительно нужно

знать, никто не научит.

Когда со мной сразу соглашаются,

я чувствую, что я не прав.

Оскар Уайльд

petrova@mediaglobe.ru
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44-92 BAUMA'2013
ОБЗОР НОВИНОК, ПРЕДСТАВЛЕННЫХ НА ВЫСТАВКЕ

94-97 50 äêìèçÖâòàï èêéàáÇéÑàíÖãÖâ éÅéêìÑéÇÄçàü
ПО МАТЕРИАЛАМ ЖУРНАЛА «INTERNATIONAL CONSTRUCTION» 

98-110 ÇêÖåü èÖêÖåÖç
РОССИЙСКИЙ РЫНОК ГИДРОМАНИПУЛЯТОРОВ

114-121 áÄôàôÄü ùäéãéÉàû
ОХРАНА ОКРУЖАЮЩЕЙ ПРИРОДНОЙ СРЕДЫ НА ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЯХ 
ДОРОЖНОГО СТРОИТЕЛЬСТВА

124-126 óíéÅõ ÉãÄÑäàåà Åõãà ÑéêéÉà, äÄä áÖêäÄãé
НОВЫЕ МОДЕЛИ СТАТИЧЕСКИХ КАТКОВ

128-131 äÄóÖëíÇÖççé çéÇõâ éííÖçéä
ВИЗИТ НА ЗАВОДЫ КОМПАНИИ SANY (ПРОДОЛЖЕНИЕ)

134 èãéÑ íÖïçéãéÉàóÖëäàï èêÖéÅêÄáéÇÄçàâ
ВЫПУСК НОВОГО ПОГРУЗЧИКА XCMA

136-146 ëíÄêõâ äéçú ÅéêéáÑõ çÖ àëèéêíàí
СТРОИТЕЛЬНАЯ ТЕХНИКА ВРЕМЕН СССР ПРОДОЛЖАЕТ РАБОТАТЬ. ЧАСТЬ 2

148-150 èêéÑéãúçÄü êéÇçéëíú
ИННОВАЦИОННЫЕ МЕТОДЫ ИЗМЕРЕНИЯ И ОЦЕНКИ ПРОДОЛЬНОЙ РОВНОСТИ 
АВТОМОБИЛЬНЫХ ДОРОГ

152-154 ÑéêéÜçõÖ éÑÖÜÑõ ëé ëãéüåà 

àá ÇàÅêéãàíéÉé ÄëîÄãúíéÅÖíéçÄ
ДОРОЖНЫЕ ПОКРЫТИЯ, УВЕЛИЧИВАЮЩИЕ СРОК ЭКСПЛУАТАЦИИ

156-157 åÄäëàåÄãúçé èêàÇãÖäÄíÖãúçõâ
ОПЫТ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ НОВОГО БУЛЬДОЗЕРА CATERPILLAR

158-165 éíÖóÖëíÇÖççõâ êõçéä ëíêéàíÖãúçéÉé ãàáàçÉÄ
ПРОПОРЦИИ РОСТА ЛИЗИНГА СТРОИТЕЛЬНОГО ОБОРУДОВАНИЯ И ТЕХНИКИ

170-173 ìèêÄÇãÖçàÖ êÄÅéóàåà éêÉÄçÄåà åÄòàç
БАЗОВЫЕ МЕТОДЫ УПРАВЛЕНИЯ ГИДРОПРИВОДОВ

174-181 100-ãÖíàÖ ÅÖíéçÄ
МИРОВОЙ ОПЫТ ПРИМЕНЕНИЯ ЦЕМЕНТОБЕТОННЫХ ПОКРЫТИЙ АВТОМОБИЛЬНЫХ ДОРОГ 
И МАШИН ДЛЯ ИХ СТРОИТЕЛЬСТВА

182-187 åÖãäàâ ÜÖåóìÉ
СТАТЬЯ № 2 О СТЕРЕОТИПАХ В ОТНОШЕНИИ К КИТАЙСКИМ ПРОИЗВОДИТЕЛЯМ ТЕХНИКИ

APPENDIX

188-191 MINI IS NOW IN VOGUE
RUSSIAN MARKET OF MINI EXCAVATOR

СОДЕРЖАНИЕ
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ÑËÌ‡ÏËÍ‡ ÓÒÚ‡ ÒÚÓËÚÂÎ¸ÌÓ„Ó
ÎËÁËÌ„‡ ‚ ÒÚ‡ÌÂ 
Стоимость новых заключенных догово-
ров в 2012 г. на российском рынке ли-
зинговых услуг увеличилась по сравне-
нию с предыдущим годом всего на 1,7%.
В то же время по строительному обору-
дованию и технике прибавление более
весомое – свыше 17%. Значение нового
бизнеса в стройлизинге в текущих го-
довых ценах достигло рекордного уров-
ня за все годы проводимых нами обсле-
дований рынка. До этого максимальное
значение было в 2008 г. – 93 млрд. руб.
Правда, если учесть значения индекса-
дефлятора валового внутреннего про-
дукта, определенного Росстатом, т.е.
определить динамику рынка не в теку-
щих ценах, а в ценах 2008 г., то объемы
стройлизинга в 2012 г. еще не преодо-
лели значений, которые сложились че-
тыре года назад. Более того, они оказа-
лись ниже на 19,1%. Если же осуществ-
лять сопоставление с предыдущим го-
дом, то реальный рост в ценах 2011 г.
равен 8,7%. 

В структуре всего отечественного ли-
зингового рынка удельный вес совокуп-
ного объема лизинга строительного и
дорожно-строительного оборудования
и техники составляет 8,22%. В прошед-
шем году этот показатель оказался чет-
вертым по значимости после таких сег-
ментов, как лизинг железнодорожного
подвижного и тягового состава; лизинг
автотранспортных средств; лизинг авиа-
транспорта, на долю которых пришлось
соответственно 40,8%; 20,7%; 9,4%. 

éÔÂ‡ÚÓ˚ ÎËÁËÌ„Ó‚Ó„Ó ˚ÌÍ‡
В 2012 г. лизингом различных видов строи-
тельного оборудования и техники зани-
мались 78 лизингодателей, т.е. более 81%
от числа всех участников нашего иссле-
довательского проекта. Для сравнения от-
метим, что в 2011 г. таких компаний было
77, в 2010 г. – 65, а в 2009 г. – 55. Это озна-
чает, что в среднем на одного респондента
в 2012 г. приходилось новых договоров
на сумму в 1256,81 млн. руб. (в 2011 г. –
1218,26 млн. руб.; в 2010 г. – 789,11 млн. руб.;
в 2009 г. – 313,41 млн. руб.).

Количество лизингодателей – опера-
торов рынка строительного оборудова-
ния и техники в прошедшем году было
75, а годом раньше 58, а лизингодателей
дорожно-строительного оборудования
в 2011 г. насчитывалось 56, тогда как в
2010 г. – 47. Список лизингодателей с
объемом нового бизнеса, близким к
20 млн. руб., т.е. в пересчете 500 и более
тысяч евро, представлен в таблице 2.

Как видно из данных, которые пред-
ставлены в таблице 2, новые договоры
стройлизинга на сумму, превышающую
один миллиард рублей, заключили 23
лизингодателя-респондента, участвовав-
шие в нашем проекте. Причем у 11 из
них стоимость нового бизнеса в течение
2012 г. превысила 3 млрд. руб., а у первых
трех компаний – более 5 млрд. руб. 

Вопросы, которые нередко задают ру-
ководители лизинговых компаний при
ознакомлении с результатами наших ис-
следований, свидетельствуют об их по-
вышенном интересе к количеству заклю-
ченных договоров. Поэтому в табл. 3
представлена соответствующая инфор-

мация по данной теме. 
При анализе данных таблицы 3 не-

обходимо обратить особое внимание на
следующие обстоятельства. Показатель
количества новых заключенных догово-
ров далеко не всегда может сигнализи-
ровать напрямую о высокой или низкой
эффективности работы того или иного
лизингодателя. Данный аналитический
показатель свидетельствует об опреде-
ленном уровне так называемой «розни-
цы» в стройлизинге; о развитости ин-
фраструктуры лизинговой компании; о
возможности сократить конечные рас-
ходы лизингополучателя по страхованию
строительного оборудования и техники,
передаваемых в лизинг; о загруженности
работы юридической и некоторых дру-
гих служб лизинговой компании. 

Таким образом, чем больше заключено
договоров, тем меньше единиц техники
приходится на одну сделку. 

В ходе проведения нами аналитиче-
ского исследования по одной из ведущих
лизинговых компаний особое внимание
было уделено лизинговым проектам со
строительным и дорожно-строительным
оборудованием и техникой. Выяснилось,
что треть этих проектов относится к
средним (в пределах от 20 до
200 млн. руб.) и почти пятая часть – к
крупномасштабным (свыше 200 млн. руб.). 

Выяснилось, что сроки договоров ли-
зинга по этому имуществу были меньше,
чем в целом по всем сделкам. Маржа ли-
зинговой компании по сделкам строй-
лизинга также оказалась меньше, чем
по другим сделкам. Далее удалось уста-
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Отечественный рынок строительного лизинга

Газман В.Д.,
профессор НИУ «Высшая школа экономики»

PROPORTIONS OF LEASING
GROWTH OF CONSTRUCTION
EQUIPMENT AND TECHNIQUE

Gazman V.D., 
«Highest economics school» NIU professor

The Russian market of leasing services of
construction and road-building equipment
and technique in 2012 demonstrated good
indices of a dynamic development. About it
visually demonstrate the results, obtained by
the author on the basis of the 15-th annual
analytical research, carried out by him. In the
article are given rates characteristics of new
business volumes, rating of leasing compa-
nies, indices of the market concentration and
its segments, here are considered transac-
tions with construction and road-building
equipment and technique.
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Лизинг строительного оборудования Таблица 1
и дорожно-строительной техники в 2006-2012 гг.

èêéèéêñàà êéëíÄ ãàáàçÉÄ ëíêéàíÖãúçéÉé éÅéêìÑéÇÄçàü à íÖïçàäà

Российский рынок лизинговых услуг строительного и дорожно-строительного
оборудования и техники в 2012 г. продемонстрировал хорошие показатели
динамического развития. Об этом наглядно свидетельствуют результаты,
полученные автором на основе проведенного им 15-го ежегодного анали-
тического исследования. В статье приводятся темповые характеристики
объемов нового бизнеса, ранжирование лизинговых компаний, показатели
концентрации рынка и его сегментов, рассматриваются сделки со строи-
тельным и дорожно-строительным оборудованием и техникой.

Показатель 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012
Стоимость заключенных в течение года всех 
договоров лизинга, млрд. руб.

463 832 657 325 730 1290 1312

Прирост по отношению к предыдущему году
по всем договорам лизинга, %

92 80 –21 –50 125 77 2

Стоимость заключенных в течение года договоров
лизинга всего строительного и дорожно-строи-
тельного оборудования и техники, млрд. руб.

46 90 93 22 62 92 108

Прирост по отношению к предыдущему году по
лизингу всего строительного и дорожно-строи-
тельного оборудования и техники, %

84 96 3 –76 182 48 17
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новить, что по всем проектам с ростом
объемов нового бизнеса происходит со-
кращение величины авансов лизинго-
получателей, увеличение сроков дого-
воров лизинга, уменьшение маржи ли-
зинговой компании. 

Ставка привлекаемых кредитных ре-
сурсов по всем большим проектам оказа-
лась ниже, чем по средним, но больше,
чем по малым проектам. Аналогичным
образом вела себя и ставка лизингового
процента. В то же время по проектам
стройлизинга ситуация была следующей:

с ростом объемов нового бизнеса одно-
значно авансы резко сокращаются в 2,4-
2,7 раза, сроки договоров увеличиваются,
но незначительно, ставка заимствований
лизинговой компании сокращается, и это
обстоятельство во многом определяет сни-
жение величины лизингового процента. 

Сложившиеся пропорции во многом
объясняются логикой ведения лизинго-
вого бизнеса и подтверждают изначаль-
ную гипотезу об имеющих место трендах
изменения уровня зависимости, возни-
кающего в связи с динамикой объемов

лизинговых сделок. Вместе с тем анализ
показал, что в ряде случаев существенное
влияние на показатели ценообразования
оказывает конкретика взаимоотношений
между лизинговыми компаниями и ли-
зингополучателями. Так, например, для
одного из давнишних и проверенных
клиентов – крупной строительной ком-
пании устанавливались более благопри-
ятные условия в договорах лизинга по
сравнению с теми лизингополучателями,
лизинговая история которых заметно
короче или они вообще впервые обра-

Ренкинг операторов строительного лизинга в 2012 г. (начало) Таблица 2

№
Лизингодатель

Всего 78 компаний-респондентов, в т.ч.:

Стоимость новых
заключенных дого-

воров лизинга, 
млн. руб.

1 Катерпиллар Файненшэл (Москва) 9307,35

2 Газтехлизинг (Москва) 8606,43

3 Сбербанк Лизинг (Москва) 5068,00

4
Государственная транспортная лизинговая
компания (Москва)

4864,13

5
ВТБ-Лизинг совместно с ГЛК «ТрансКредит-
Лизинг» (Москва)

4839,16

6 ГК «ТрансИнвестХолдинг» (Москва) 4450,77

7 ГК «Балтийский лизинг» (Санкт-Петербург) 4204,38

8 Газпромбанк Лизинг (Москва) 3632,43

9 ГК «Интерлизинг» (Санкт-Петербург) 3441,43

10 Europlan (Москва) 3060,00

11 Лизинговая компания «УРАЛСИБ» (Москва) 3036,15

12 Лизинговая компания «СТОУН-ХХI» (Москва) 2663,46

13 БОТ Лизинг Евразия (Москва) 2597,00

14 ФБ-Лизинг (Москва) 2377,02

15 Элемент Лизинг (Москва) 2286,55

16 Райффайзен-лизинг (Москва) 2216,59

17 Дойче Лизинг Восток (Москва) 2132,18

18
Универсальная лизинговая компания
(Хабаровск)

2108,88

19 Альфа-Лизинг (Москва) 1811,06

20 Система Лизинг 24 (Москва) 1735,57

21
Объединенная лизинговая компания
«РЕСО-Лизинг» (Москва) 

1734,59

22 Лизинком (Москва) 1453,66

23
Лизинговая компания «Дельта»
(Красноярск)

1032,62

24 ЭКСПО-лизинг (Москва) 910,56

25 Альянс-Лизинг (Санкт-Петербург) 907,70

26 ЮГРА-Лизинг (Ханты-Мансийск) 900,78

27
ГК «Северная Венеция»
(Санкт-Петербург)

895,10

28 Петролизинг Менеджмент (Москва) 878,77

29
Юникредит Лизинг и Локат Лизинг Руссия
(Москва) 

866,00

30 ГК «Лизинг Стандарт» (Москва) 800,01

31 ГФТ-Инжиниринг (Москва) 778,47

32 ЛИКОНС (Москва) 764,89

33 ШРЕИ Лизинг (Москва) 710,78

34 Ураллизинг (Екатеринбург) 688,79

35 Лизинговая компания «Свое дело» (Москва) 666,02

36 Соллерс-Финанс (Москва) 621,22

37
Объединенная лизинговая компания
(Москва)

597,30

38
ГК «МИК», «Инко-АМД», «Юг Лизинг»
(Краснодар)

579,39

№
Лизингодатель

Всего 78 компаний-респондентов, в т.ч.:

Стоимость новых
заключенных дого-

воров лизинга, 
млн. руб.

39
Приволжская лизинговая компания
(Саров – Нижний Новгород)

477,50

40
Тюменская агропромышленная лизинговая
компания (Тюмень)

415,51

41
Строительно-дорожные машины. Трейдинг
(Хабаровск) 

415,16

42 Росагролизинг (Москва) 367,81

43 ЭкономЛизинг (Саратов) 355,28

44 Техноспецсталь-лизинг (Санкт-Петербург) 323,31

45 Столичный лизинг (Москва) 307,57

46
Петербургская лизинговая компания
(Санкт-Петербург)

290,54

47 Уралпромлизинг (Челябинск) 264,50

48 ПК-Лизинг (Санкт-Петербург) 261,19

49 УралБизнесЛизинг (Ижевск) 247,91

50
Национальная Лизинговая Компания
(Москва)

236,92

51 Сибирская лизинговая компания (Москва) 236,76

52 ГК «ЗЕСТ» (Санкт-Петербург) 219,65

53 Эксперт-Лизинг (Челябинск) 202,22

54
Межрегиональная инвестиционная компания
(Вологда)

200,90

55 БелФин (Белгород) 199,47

56 БЭЛТИ-ГРАНД (Москва) 190,27

57 Лизинг-М (Магнитогорск) 185,50

58 Петербургснаб (Санкт-Петербург) 184,78

59 ЧелИндЛизинг (Челябинск) 181,44

60 ГК «Проминвест» (Кемерово) 166,69

61 Горлизинг (Москва) 156,27

62 ТрансФин-М (Москва) 145,72

63 Вестлизинг-М (Москва) 139,86

64
Лизинговая компания малого бизнеса
Республики Татарстан (Казань)

137,26

65 Лизинговая компания «ЛИАКОН» (Москва) 125,97

66 МСП Лизинг (Москва) 120,00

67 Титан-лизинг (Иркутск) 88,71

68
ГК «Клиентская лизинговая компания»
(Москва)

86,71

69 ДЭНМАР-Лизинг (Нижневартовск) 59,07

70 Аквилон-Лизинг (Пенза) 55,32

71 Первая лизинговая компания (Тверь) 53,47

72 МТЕ Финанс (Москва) 50,04

73 Абсолют Лизинг (Москва) 49,58

74 Лизинговая компания «Версус» (Тольятти) 38,76

75 ЛиКо (Самара) 34,16

76
Лизинговая компания «Роделен»
(Санкт-Петербург)

18,70
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тились к лизингодателю. Это сказывалось
на величине и аванса, и маржи, и ли-
зингового процента. 

ë‰ÂÎÍË ‚ ÒÂ„ÏÂÌÚ‡ı
ÒÚÓËÚÂÎ¸ÌÓ„Ó ÎËÁËÌ„‡
В 2012 г. среди лизингодателей-респон-
дентов сделки со строительным, а также
дорожно-строительным оборудованием
и техникой осуществляли 77 и 60 ком-
паний, то есть соответственно 80 и 63
процента от числа всех участников про-
екта. 

По нашей оценке, в сегменте строи-
тельного оборудования было заключено
новых договоров на сумму 78982 млн. руб.,
а с дорожно-строительным оборудова-
нием и техникой – на 28864 млн. руб. 

Заметный рост объемов нового биз-
неса свидетельствует о том, что для мно-
гих лизинговых компаний были доступ-
ны денежные средства, необходимые
для финансирования новых проектов.
В портфеле лизингодателей стал уве-
личиваться удельный вес тех клиентов,
которые многократно обращались за
услугами по организации поставки строи-
тельного оборудования по лизингу. 

Предлагаем вниманию читателей жур-
нала информацию о некоторых новых
заключенных в течение 2012 г. договорах
лизинга, собранную автором по мате-
риалам агентства All-Leasing, компании
«Хомнет Лизинг», а также путем опроса
лизингодателей.

«Райффайзен-Лизинг» передал в поль-
зование ОАО «Управление механиза -
ции – 3» (строительная компания из
Санкт-Петербурга, ведет работы более
чем на ста площадках, принимая участие
в строительстве жилищных, социально-
бытовых, развлекательных, промышлен-
ных, инженерных, агропромышленных
и иных зданий и сооружений в Северо-
Западном регионе) очередную партию
башенных кранов марки Comedil по
контракту в 1,6 млн евро. Срок лизинга
составляет 48 месяцев с грейс-периодом
(льготный или беспроцентный период)
в три месяца на время производства и
поставки техники. 

Компания «Сбербанк Лизинг» поста-
вила дорожно-строительную технику
ОАО «Башкиравтодор» (ведущее пред-
приятие дорожной отрасли Башкирии).
Общая стоимость проекта, в рамках ко-
торого предусматривалось фондирова-
ние со стороны Сбербанка России и ин-
вестиции самого лизингополучателя,
превысила 242 млн. рублей. По двум до-
говорам лизинга клиент получил на пять
лет два мобильных асфальтобетонных
завода Lintec CSM 3000 (изготовитель –
германская Lintec GmbH & Co. KG) про-
изводительностью до 240 тонн в час.
Ввод в строй новых и полностью ком-
пьютеризированных установок позво-

ляет добиться европейского качества
дорожного покрытия с увеличенным ре-
сурсом эксплуатации. Переданное по ли-
зингу оборудование было введено в строй
в Белорецком и Бураевском районах
Башкирии.

ГК «Балтийский лизинг» заключила
договоры лизинга с ООО «Полис», за-
нимающимся строительством жилых и
промышленных объектов в Санкт-Пе-
тербурге и Ленинградской области. Ли-
зингополучателю передана техника Cater-

pillar на сумму 40,5 млн. рублей. В 2012 г.
ГК «Балтийский лизинг» заключила с
«Полисом» восемь сделок, профинанси-
ровав поставки строительной спецтех-
ники и оборудования на 84 млн. рублей.

В Воронеже ГК «Балтийский лизинг»
заключила сделку с компанией «Дор-
строй» (занимается выпуском асфальто-
бетонных смесей, оказывает услуги по
фрезерованию дорожного покрытия)
на 16,5 млн. рублей. В финансовую аренду
передана универсальная самоходная ма-

№ Лизинговая компания

Количество
новых 

договоров
лизинга

Стоимость
новых за-

ключенных
договоров
лизинга,
млн. руб.

Средняя
стоимость 

1-го нового
договора 
лизинга,
млн. руб.

1 Катерпиллар Файненшэл (Москва) 1103 9307,35 8,438

2 Europlan (Москва) 735 3060,00 4,163

3 Элемент Лизинг (Москва) 570 2286,55 4,011

4 Лизинговая компания «СТОУН-ХХI» (Москва) 521 2663,46 5,112

5 ГК «Балтийский лизинг» (Санкт-Петербург) 520 4204,38 8,085

6 ФБ-Лизинг (Москва) 520 2377,02 4,571

7 Лизинговая компания «УРАЛСИБ» (Москва) 490 3036,15 6,196

8
Объединенная лизинговая компания «РЕСО-Лизинг»
(Москва) 

406 1734,59 4,272

9 Газтехлизинг (Москва) 371 8606,43 23,198

10 Система Лизинг 24 (Москва) 345 1735,57 5,031

11
Государственная транспортная лизинговая компания
(Москва)

187 4864,13 26,011

12 Райффайзен-лизинг (Москва) 176 2216,59 12,594

13 Соллерс-Финанс (Москва) 168 621,22 3,698

14 ГК «Интерлизинг» (Санкт-Петербург) 157 3441,43 21,920

15 Альянс-Лизинг (Санкт-Петербург) 140 907,70 6,484

16 Альфа-Лизинг (Москва) 133 1811,06 13,617

17 БОТ Лизинг Евразия (Москва) 129 2597,00 20,132

18 Лизинговая компания «Свое дело» (Москва) 129 666,02 5,163

19 Ураллизинг (Екатеринбург) 119 688,79 5,788

20 Сбербанк Лизинг (Москва) 114 5068,00 44,456

21 Универсальная лизинговая компания (Хабаровск) 102 2108,88 20,675

22 ЭКСПО-лизинг (Москва) 98 910,56 9,291

23
ВТБ-Лизинг совместно с ГЛК «ТрансКредитЛизинг»
(Москва)

79 4839,16 61,255

24 Дойче Лизинг Восток (Москва) 72 2132,18 29,614

25 Лизинговая компания «Дельта» (Красноярск) 68 1032,62 15,186

26 УралБизнесЛизинг (Ижевск) 66 247,91 3,756

27 Газпромбанк Лизинг (Москва) 65 3632,43 55,884

28 ШРЕИ Лизинг (Москва) 63 710,78 11,282

29 ЮГРА-Лизинг (Ханты-Мансийск) 62 900,78 14,529

30 Юникредит Лизинг и Локат Лизинг Руссия (Москва) 57 866,00 15,193

31 Объединенная лизинговая компания (Москва) 57 597,30 10,479

32 Столичный лизинг (Москва) 57 307,57 5,396

33
Приволжская лизинговая компания
(Саров – Нижний Новгород)

53 477,50 9,009

34 Эксперт-Лизинг (Челябинск) 52 202,22 3,889

35 Национальная Лизинговая Компания (Москва) 50 236,92 4,738

36 ЛИКОНС (Москва) 41 764,89 18,666

37
Тюменская агропромышленная лизинговая компания
(Тюмень)

40 415,51 10,388

38
Межрегиональная инвестиционная компания
(Вологда)

40 200,90 5,023

Количество новых заключенных респондентами Таблица 3
договоров стройлизинга в 2012 г.
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шина. Срок лизинга техники составит
три года. 

Псковский филиал ГК «Балтийский
Лизинг» и строительная компания «Мя-
кининское поречье» заключили сделку
на 29 млн. рублей. В финансовую аренду
сроком на три года передан погрузчик
для транспортировки грузов (контейне-
ров) до 40 тонн. Проект был реализован
в рамках оснащения таможенно-логи-
стического терминала «Лудонский».

В ГК «Зест» заключили договор на
18 млн. рублей, по которому в финансо-
вую аренду компании «Инжиниринг»
были переданы 4 бурильно-крановых ма-
шины БКМ-317 различных модификаций
и экскаватор-погрузчик Volvo BL-71B.
Срок договора составил 3 года. По дру-
гому договору ГК «Зест» передала в ли-
зинг компании «Мостострой № 6» (вы-
полняет весь комплекс работ по строи-

тельству, реконструкции и капитальному
ремонту железнодорожных и автомо-
бильных мостов, путепроводов, эстакад,
гидротехнических сооружений, возве-
дению объектов промышленного и граж-
данского назначения, объектов атомной
и тепловой энергетики) гидравлический
экскаватор и три автобуса «ПАЗ». Сумма
договора лизинга составила более 22 млн.
рублей. Лизинговая компания «Капитал»
(Москва), входящая в ГК «Зест», за-
ключила сделку с подмосковной строи-
тельной компанией «Растро+» стои-
мостью более 12 млн. рублей. В финан-
совую аренду на 21 месяц были переданы
3 автобетоносмесителя на базе КамАЗ
и на три года трактор с бульдозерным
оборудованием. 

ГК «КамАЗ-Лизинг» и компания ПКФ
«Сатис» (выполняет общестроительные
работы) заключили сделку на 13 млн.

рублей. В финансовую аренду сроком
на 36 месяцев передан уникальный ав-
тобетононасос АБН-37TZA/Waitzinger,
созданный на базе шасси КамАЗ-6540-
62. Поставщиком автобетононасоса вы-
ступила дочерняя компания ОАО 
«КамАЗ» в Башкортостане – Туймазин-
ский завод автобетоновозов.

«МСП Лизинг» (дочерняя компания
МСП Банка), Кузнецкая строительная
компания и Гарантийный фонд Пензен-
ской области начали реализацию проекта
по созданию на базе Махалинского кир-
пичного завода (Махалино) современ-
ного производства керамического обли-
цовочного кирпича. Проект поддержан
правительством Пензенской области и
включен в число приоритетных для ре-
гиона. В финансовую аренду строитель-
ной компании сроком на пять лет будут
переданы технологические линии для
формования и обработки кирпича, тун-
нельная печь, сушильные установки,
спецтехника и иное оборудование. Об-
щая сумма этого договора лизинга со-
ставляет 292 млн. рублей. В данном случае
типовой лизинговый продукт «МСП Ли-
зинг» был адаптирован под нужды кон-
кретного малого предприятия с учетом
особенностей его инвестиционного про-
екта, связанного с организацией закупки
и поставки сложного импортного обо-
рудования.

По другому проекту «МСП Лизинг» и
компания «Ардис» ввели в эксплуатацию
в Ступине (Московская область) совре-
менную технологическую линию для
производства деревянных жилых домов
на основе каркасно-панельной техноло-
гии. Новый завод-автомат такого типа
стал первым в Центральном регионе
России и вторым в стране. Общая стои-
мость 5-летнего договора лизинга обо-
рудования составила 115,8 млн. рублей,
из которых 16,6 млн. компания «Ардис»
инвестировала самостоятельно в виде
аванса лизингополучателя.

Компания «Югра-Лизинг» и ОАО
«Уренгойдорстрой» (один из крупней-
ших строителей транспортной сети Яма-
ло-Ненецкого автономного округа) за-
ключили сделку на 174 млн. рублей. В
лизинг переданы дорожно-строительная
техника и оборудование, которые будут
использоваться при строительстве транс-
портной инфраструктуры региона. В
частности, «Югра-Лизинг» передает в
пользование «Уренгойдорстрой» по до-
говору лизинга асфальтосмесительную
установку Lintec. Стоимость оборудова-
ния составляет более 56 млн. рублей.

Кроме того, «Югра-Лизинг» заключила
лизинговую сделку на сумму более
1,4 млн. долл. с компанией «Мостострой
– 11», которой переданы краны Grove
RT 765 E-2. Техника прибыла из США в
Санкт-Петербург, откуда краны были на-

Лизинговые компании с наиболее крупными Таблица 4
новыми договорами стройлизинга в 2012 г.

№ Лизинговая компания

Средняя стои-
мость 1-го но-
вого договора

лизинга,
млн. руб.

Количе-
ство

новых до-
говоров
лизинга

Стоимость
новых за-

ключенных
договоров
лизинга,
млн. руб.

1 ГК «ТрансИнвестХолдинг» (Москва) 1112,693 4 4450,77

2
ВТБ-Лизинг совместно с ГЛК «ТрансКредитЛизинг»
(Москва)

61,255 79 4839,16

3 Газпромбанк Лизинг (Москва) 55,884 65 3632,43

4 Сбербанк Лизинг (Москва) 44,456 114 5068,00

5 Лизинком (Москва) 39,288 37 1453,66

6 Петролизинг Менеджмент (Москва) 38,207 23 878,77

7 ГК «Лизинг Стандарт» (Москва) 38,096 21 800,01

8 Дойче Лизинг Восток (Москва) 29,614 72 2132,18

9 ПК-Лизинг (Санкт-Петербург) 29,021 9 261,19

10
Государственная транспортная лизинговая компания
(Москва)

26,011 187 4864,13

11 ГК «Северная Венеция» (Санкт-Петербург) 24,864 36 895,10

12 Газтехлизинг (Москва) 23,198 371 8606,43

13 ГК «Интерлизинг» (Санкт-Петербург) 21,920 157 3441,43

14 ГК «МИК», «Инко-АМД», «Юг Лизинг» (Краснодар) 20,693 28 579,39

15 Универсальная лизинговая компания (Хабаровск) 20,675 102 2108,88

16 ГФТ-Инжиниринг (Москва) 20,486 38 778,47

17 БОТ Лизинг Евразия 20,132 129 2597,00

18 ЛИКОНС (Москва) 18,666 41 764,89

19 Юникредит Лизинг и Локат Лизинг Руссия (Москва) 15,193 57 866,00

20 Лизинговая компания «Дельта» (Красноярск) 15,186 68 1032,62

21 Техноспецсталь-лизинг (Санкт-Петербург) 14,696 22 323,31

22 ЮГРА-Лизинг (Ханты-Мансийск) 14,529 62 900,78

23 Росагролизинг (Москва) 13,623 27 367,81

24 Альфа-Лизинг (Москва) 13,617 133 1811,06

25 Райффайзен-лизинг (Москва) 12,594 176 2216,59

26
Петербургская лизинговая компания
(Санкт-Петербург)

12,106 24 290,54

27 Сибирская лизинговая компания (Москва) 11,838 20 236,76

28 ШРЕИ Лизинг (Москва) 11,282 63 710,78

29
Строительно-дорожные машины. Трейдинг
(Хабаровск) 

10,925 38 415,16

30 Объединенная лизинговая компания (Москва) 10,479 57 597,30

31
Тюменская агропромышленная лизинговая компания
(Тюмень)

10,388 40 415,51
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правлены на строительство и обустрой-
ство олимпийских объектов в Сочи.

Компания «Вестлизинг-М» реализовала
проект стоимостью 16 млн. рублей. В
финансовую аренду компании «Веста»
передано сортировочно-промывочное
оборудование для производства гравия
и песка Maximus (GB).

Банк Москвы и компания «Газтехли-
зинг» заключили два кредитных договора
соответственно на 229,6 и 672,8 млн.
рублей. Денежные средства были на-
правлены на покупку оборудования и
техники для последующей передачи в
лизинг компании «Стройгазконсалтинг-
Север».

Компании «Альянс-Лизинг» из Санкт-
Петербурга и «БалтИнвестСтрой» за-
ключили сделку на 86 млн. рублей. В фи-
нансовую аренду сроком на два года пе-
редано буровое оборудование. Финан-
сирование сделки осуществлено из
средств кредитной линии, предостав-
ленной компании «Альянс-Лизинг» Сур-
гутнефтегазбанком.

Межрегиональная инвестиционная
компания (Вологда) приобрела спецтех-
нику для дорожно-строительной компа-
нии «Вологодавтодор» на сумму свыше
37 млн. рублей. В лизинг передано пять
автогрейдеров и пять комплексных до-
рожных машин. Срок финансовой арен-
ды техники составит 36 месяцев. 

Компания «Петербургснаб» передала
в лизинг итальянское оборудование для
производства керамической плитки и
декорирования общей стоимостью
57,5 млн. рублей. Срок финансовой арен-
ды – 3 года. Лизингополучателем высту-
пила компания «Нефрит-Керамика».

Банк Москвы в рамках кредитной ли-
нии профинансировал лизинговые сдел-
ки московской компании «Лизинком»
на сумму 99,8 млн. рублей. Цель сделок
– приобретение строительной техники
и оборудования для передачи в финан-
совый лизинг компаниям группы «Мос-
метрострой».

ГК «Интерлизинг» заключила сделку
на 94 млн. рублей с компанией «Нью
Граунд» (специализируется на выполне-
нии строительных работ в сложных ин-
женерно-геологических условиях). Ли-
зингополучателю передан комплекс обо-
рудования для работы с гидрофрезой.

ГК «ТрансИнвестХолдинг» заключила
четыре сделки в Центральном федераль-
ном округе по оборудованию для про-
изводства строительных материалов, ко-
торое собирается в автоматическую ли-
нию для производства и изготовления
специальной сварной сетки и объемных
каркасов. Также для этих лизингопо-
лучателей передана в лизинг конвейерная
линия с циркуляцией поддонов для про-
изводства стеновых элементов сэндвич-
панелей и массивных стен. Контрактная

стоимость заключенных договоров
4450,77 млн. руб., срок финансового ли-
зинга составляет 72 месяца.

В течение 2012 г. ряд российских ли-
зинговых компаний предложили своим
клиентам специальные программы. Так,
например, «Элемент Лизинг» и компания
«РM-Терекс» (СП «Русских машин» и
американской корпорации Terex) раз-
работали программу «Малые затраты –
большие результаты» по приобретению
экскаваторов-погрузчиков Terex серий
820, 860, 920. Предложение распростра-
няется как на юридических, так и на фи-
зических лиц; для оформления сделки
требуется минимальный пакет докумен-
тов. Предусмотрено, что «Элемент Ли-
зинг» будет оперативно принимать ре-
шение о передаче техники в лизинг с
максимально упрощенной процедурой
оформления сделки, без скрытых пла-
тежей, с четким графиком на весь срок
лизинга. Экскаватор-погрузчик Terex ука-
занных серий является многоцелевой

машиной для работ в различных секторах
народного хозяйства. Разработчики ли-
зингового продукта считают, что техника
уверенно чувствует себя на тяжелых грун-
тах, способна осуществлять земляные
работы повышенной сложности – пла-
нировку территории, разработку и по-
грузку грунта, рытье котлованов и тран-
шей. Эта программа действует во всех
регионах России.

Достаточно часто завершающее
оформление программ лизинговых ком-
паний с поставщиками оборудования
осуществляется на Международной спе-
циализированной выставке «Строитель-
ная техника и технологии», которая по
традиции проходит ежегодно в конце
мая – начале июня. Так, в 2012 году ли-
зинговая компания «Сименс Финанс»
(Владивосток) представила новую со-
вместную программу с «Трансмехсерви-
сом» – эксклюзивным дистрибьютором
техники Doosan в России. В результате
клиенты лизингодателя на всей терри-
тории страны могут приобрести технику
Doosan на специальных условиях: аванс
– от 10%, удорожание – от 3% в год. Ука-
занная ставка корректируется только
при изменении размера аванса или срока
договора, которые клиент выбирает са-

мостоятельно в соответствии с потреб-
ностями своего бизнеса. Финансирова-
ние может быть предоставлено на три
года. Также в 2012 г. на выставке было
подписано соглашение о стратегическом
партнерстве между компаниями «Сбер-
банк Лизинг» и «Ферронордик Машины»,
эксклюзивным дилером Volvo Construc-
tion Equipment. В рамках данного со-
трудничества компании разработали спе-
циальную программу розничного фи-
нансирования строительной и специ-
альной техники Volvo.

êÂÌÍËÌ„Ë ÎËÁËÌ„Ó‰‡ÚÂÎÂÈ
Ренкинги лизингодателей по двум сег-
ментам строительного лизинга представ-
лены в таблице 5, где приведена инфор-
мация по тем лизинговым компаниям,
которые заключили в течение года новые
договоры на сумму более 10 млн. руб.,
т.е. превышающие в валютном эквива-
ленте примерно четверть миллиона евро.
Как показали расчеты, в 2012 г. средняя
стоимость одного нового договора ли-
зинга строительного оборудования со-
ставила 11,414 млн. руб., а аналогичный
показатель по дорожно-строительному
оборудованию и технике был на 10%
меньше и равнялся 10,276 млн. руб. 

ãËÁËÌ„ ‰Îfl Ï‡ÎÓ„Ó ·ËÁÌÂÒ‡
Среди лизингодателей, которые участво-
вали в проекте, работу с малым бизнесом
осуществляли 57 респондентов. Это око-
ло 60% от числа всех опрошенных. Дру-
гие 40% либо не работали с малыми
предприятиями, либо не вели их учет,
либо по каким-то иным соображениям
не стали позиционировать себя в этом
направлении деятельности. 

Активность лизингодателей мы опре-
деляли на основе первоначальной стои-
мости приобретенного ими для лизин-
гополучателей имущества. Если соотнес-
ти полученный результат с объемом всего
нового бизнеса респондентов, то полу-
чится, что в 2012 г. примерно 22% при-
ходилось на долю малого бизнеса. Это
более чем вдвое превышает аналогичный
показатель предыдущего года. 

В таблице 6 приведены данные о дея-
тельности тех лизингодателей, которые
заключали новые договоры лизинга с
малыми предприятиями и большинство
которых являлись операторами лизинга
строительного и дорожно-строительного
оборудования и техники. Считаю, что
расширение объемов сделок лизинговых
компаний с малыми предприятиями поз-
волит увеличить объемы стройлизинга
в стране. Опыт европейских стран под-
тверждает наличие такой зависимости. 

Как показал анализ, для того чтобы в
2012 г. предприятию малого бизнеса вос-
пользоваться ставкой лизингового про-
цента на уровне 14,9% (сумма ставки

ë ÓÒÚÓÏ Ó·˙ÂÏÓ‚ ÌÓ‚Ó„Ó

·ËÁÌÂÒ‡ ÔÓËÒıÓ‰ËÚ ÒÓÍ‡-

˘ÂÌËÂ ‚ÂÎË˜ËÌ˚ ‡‚‡ÌÒÓ‚

ÎËÁËÌ„ÓÔÓÎÛ˜‡ÚÂÎÂÈ, Û‚Â-

ÎË˜ÂÌËÂ ÒÓÍÓ‚ ‰Ó„Ó‚ÓÓ‚

ÎËÁËÌ„‡, ÛÏÂÌ¸¯ÂÌËÂ Ï‡-

ÊË ÎËÁËÌ„Ó‚ÓÈ ÍÓÏÔ‡ÌËË
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№ Лизинговая компания

Стоимость
новых за-

ключенных
договоров
лизинга, 
млн. руб. 

Строительное оборудование и техника
Всего 77 лизингодателей-респондентов, в том числе:

1 Катерпиллар Файненшэл (Москва) 8734,15

2 Газтехлизинг (Москва) 7910,04

3 Сбербанк Лизинг (Москва) 5068,00

4 ГК «ТрансИнвестХолдинг» (Москва) 4450,77

5 Газпромбанк Лизинг (Москва) 3516,73

6 ГК «Интерлизинг» (Санкт-Петербург) 3262,00

7 Лизинговая компания «УРАЛСИБ» (Москва) 2642,24

8 БОТ Лизинг Евразия (Москва) 2597,00

9 ФБ-Лизинг (Москва) 2377,02

10 ГК «Балтийский лизинг» (Санкт-Петербург) 2273,38

11 Элемент Лизинг (Москва) 2166,79

12 Лизинговая компания «СТОУН-ХХI» (Москва) 1980,45

13 Дойче Лизинг Восток (Москва) 1828,71

14 Райффайзен-лизинг (Москва) 1555,51

15 Система Лизинг 24 (Москва) 1475,14

16 Лизинком (Москва) 1448,56

17
Объединенная лизинговая компания «РЕСО-Лизинг»
(Москва) 

1072,49

18
ВТБ-Лизинг совместно с ГЛК «ТрансКредитЛизинг»
(Москва)

1018,85

19 Альфа-Лизинг (Москва) 940,76

20 Универсальная лизинговая компания (Хабаровск) 905,90

21 ГК «Северная Венеция» (Санкт-Петербург) 895,10

22 Europlan (Москва) 739,00

23 Лизинговая компания «Дельта» (Красноярск) 707,92

24 Альянс-Лизинг (Санкт-Петербург) 688,01

25 ЛИКОНС (Москва) 687,44

26 ЭКСПО-лизинг (Москва) 653,55

27 Соллерс-Финанс (Москва) 621,22

28 Петролизинг Менеджмент (Москва) 584,48

29 ШРЕИ Лизинг (Москва) 543,76

30 ГФТ-Инжиниринг (Москва) 530,75

31 ГК «МИК», «Инко-АМД», «Юг Лизинг» (Краснодар) 500,94

32 ЮГРА-Лизинг (Ханты-Мансийск) 469,02

33 Ураллизинг (Екатеринбург) 430,47

34 ГК «Лизинг Стандарт» (Москва) 418,43

35
Тюменская агропромышленная лизинговая компания
(Тюмень)

415,51

36 Юникредит Лизинг и Локат Лизинг Руссия (Москва) 408,00

37 Росагролизинг (Москва) 367,81

38
Приволжская лизинговая компания
(Саров – Нижний Новгород)

347,03

39 Объединенная лизинговая компания (Москва) 308,50

40 Техноспецсталь-лизинг (Санкт-Петербург) 306,13

41
Строительно-дорожные машины. Трейдинг
(Хабаровск) 

290,36

42 Лизинговая компания «Свое дело» (Москва) 275,71

43 ЭкономЛизинг (Саратов) 265,19

44 Уралпромлизинг (Челябинск) 261,70

45 ПК-Лизинг (Санкт-Петербург) 256,71

46 Петербургснаб (Санкт-Петербург) 184,78

47 Национальная Лизинговая Компания (Москва) 166,90

48 БелФин (Белгород) 144,59

49 ГК «ЗЕСТ» (Санкт-Петербург) 144,17

50
Государственная транспортная лизинговая компания
(Москва)

141,09

Ренкинг лизинговых компаний, заключивших в 2012 г. договоры строительного лизинга (начало) Таблица 5

№ Лизинговая компания

Стоимость
новых за-

ключенных
договоров
лизинга, 
млн. руб. 

51 Вестлизинг-М (Москва) 139,86

52 УралБизнесЛизинг (Ижевск) 138,91

53
Лизинговая компания малого бизнеса
Республики Татарстан (Казань)

137,26 

54 ЧелИндЛизинг (Челябинск) 136,88

55 Лизинговая компания «ЛИАКОН» (Москва) 125,97

56 Межрегиональная инвестиционная компания (Вологда) 110,03

57 Горлизинг (Москва) 86,20

58 Столичный лизинг (Москва) 78,56

59 Петербургская лизинговая компания (Санкт-Петербург) 73,61

60 Эксперт-Лизинг (Челябинск) 70,44

61 ДЭНМАР-Лизинг (Нижневартовск) 59,07

62 Аквилон-Лизинг (Пенза) 55,32

63 МТЕ Финанс (Москва) 50,04

64 МСП Лизинг (Москва) 50,00

65 БЭЛТИ-ГРАНД (Москва) 48,20

66 Титан-лизинг (Иркутск) 45,21

67 Первая лизинговая компания (Тверь) 44,47

68 Абсолют Лизинг (Москва) 43,87

69 ГК «Клиентская лизинговая компания» (Москва) 43,25

70 Сибирская лизинговая компания (Москва) 42,81

71 Лизинговая компания «Версус» (Тольятти) 38,76

72 ТрансФин-М (Москва) 34,53

73 ЛиКо (Самара) 34,16

74 Лизинг-М (Магнитогорск) 24,79
Дорожно-строительное оборудование и техника

Всего 60 лизингодателей-респондентов, в том числе:

1
Государственная транспортная лизинговая компания
(Москва)

4723,04

2
ВТБ-Лизинг совместно с ГЛК «ТрансКредитЛизинг»
(Москва)

3820,31

3 Europlan (Москва) 2321,00

4 ГК «Балтийский лизинг» (Санкт-Петербург) 1931,00

5 Универсальная лизинговая компания (Хабаровск) 1202,98

6 Альфа-Лизинг (Москва) 870,30

7 Газтехлизинг (Москва) 696,39

8 Лизинговая компания «СТОУН-ХХI» (Москва) 683,01

9
Объединенная лизинговая компания «РЕСО-Лизинг»
(Москва) 

662,10

10 Райффайзен-лизинг (Москва) 661,08

11 Катерпиллар Файненшэл (Москва) 573,20

12 Юникредит Лизинг и Локат Лизинг Руссия (Москва) 458,00

13 ЮГРА-Лизинг (Ханты-Мансийск) 431,76

14 Лизинговая компания «УРАЛСИБ» (Москва) 393,91

15 Лизинговая компания «Свое дело» (Москва) 390,31

16 ГК «Лизинг Стандарт» (Москва) 381,58

17 Лизинговая компания «Дельта» (Красноярск) 324,70

18 Дойче Лизинг Восток (Москва) 303,47

19 Петролизинг Менеджмент (Москва) 294,29

20 Объединенная лизинговая компания (Москва) 288,80

21 Система Лизинг 24 (Москва) 260,43

22 Ураллизинг (Екатеринбург) 258,32

23 ЭКСПО-лизинг (Москва) 257,01

24 ГФТ-Инжиниринг (Москва) 247,72

25 Столичный лизинг (Москва) 229,01

26 Альянс-Лизинг (Санкт-Петербург) 219,69

27
Петербургская лизинговая компания
(Санкт-Петербург)

216,93
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кредита и маржи), доходность его дея-
тельности должна быть выше, чем до-
ходность крупного предприятия, которое
занимается крупномасштабными про-
ектами и для которого ставка лизинго-
вого процента составляет 10,7-11,4%,
т.е. на четверть ниже. 

Отечественная практика знает при-
меры предоставления в лизинг малым
предприятиям и достаточно дорогостоя-
щего оборудования и техники. В таких
случаях лизинговые сделки реализуются,
как правило, в режиме, во многом схожем
с проектным финансированием. Имеется
в виду, что лизинговая компания при-
нимает решение об участии в проекте,

когда, к примеру, активы строительной
организации оказываются значительно
меньше стоимости всей лизинговой сдел-
ки и расчеты по уплате лизинговых пла-
тежей осуществляются только за счет
доходов от реализации продукции, из-
готовленной на этом оборудовании. То
же самое касается и услуг, оказываемых
строительными организациями. В обыч-
ном режиме лизингодатели нередко уста-
навливают определенное соотношение
между величиной активов лизингопо-
лучателя и стоимостью самой лизинговой
сделки. Как показывает опыт, наиболее
часто расчет ведется исходя из пропор-
ции четыре к одному. 

éÔÂ‡ÚË‚Ì˚È ÎËÁËÌ„
В 2012 г. были заключены контракты на
предоставление услуг по оперативному
лизингу (долгосрочная аренда) в объеме
34533 млн. руб., или 2,89% от стоимости
всех новых заключенных договоров ли-
зинга. Это меньше значений предыду-
щего года. Тогда удельный показатель
составлял 4%. Согласно данным прове-
денного обследования, в России на сдел-
ки со строительным оборудованием при-
шлись договоры на сумму всего в
5,5 млн. руб. Еще около 1 млн. руб. со-
ставляли контракты по погрузчикам. В
качестве лизингодателей по договорам
оперативного лизинга выступили ГК
«Северная Венеция», Муниципальная
инвестиционная компания (Краснодар),
Альянс Лизинг (Санкт-Петербург).

Для сравнения отметим, что в Герма-
нии, по данным национальной лизинго-
вой ассоциации, стоимость контрактов
оперативного лизинга соответствует 32%
от всех новых контрактов лизинга обо-
рудования. В этой стране исходят из
того, что при оперативном лизинге фи-
нансовый/инвестиционный риск по-
крывается непосредственно арендода-
телем, лизинговая компания может по-
лучить только остаточную стоимость ак-
тивов, которые были в аренде, продав
их после истечения срока действия со-
глашения, или убедить лизингополуча-
теля подписать новое лизинговое согла-
шение.

В США считается, что оперативный
лизинг – это высшая форма проявления
лизинговых отношений, поскольку во гла-
ву угла ставится услуга, которую оказывает
лизингодатель лизингополучателю.

В Великобритании оперативный ли-
зинг, по оценке специалистов нацио-
нальной ассоциации «Finance & Leasing
Association», рассматривается как высо-
коперспективное направление в разви-
тии лизинговых отношений. Считается,
что оперативный лизинг широко досту-
пен для активов с надежными вторич-
ными рынками, то есть когда лизинго-
датель может принять на себя риски по
остаточной стоимости. Поскольку опе-
ративный лизинг рассматривается как
сервисный, то при необходимости кли-
енты лизинговой компании могут полу-
чить услугу в виде управления парком
или техническое обслуживание на период
в 2-3 года. Причем не только лизингода-
тель, но и поставщик-продавец может
принять на себя риски по остаточной
стоимости имущества и т.д.

Прогнозируя дальнейшее развитие ли-
зинга в нашей стране, необходимо учесть,

№ Лизинговая компания

Стоимость новых
заключенных дого-

воров лизинга, 
млн. руб. 

28 Сибирская лизинговая компания (Москва) 193,95

29 ГК «Интерлизинг» (Санкт-Петербург) 179,43 

30 ШРЕИ Лизинг (Москва) 167,02

31 ГК «Проминвест» (Кемерово) 166,69

32 Лизинг-М (Магнитогорск) 160,71

33 БЭЛТИ-ГРАНД (Москва) 142,07

34 Эксперт-Лизинг (Челябинск) 131,78

35 Приволжская лизинговая компания (Саров – Нижний Новгород) 130,47

36 Строительно-дорожные машины. Трейдинг (Хабаровск) 124,80

37 Элемент Лизинг (Москва) 119,76

38 Газпромбанк Лизинг (Москва) 115,70

39 ТрансФин-М (Москва) 111,19

40 УралБизнесЛизинг (Ижевск) 109,00

41 Межрегиональная инвестиционная компания (Вологда) 90,87

42 ЭкономЛизинг (Саратов) 90,09

43 ГК «МИК», «Инко-АМД», «Юг Лизинг» (Краснодар) 78,45

44 ЛИКОНС (Москва) 77,45

45 ГК «ЗЕСТ» (Санкт-Петербург) 75,48

46 Горлизинг (Москва) 70,07

47 Национальная Лизинговая Компания (Москва) 70,02

48 МСП Лизинг (Москва) 70,00

49 БелФин (Белгород) 54,88

50 ЧелИндЛизинг (Челябинск) 44,56

51 Титан-лизинг (Иркутск) 43,50

52 ГК «Клиентская лизинговая компания» (Москва) 43,46

53 Техноспецсталь-лизинг (Санкт-Петербург) 17,18

Ренкинг лизинговых компаний, заключивших в 2012 г. Таблица 5
договоры строительного лизинга (окончание)

Концентрация в стройлизинге в 2007-2012 гг. по группам лизингодателей Таблица 7

Значения индекса HHI в сегментах стройлизинга в 2007-2012 гг. Таблица 8

Группы лизингодателей 2007 2008 2009 2010 2011 2012

ТОР-5 29,9 37,9 48,7 53,0 48,3 30,3

ТОР-10 43,5 54,8 70,1 65,7 66,7 47,7

ТОР-15 53,3 65,0 82,1 75,7 75,3 59,7

ТОР-20 60,7 72,3 88,4 82,7 82,2 69,0

ТОР-25 66,7 77,8 92,7 87,3 87,7 74,6

ТОР-30 71,9 82,3 95,3 90,6 91,0 78,6

Сегмент стройлизингового рынка 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Строительное оборудование и техника 352 601 863 1326 1018 415

Дорожно-строительное оборудование и техника 362 425 1449 1406 1196 624
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№ Лизингодатель
Первоначальная

стоимость имуще-
ства, млн. руб.

1 Europlan (Москва) 33566,02

2 ВЭБ-лизинг (Москва) 25113,02

3 ГК «Балтийский лизинг» (Санкт-Петербург) 10874,54

4 Государственная транспортная лизинговая компания (Москва) 10339,97

5 Элемент Лизинг (Москва) 7263,76

6 Система Лизинг 24 (Москва) 6794,85

7 Лизинговая компания «УРАЛСИБ» (Москва) 4918,89

8 Лизинговая компания «СТОУН-ХХI» (Москва) 4754,30

9 МСП Лизинг (Москва) 3510,00

10 Сбербанк Лизинг (Москва) 2847,00

11 Ураллизинг (Екатеринбург) 2695,09

12 ГК «Лизинговая компания «КАМАЗ» (Набережные Челны) 2570,99 

13 ЭКСПО-лизинг (Москва) 2350,98

14 Дойче Лизинг Восток (Москва) 2000,00

15 ФБ-Лизинг (Москва) 1659,90

16 Лизинговая компания «Дельта» (Красноярск) 1517,91

17 ЧелИндЛизинг (Челябинск) 1305,38

18 Петролизинг Менеджмент (Москва) 1289,13 

19 УралБизнесЛизинг (Ижевск) 1279,69

20 Альфа-Лизинг (Москва) 1253,92

21 Юникредит Лизинг и Локат Лизинг Руссия (Москва) 1209,48

22 Столичный лизинг (Москва) 1079,52

23 Тюменская агропромышленная лизинговая компания (Тюмень) 1066,52

24 Универсальная лизинговая компания (Хабаров) 1046,76

25 ЭкономЛизинг (Саратов) 1033,04

26 Альянс-Лизинг (Санкт-Петербург) 1019,12

27 ГК «Лизинг Стандарт» (Москва) 986,98

28 Эксперт-Лизинг (Челябинск) 941,83

29 Уралпромлизинг (Челябинск) 701,78

30 БЭЛТИ-ГРАНД (Москва) 645,00

31 Объединенная лизинговая компания (Москва) 620,50

32 БелФин (Белгород) 545,80

33 Межрегиональная инвестиционная компания (Вологда) 541,25

34 ЮГРА-Лизинг (Ханты-Мансийск) 532,49

35 Первая лизинговая компания (Тверь) 503,57

36 Лизинговая компания малого бизнеса Республики Татарстан (Казань) 426,48

37 Горлизинг (Москва) 393,31

38 ШРЕИ Лизинг (Москва) 359,67

39 Лизинговая компания «Версус» (Тольятти) 301,88

40 ГК «МИК», «Инко-АМД», «Юг Лизинг» (Краснодар) 281,08

41 ГК «ЗЕСТ» (Санкт-Петербург) 183,83

42 Лизинг Медицина (Москва) 180,20

43 Титан-лизинг (Иркутск) 156,86

44 Лизинг-М (Магнитогорск) 145,35

45 Райффайзен-лизинг (Москва) 142,25

46 Первая лизинговая компания (Новосибирск) 140,00

47 Аквилон-Лизинг (Пенза) 93,00

48 Вестлизинг-М (Москва) 88,45

49 ДЭНМАР-Лизинг (Нижневартовск) 61,42

50 Лизинговая компания «ЛИАКОН» (Москва) 50,45

51 ЛиКо (Самара) 46,00

52 Строительно-дорожные машины. Трейдинг (Хабаровск) 43,24

53 Технолизинг (Москва) 32,84

54 Лизинговая компания «ЦФМ» (Вологда) 25,54

55 ГК «БИЗНЕС АЛЬЯНС» (Москва) 16,89

56 РЕНАЙС (Новосибирск) 14,40

57 Техноспецсталь-лизинг (Санкт-Петербург) 13,75

что оперативный лизинг представляет
собой существенно иной продукт, кото-
рый потребует перестройки работы ли-
зинговых компаний, смещая их усилия
в сторону формирования материальной
и ремонтной базы, расширения сервис-
ного обслуживания лизингополучателей,
принятия на себя рисков, связанных с
правильной оценкой потребностей рын-
ка на долгосрочный период. 

Многое для успешного продвижения
лизинга зависит от того, насколько смо-
жет лизингодатель заинтересовать строи-
тельную организацию в предлагаемых
им услугах, например, с учетом следую-
щих факторов: техническое состояние
оборудования; пригодность техники для
выполнения требуемых задач; величины
арендных ставок; качество услуг по тех-
нической эксплуатации; качество услуг
по доставке и т.п.

äÓÌˆÂÌÚ‡ˆËfl ÒÚÓËÚÂÎ¸ÌÓ„Ó 
ÎËÁËÌ„‡
Анализ рыночной концентрации лизинга
строительного и дорожно-строительного
оборудования и техники по результатам
2012 г. свидетельствует о том, что тренд
усиления концентрации, который на-
блюдался ранее в течение нескольких
лет, полностью изменился (табл. 7). Он
резко сократился по сравнению с 
предыдущим годом и по ТОР-5, ТОР-10
компаний почти достиг уровня 2007 г.
Полагаю, что конфигурация представ-
ляемой аналитиком кривой, построенной
по приведенным в таблице показателям,
может стать иллюстрацией цикличности
в развитии стройлизинга страны. 

Расчет концентрации лизингового
бизнеса также может осуществляться и
с помощью индекса Herfindahl-
Hirschman (HHI). Этот показатель рас-
считывается как сумма квадратов долей
компаний-респондентов в общей стои-
мости заключенных договоров. Данный
индекс применяется в США, в России,
еще в ряде стран в качестве одного из
ориентиров при оценке конкуренции
на рынке, а также для определения ре-
гуляторами допустимости проведения
различного рода сделок по слиянию и
поглощению. 

Как видно из таблицы 8, в период кри-
зиса концентрация в обоих сегментах
строительного лизинга России быстро
увеличивалась, а затем стала сокращать-
ся, и в 2012 г. значение коэффициента
HHI было втрое меньше пикового уров-
ня, приходящегося на 2010 г. Такая ди-
намика свидетельствует о том, что вы-
росло количество активно работающих
операторов, и это обстоятельство яв-
ляется одним из свидетельств развития
отечественного рынка строительного
лизинга.  

Ренкинг лизингодателей, работавших с малым бизнесом в 2012 г. Таблица 6
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