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Аннотация
В статье разработаны рекомендации для потенциальных игроков 

рынка Forex на основе изучения особенностей его развития в России и 
проведения небольшого исследования среди старшеклассников обра-
зовательных учреждений Пермского края по выявлению их отношения 
к рынку Forex и деятельности брокерских компаний. Автором был 
поставлен и доказан ряд гипотез относительно поведения на рынке 
Forex его потенциальных игроков.
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В настоящее время для того, чтобы жить, нужны деньги, и, за-
частую, немалые. Кому-то достаточно того, что можно получить на 
работе, но есть и те, кто ищет иные способы обогащения, особенно 
молодежь: многие не хотят быть зависимыми от родителей, поэто-
му ищут альтернативные методы заработка, такие, например, как 
торговля на бирже. Однако вход на фондовый рынок, как говорится, 
«строго по паспортам», на валютном же рынке все гораздо проще. Тем 
более яркие плакаты брокерских компаний в центре города гласят: 
«Научитесь зарабатывать самостоятельно! 124% доходности». 

«Здорово, почему бы и нет? Я всегда хотел делать деньги из 
воздуха», – подумают одни, на что другие ответят: «Бесплатный сыр 
только в мышеловке». Перед нами встает вопрос: стоит ли пробовать? 

При этом важно понимать, что есть два рынка под вывеской Forex. 
Первый – это совершенно реальный рынок, где меняется одна 

валюта на другую. На нем работают банки, и попасть на этот рынок 
простым людям трудно. 

Второй – это виртуальный рынок, где работают мошеннические 
конторы, предлагающие как бы услугу торговли на мировом валютном 
рынке. В нашей работе будет рассматриваться именно этот рынок.

Цель исследования – сформулировать рекомендации потенци-
альным игрокам рынка Forex.
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Для осуществления поставленной цели необходимо решить 
следующие задачи:

•	 изучить рынок Forex и особенности его развития в России;
•	 провести исследование по выявлению отношения старшеклассни-

ков образовательных учреждений Пермского края к рынку Forex 
и деятельности брокерских компаний;

•	 сделать выводы об отношении старшеклассников к рынку Forex;
•	 проанализировать счета клиентов компании;
•	 построить график торговли на демо-счете по аналогии торговли 

на реальном счете;
•	 проанализировать полученные в результате исследования данные 

и сделать выводы;
•	 дать рекомендации потенциальным игрокам рынка Forex.

Начнем с определения рынка Forex. FORoreign EXchange market – 
рынок обмена валют – глобальный валютный рынок по обмену 
определенной суммы валюты одной страны на валюту другой по 
согласованному курсу на определенную дату [Каверина, 2010].

Основными участниками валютного рынка являются коммер-
ческие банки, валютные биржи, центральные банки, фирмы, осу-
ществляющие внешнеторговые операции, инвестиционные фонды, 
брокерские компании, частные лица [Торговля на Форекс: эл. ресурс]. 

Смысл торговли на Forex заключается в том, чтобы купить ка-
кую-либо валюту, дождаться благоприятного для игрока изменения 
курса и затем продать дороже, чем купили. То есть прибыль игрока 
на рынке Forex составляет изменение курса разницы [Федоров, 2008]. 

Остановимся более подробно на особенностях развития рынка 
Forex в России. В привычном для нас виде он сформировался в конце 
XX в., когда распался Советский Союз и в стране начали развиваться 
свободные рыночные отношения. То был слишком резкий переход 
для всех сфер жизни общества, особенно для экономической: все на-
чало развиваться ускоренными темпами, в отличие от стран Запада 
и Америки.

В России Forex появился почти на 20 лет позже, чем в западных 
странах. Соответственно на западе Forex уже сформировался, в то 
время как в России он только зарождался.

Необходимо отметить, что в XX в. в России господствовал 
коммунизм, а принципы работы рынка Forex формировались блоком 
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некоммунистических стран, у которых была своя система правления, 
экономический уклад, резко отличающийся от российского. Соот-
ветственно, в таких условиях России было сложно адаптироваться к 
«правилам игры» [Арбузова и др.: эл. ресурс]. 

При этом, рассматривая развитие рынка Forex в России, необхо-
димо принять во внимание и русский менталитет, ведь испокон веков 
русские люди испытывали необъяснимую тягу к «халяве», во многом 
этому способствовала массовая реклама многочисленных брокерских 
контор и дилинговых центров, где особенно активно подчеркивается 
простота и легкость заработка на валютном рынке: «Ничего сложного: 
дешевле купить, подороже продать – деньги в карман», тогда как в 
западных странах понимали, что заработок на валютном рынке – это 
серьезная корпоративная работа [Колмыкова, 2008]. 

Во многих городах нашей страны открывались консалтинговые 
центры, предоставляющие населению доступ к мировому финансово-
му рынку, брокерские компании стали расти как грибы после дождя: 
каждый пытался отхватить свой «кусок пирога», который в виде 
комиссий от сделок игроков казался весьма сладким и заманчивым. 
Отличительной особенностью брокерской деятельности на рынке 
Forex в России можно считать появление определенного количества 
не совсем честных и порядочных организаций, которые, почувство-
вав легкие деньги, стали заманивать к себе начинающих игроков, 
предлагая выгодные условия торговли и надеясь на быстрый «слив» 
депозита [Сафин, 2008]. 

Для достижения поставленной цели автором было инициировано 
исследование отношения потенциальных игроков (учащихся старших 
классов) к рынку Forex. Более подробно необходимо остановиться 
на описании схемы исследования и сформулированных гипотезах.

Формой исследования был избран формализованный опрос. Авто-
ром разработаны анкеты, состоящие из 25 вопросов, предполагающих 
один вариант ответа. Эти вопросы направлены на выявление отноше-
ния к деятельности брокерских компаний, в частности к рынку Forex. 

Перед началом исследования были выдвинуты следующие 
гипотезы:

1) учащиеся хотели бы зарабатывать на рынке Forex (стать кли-
ентами брокерских компаний);
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2) учащиеся не осведомлены о деятельности брокерских компаний;
3) учащиеся доверяют брокерским компаниям.
Ниже (рис. 1–4) кратко представлены результаты исследования.
Результаты анкетирования по вопросу участия в бесплатных 

семинарах Forex представлены на рис. 1.

43%

7%
25%

25%

Рис. 1. Иллюстрация желания старшеклассников 
стать участниками бесплатных семинаров брокерской компании

Из всех опрошенных большинство (43%) старшеклассников 
не против стать участниками бесплатных семинаров; два менее 
популярных варианта ответа имеют одинаковый вес (25%). То есть 
25% старшеклассников пошли бы на семинары, так как хотели бы 
научиться чему-нибудь новому. Четверть опрошенных не стали бы 
принимать участие в семинарах из-за недостатка времени. И только 
7% респондентов не стали бы принимать участия в семинарах, так 
как считают, что «бесплатный сыр только в мышеловке».

Следующий вопрос касается желания старшеклассников вклады-
вать свои собственные деньги в брокерскую компанию или начать 
зарабатывать с компанией; рис. 2 иллюстрирует ответы респондентов 
на поставленный вопрос.

Как показано на рис. 2, большинство (56%) старшеклассников, 
возможно, вложили бы свои средства в брокерскую компанию, но 
их решение будет зависеть от того, какая минимальная сумма не-
обходима для начала торговли на рынке Forex. Остальные ответы в 
процентном соотношении распределились практически равномерно:
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•	 17% старшеклассников хотели бы вложить свои деньги в компа-
нию, так как всегда желали быть независимыми и зарабатывать 
самостоятельно;

•	 14% старшеклассников не стали бы вкладывать реальные деньги, 
так как слушают мнения опытных людей;

•	 13% старшеклассников не стали бы вкладывать реальные деньги, 
так как не доверяют брокерским компаниям и не хотят потерять 
деньги.

56%

17%13%

14%

Рис 2. Старшеклассники, желающие вложить 
свои собственные деньги в брокерскую компанию и 

начать зарабатывать с компанией

Отношение старшеклассников к рынку Forex как к способу за-
работка отражает рис. 3.

Результаты исследования свидетельствуют о том, что 80% уча-
щихся старших классов не знают, что представляет собой заработок 
на рынке Forex. 14% опрошенных не считают торговлю на рынке 
Forex хорошим способом заработка, и лишь 6% учащихся считают 
торговлю на рынке Forex хорошим способом заработка, так как имеют 
личный опыт торговли.

Далее (рис. 4) приведено ранжирование мнений старшекласс-
ников относительно их желания пройти курс платных практических 
занятий с персональным трейдером и научиться торговать на рынке 
Forex. 
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Большинство (40%) учащихся не хотели бы проходить платные 
курсы, так как этот вид деятельности им неинтересен.

Примерно такой же процент респондентов (38%) хотели бы прой-
ти курс платных практических занятий для расширения кругозора.

И лишь 22% учащихся хотел бы пройти курс платных прак-
тических занятий с целью разработки своих торговых стратегий и 
дальнейшего вложения реальных денежных средств на счет.

80%

6%14%

Рис. 3. Илюстрация отношения старшеклассников 
к рынку Forex как к способу заработка

38%

22%

40%

Рис 4. Иллюстрация ответов старшеклассников, желающих пройти 
курс платных практических занятий с персональным трейдером и 

научиться торговать на рынке Forex
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Таким образом, в результате исследования при сопоставлении 
полученных данных со сформулированными гипотезами были сде-
ланы выводы о подтверждении всех гипотез.

С целью формирования рекомендаций для будущих игроков на 
рынке Forex был осуществлен анализ сделок, проводимых брокерской 
компанией «Альфа». Были исследованы несколько счетов клиентов 
компании «Альфа»: счета двух клиентов на демо-терминале и на 
реальном счете. Получены следующие результаты, представленные 
графиками (рис. 5–8).

На рис. 5–6 по шкале Х отмечены дни торговли, а по шкале У – 
прибыль клиента.
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Рис. 5. Демо-счет Клиента 1

Депозит клиента был равен 2 000 долл. На графике (рис. 5) видно, 
что к концу торговли он стал 11 846 долл. Таким образом, прибыль 
клиента составляет 9 846 долл.

Клиент почти не пользовался отложенными ордерами, чтобы 
подстраховаться и не проиграть крупную сумму, не минимизировал 
убытки и не максимизировал прибыль, тем не менее в истории счета 
клиента проигрышные сделки почти отсутствуют. 

Ниже представлены некоторые моменты из истории счета кли-
ента, где прибыль от каждой сделки представлена в правом столбце 
(табл. 1).

Клиент 2, в отличие от Клиента 1, в некоторых случаях исполь-
зует отложенные ордера. Депозит Клиента 2 брокерской компании 
«Альфа» составлял 1 000 долл., к концу торговли он стал 5 716 долл. 
(рис. 6). Прибыль клиента равна 4 716 долл. Стоит отметить, что из 
42 сделок неудачными были всего 3.
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Таблица 1
История счета Клиента 1

Баланс
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Рис. 6. Демо-счет Клиента 2

Ниже представлены некоторые моменты из истории счета кли-
ента, где прибыль от каждой сделки представлена в правом столбце 
(табл. 2).

Рассмотрим более подробно реальный счет первого клиента 
(рис. 7). При этом видно, что клиент несет огромные убытки. 

Самый большой убыток за всю историю счета составил – 6 150 долл. 
Депозит Клиента 1 неизвестен, поскольку для исследования взята 

только часть истории счета. 
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Таблица 2
История счета Клиента 2

Баланс
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Рис. 7. Реальный счет Клиента 1

Ниже представлены некоторые моменты из истории счета кли-
ента (табл. 3), где прибыль от каждой сделки представлена в правом 
столбце.

Таблица 3
Фрагмент реального счет Клиента 1
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К концу торговли баланс на счете составил –7 378,40 долл.
Рассмотрим более подробно реальный счет второго клиента 

(рис. 8). При этом видно, что клиент также терпит огромные убытки. 
Депозит клиента неизвестен, так как рассматривается часть истории 
счета Клиента 2. 

Клиент почти не страхует себя, как и на демо-счете. К концу 
торговли, которая показана на графике, у клиента на счету оказыва-
ется – 5 477,37 долл. 
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Рис. 8. Реальный счет Клиента 2

Ниже приведены некоторые моменты из истории счета клиен-
та, где прибыль от каждой сделки представлена в правом столбце  
(табл. 4).

Проанализировав и сопоставив реальный счет и демонстрацион-
ный, можно сделать вывод о том, что демонстрационный счет никак 
не отражает реальную ситуацию на рынке, он не может научить 
торговать, так как люди, прошедшие платный курс обучения на 
демо-счете, не просто проигрывают свои деньги, а «уходят в минус».

Главная цель компании: предоставляя клиентам пробовать тор-
говать на демо-счете, показать, как легко можно заработать.

Чтобы подтвердить гипотезу, с сайта компании «Альфа» был 
скачан терминал, где проведены сделки на демонстрационном 
счете. Некоторые сделки совпадали со сделками реальных счетов 
клиентов, в результате чего был получен следующий результат 
(рис. 9).
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Таблица 4
Фрагмент реального счет Клиента 2

Баланс
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Рис. 9. Иллюстрация эксперимента на демонстрационном счете

Сделки, пусть и нестабильно, но оказывались прибыльными. 
Торговля велась не только на основе технического анализа, но и на 
основе фундаментального. Для эксперимента автор вставал против 
тренда, при этом прибыль оставалась положительной, т.е. депозит 
был равен 2 000 долл., а к концу торговли составил 5 269,90 долл.

Ниже представлены некоторые моменты из истории счета, где 
прибыль от каждой сделки представлена в правом столбце (табл. 5).

Таким образом, можно сформулировать следующий вывод: 
результаты торговли на демо-счете не соответствуют результатам 
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торговли на реальном счете. На демо-счете клиенты успешны, а на 
реальном счете проигрывают свои деньги и «уходят в минус».

Таблица 5
Фрагменты истории демонстрационного счета 

в рамках эксперимента

Стоит также отметить, что в результате анализа анкет старше-
классников и деятельности брокерской компании «Альфа» автором 
были сформулированы рекомендации для потенциальных игроков 
рынка Forex.

1. Не доверяйте рекламе.
2. Посещая бесплатные семинары компании, убедитесь, что вас 

это действительно ни к чему не обязывает [О Forex: эл. ресурс].
3. Посещая платные практические занятия компании, убедитесь, 

что после прохождения курса вы не обязаны вкладывать собственные 
сбережения.

4. Если вы решили открыть реальный счет:
•	 внимательно прочитайте договор (зачастую головной офис ком-

пании находится не в России, а для выяснения обстоятельств вам 
придется ехать туда, так как компания, скорее всего, не будет 
нести ответственность за потерю денег);

•	 попросите финансового консультанта компании показать вам 
свои истории счетов [Teletrade…: эл. ресурс];

•	 попросите финансового консультанта предъявить вам документы, 
убедитесь, что он является официальным работником компании 
и достиг совершеннолетнего возраста;

•	 обратите внимание на гарантии компании.
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5. При заключении договора с компанией обратите внимание на 
все детали, которые написаны мелким шрифтом [Форекс: эл. ресурс] 
(зачастую мелким шрифтом написаны самые важные вещи, на кото-
рые люди не обращают внимания).

6. Убедитесь в конфиденциальности информации: кроме вас и 
финансового консультанта, никто больше не должен знать логин и 
пароль от вашего счета.

7. Перед открытием счета необходимо зайти в Интернет и про-
читать на форумах мнения людей, которые уже открывали счет в 
брокерской компании.

8. Не стоит сравнивать реальный счет и демонстрационный. 
Помните, что в большинстве случаев демонстрационный счет всего 
лишь средство для привлечения клиентов в компанию.

9. Перед открытием счета предлагаем прочитать статью «Без лоха 
и жизнь плоха», написанную неким FXWizard [эл. ресурс].

10. Hе рекомендуем верить тому, что за 4 часа теоретических и 
15 часов практических занятий брокерская фирма научит вас всему, 
что должен знать человек для успешной торговли на рынке Forex.
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