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Введение
В современной мировой практике многие трудности экономики и достижения  стабильности финансовой системы во многом связаны с недостаточностью фундаментальных исследований финансовых проблем. В частности, проведение политики привлечения зарубежного капитала  в экономику страны и эффективного  его использования в инновационных проектах  в течение  последних 20 лет (XX  век – начало XXI века) не приносит результатов, так как нет для этого серьезной теоретической основы.
Осуществляемые накануне XXI века реформы возвращают нас к не​обходимости таких теоретических построений. Исследование зарубежных    источников, современных тенденций ставит вопрос, что и как должно быть. Особенно это важно  для России, так как теоретическое и практическое  решение современных финансовых проблем является развитием выводов науки прошлого, а из прошлого  мы брали только марксистскую модель роли капитала.
Только сейчас появилась возможность ввести в научный оборот ста​рый (новый) материал и поставить новые задачи, укрепить связь между финансовой теорией и практикой. Иначе говоря, наука в глазах общества стала приобретать все большее влияние на финансовую практику.   
Знание сущности финансовых институтов, теоретических воззрений французских, немецкий и английских ученых дает возможность исследовать проблемы капитала, его движение, мотивы и формы миграции и те обстоятель​ства, которые обеспечивают перераспределение финансов среди различных стран.
Новые формы производства и торговли требуют остро поставить во​просы благосостояния государств, функций государственного финансового управления, контроля за расходами, которые для отдельных стран стано​вятся обременительными и вызывают протест в национальных границах и все чаще за них выходят.

Теоретические исследования современного движения (миграции) ка​питала позволят определить перспективы рационального расходования и использования мировых совокупных материальны ресурсов, совершенст​вовать финансовую деятельность отдельных государств и международного сообщества в целом и с позиции теории достигать предельной удовлетворенности в финансовых  потребностях человечества.
Капитал в XXI веке стал чрезвычайно значительным по накопленному объему и чрезвычайно подвижным. Это позволяет сделать вывод: одной из наиболее обсуждаемых отраслей экономической науки начиная с середины 50-х годов прошлого века стала теория международного движения (миграции) капитала. Миро​вые кризисы предопределили его динамизм и массовый интерес населе​ния к денежным отношениям, использования бюджетов, финансовые средств по удовлетворению потребностей общества.
Раздел 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ 
МИГРАЦИИ КАПИТАЛА В ФИНАНСОВОЙ НАУКЕ
1.1 Становление  и развитие  мировой  экономики 

 как базис её финансовой системы 

В своем становлении и развитии мировое хозяйство (MX) прошло долгий и сложный путь. Его возникновение некоторые исследователи относят еще к временам Римской империи, являвшейся системой всемирного хозяйства того времени. Другие ученые отсчет функционирования мирового хозяйства ведут со времени великих географических открытий XV-XVI веков. Именно они привели к ускоренному развитию международной торговли драгоценностями, пряностями, благородными металлами, рабами, появлению денег и формированию  финансового рынка.  Однако мировое хозяйство этого периода было ограниченным, оставаясь сферой приложения только купеческого капитала. 

В настоящее время в науке существует три основных подхода к определению понятия мировой экономики: 

1) Мировая экономика – совокупность национальных хозяйств, связанных политическими и экономическими отношениями. 

2) Мировая экономика – система международных экономических отношений. Единая связь между национальными хозяйствами. 

3)  Мировая экономика – экономическая система, самопроизводящаяся на уровне производительных сил, производственных отношений. Объединены экономические силы, производственные отношения, правовые нормы.

Однако в целом основой существования мировой экономики является целостность и устойчивость системы государств. Целью мировой экономики служит удовлетворение спроса и человеческих потребностей. Порядок его  функционирования базируется на нормах частного и государственного права. 

По существу внешние экономические сделки продолжают ло​гику внутренних сделок: и там и здесь преследуется одна цель – максимизация полезности для потребителей и доходов для производителей. И все-таки между внешними и внутренними сделками имеются существенные различия, обусловленные национальным суверенитетом и государственными границами между экономически взаимосвязанными странами.

Во-первых, международные сделки требуют расчетов в ино​странной валюте, которая конвертируется во внутреннюю валюту по определенному курсу. Соотношения обмена подвержены различным колебаниям, поэтому сам процесс обмена связан с риском и осложнениями, не характерными для внутренних  сделок.

Во-вторых,  национальные правительства могут вводить любые ограничения на международные сделки, но не применять их к внутренним. К подобным ограничениям можно отнести тарифы, различные импортные квоты, так называемые добровольные экспортные лимиты, стимулирование экспорта посредством субсидий, ограничения конвертируемости национальной валюты. Все эти меры оказывают глубокое воздействие на экономику, но касаются, прежде всего, международных, а не внутренних хозяй​ственных процессов.

 Так же, каждая страна проводит свою денежно-кредитную и фискальную политику, которая влияет на темпы инфляции, экономический рост, уровень занятости и т.д. Как правило, подобная политика, общая для всех регионов в пределах страны, значительно варьируется от одной страны к другой. Если, например, темпы инфляции во Франции будут приблизительно одинаковыми для всех ее регионов, то различия между Францией и Германией по этому показателю могут быть довольно значительными, что незамедлительно скажется на конкурентоспособности товаров и услуг одной страны на рынках другой, а также на рынках третьих стран. Таким образом, многие изменения в международных торговых и финансовых сделках инициируются внутренней экономической политикой, проводимой той или иной страной.

К тому же,  факторы производства гораздо мобильнее внутри страны, чем между странами. Мало что может помешать перемещению рабочей силы между штатами США или графствами в Англии. Однако всевозможные иммиграционные ограничения, языковые и другие социально-культурные различия подчас представляют серьезные барьеры на пути передвижения людей между странами. Конечно, по сравнению с трудом капитал передвигается гораздо легче, но и он более мобилен внутри страны, чем между различными государствами.

И, наконец, чтобы проникнуть на иностранные рынки, экспортеры должны адаптировать свою продукцию к стандартам и вкусам заграничных потребителей.

В целом мировая экономика как наука (или учебная дисциплина) – это часть теории свободного рынка, изучающая закономерности хозяйственного взаимодействия между различными государствами в области международного обмена товарами и услугами, движущих факторов производства, капиталов и финансово-кредитных потоков. 

Теоретические подходы  к исследованию мировой экономики как системы осуществляются следующими научными направлениями: 
· теория «чистой», т.е. без всяких ограничений, международной торговли и приносимой ею выгоды;
· теория коммерческой политики, изучающая причины и результаты различных лимитов на обмен товарами, услугами, движение факторов производства и т.д.;
· концепции платежных балансов, в которых анализируются соотношение общих доходов и расходов данной страны относительно другой, а также ее текущий курс обмена валюты;
· концепции неуравновешенного платежного баланса и методов их выравнивания в условиях различных международных денежных средств.
В данной работе предпринята попытка сформировать основы теории миграции капитала, которая  представляет макроэкономический аспект мировой экономики, рассматривающий движение международного капитала между странами и регионами, его регулирование, закономерности развития. 

Свое начало мирохозяйственные связи берут в мировой торговле, которая исчисляется тысячелетиями. В доиндустриальные эпохи парадигму (от гр. paradeigma – образец) экономического развития можно характеризовать как «поддерживающее​ся потребление». Тогда типичным было простое воспроизводство, а господствующим – натуральное хозяйство. С точки зрения социально-экономической формы, это соответствовало первобытному, рабовладельческому и феодальному способам производства. Обогащение господствующих классов осуществлялось путем внеэкономического принуждения рабов и крестьян.

Мировая торговля и мирохозяйственные связи приобрели свое новое качество на основе Великих географических открытий конца XV–XVI вв. и разложения феодализма в Европе. Великие  географические  открытия  не  были  случайностью.  Они явились результатом развития техники и науки, экономики, городов, товарно-денежных отношений. Огромным стимулом стала «жажда золота». Она была обусловлена не только государств пополнить свою казну, не только страстью авантюристов к обогащению, но и потребностью растущего товарооборота. Началась погоня за деньгами, их фетишизация. Важное значение имели торговые интересы. Захват турками-сельджуками Константинополя прервал левантийскую торговлю.

Все это стимулировало географические экспедиции испанцев и португальцев, позднее – французов, голландцев, англичан. Россия сыграла выдающуюся роль в обследовании и освоении северного побережья Азии и Америки, Северного Ледовитого и Тихого океанов. Последствия географических открытий были чрезвычайно важными. Существенная доля колониальной добычи шла в руки королей и придворной знати и получала феодальное примене​ние.  В колониях насаждалось крупное землевладение, крепостничество, даже плантационное рабство.    Но все-таки преобла​дающими были капиталистические последствия – процесс первоначального накопления капитала.

На протяжении XVI в. известная европейцам территория увеличилась в 6 раз. Достигла гигантских размеров территориальная база торговли. Она стала мировой, океанской. Расширились масштабы международного разделения труда. В товарооборот были вовлечены огромные массы новых товаров. Европейский капитал становился более полнокровным, жизнеспособным, и, проникая в промышленность, он форсировал развитие мануфактурного капитализма. Происходило перемещение торговых путей в Атлантический и Индийский океаны. Средиземное море стало терять свое значение, города его побережья приходили в упадок. Зато возвышались Лиссабон, Севилья, Кадис (Испания), Антверпен, Амстердам, Лондон. Экономические центры в этот период перемещаются на запад.

Приток дешевого золота и серебра вызывал в XVI в. «революцию цен» – они увеличились в 2–5 раз. Это ускорило обогащение коммерсантов и владельцев мануфактур, продававших товары по все возрастающим ценам и плативших заработную плату все более дешёвыми деньгами. Обогащались и зажиточные крестьяне, спекулирующие сырьем и продовольствием. Одним из важнейших последствий географических открытий стал колониализм. Ускорение экономического развития Западной Европы происходило ценой неэквивалентного обмена, ограбления и порабощения народов Америки, Африки, Азии.

Все вышесказанное позволяет сделать вывод, что именно Великие географические открытия положили начало становлению всемирного хозяйства. С позиций социально-экономических форм общества для этого этапа характерен процесс разложения феодальных отношений, феодального способа производства в целом, генезиса капитализма – первоначального накопления капитала, которое на базе географических открытий, эксплуатации недр и порабощенных народов также получило новое качество. В связи с этим начальный этап становления мирового хозяйства обычно связывают с окончательной победой над феодальным способом производства, процессом первоначального накопления капитала и формированием свободной конкуренции. Произошло коренное изменение парадигмы экономического развития. Центральной фигурой движения экономики становится «экономический человек» с сильными мотивами, предприимчивый, готовый ради прибыли идти на риск. Темпы экономического роста резко увеличились.

Наиболее развитой, передовой страной мира становится Великобритания. Великие географические открытия способствовали ее экономическому возвышению. До этого Англия занимала довольно скромное место. Процесс становления капитализма здесь происходил интенсивнее и с большей отчетливостью, чем в других странах. Поэтому Англия считается «классической» страной капитализма, в  которой  главной товарной отраслью страны было сельское хозяйство. Шерсть отправлялась на экспорт для переработки во Фландрию и Флоренцию. Развивалось и собственное промышленное производство на базе цехового ремесла.

Великие географические открытия расширили мировой рынок,  увеличили  спрос  и цены. Благодаря меньшим издержкам производства мануфактура быстро вытесняла мелкое ремесленное производство. Для дальнейшего развития требовалось боль​ше сырья и свободных рабочих рук. Разведение овец было выгодным для феодалов, но наталкивалось на ограниченность пастбищ. Лендлорды захватывали общинные пастбища, сгоняли крестьян с земли, что в истории получило название огораживание. При этом использовались жестокие меры, опустошались целые районы. Согнанные с земли крестьяне теряли средства к существованию, превращались в нищих и бродяг.

Развитие промышленного производства и рост неземледель​ческого населения способствовали формированию внутреннего рынка,  размеры  которого  ограничивал низкий платежеспособный спрос. Это ориентировало производство на внешний рынок. Характерной политикой в это время был меркантилизм. 

В XVI в. начинается поиск новых рынков. Англия встала на путь колониальных захватов. Она закрепилась на территории Северной Америки, овладела Ньюфаундлендом и рядом колоний на восточном побережье Америки. Англии удалось преодолеть посредничество гацзеиских и итальянских купцов и самостоятельно осуществлять внешнеторговые операции. Были созданы купеческие компании, получавшие от прави​тельства субсидии и привилегии на монопольное право занятия внешней торговлей в каком-либо географическом районе. Некоторые компании, основанные на объединенных капита​лах, стали называться акционерными. Наиболее крупная из них – Московская компания, созданная в 1555г., осуществ​ляла регулярные торговые связи с Россией через Архангельск. Африканская компания положила начало английской работорговле, Восточная компания монополизировала Балтийское побережье и Скандинавию, Левантийская – торговлю с Ближним Востоком. В 1600 т. была создана знаменитая и могущественная Ост-Индская компания, ставшая плацдармом для дальнейшего завоевания Индии. Однако растущая буржуазия испытывала притеснение со стороны господствующей верхушки дворянства, что вызвало ее борьбу с феодальными порядками. Буржуазная революция 1642 – 1649 гг. положила конец феодализму в Англии, завершила эпоху средневековья и открыла период новой истории  –  капитализма.  В экономике это способствовало промышленному перевороту и формированию нового этапа мирового хозяйства.

Таким образом, первый этап формирования мирового хозяйства условно можно ограничить рамками конца XV – кон​ца XVIII вв. Промышленная революция конца XVIII характеризовала новый этап развития всемирного хозяйства. Цен​тральное место в экономике начинает занимать промышлен​ный капитал, что видоизменило и парадигму экономического развития, образцом которой становится промышленно развитая экономика.

В своем становлении и развитии мировое хозяйство прошло долгий и сложный путь. Некоторые исследователи его возникновение относят еще ко времени Римской империи, являющейся системой всемирного хозяйства того времени. Другие ученые отсчет функционирования мирового хозяйства ведут со времени Великих географических открытий XV– XVI веков. Именно эти открытия привели к ускоренному развитию международной торговли дра​гоценностями, пряностями, благородными металлами, рабами. Однако мировое хозяйство - этого периода было ограниченным, оставаясь сферой приложения только купеческого капитала. Современное мировое хозяйство возникло после промышленного переворота, в ходе перерастания капитализма в его монополистическую стадию. Мировое хозяйство конца XIX – начала XX в. заметно отличается от MX 60 – 90-х годов XX столетия.

Мировое хозяйство начала XX века в большей степе​ни базировалось на военной силе, внеэкономическом при​нуждении, чем на «силе капитала». В мировом хозяйстве этого периода существовали острые противоречия, делавшие его неустойчивым. Это противоречия между самими империалистическими странами (приведшие к двум мировым войнам), а также между промышленно развитыми и развивающимися странами. К середине XX века мировое хозяйство, было расколото на две части: мировое капиталистическое и мировое социалистическое. В системе мировых экономических связей мировое, капиталистическое хозяйство заняло доминирующие позиции: 9/10 всей международной, торговли на начало 90-х гг. приходилось на товарооборот в рамках мирового капиталистического хозяйства; через каналы международного экономического обмена в конце       80-х годов реализовывалась 1/5 всего совокупного валового продукта капиталистического мира. В бывших социалистических странах производилась 1/3 мирового национального дохода, в том числе в странах СЭВ – ¼.

С 60-х годов в систему MX вошли развивающиеся страны.  К середине 70-х годов среди них заметно выделяются так называемые «новые индустриальные страны» Юго-Восточной Азии (первая волна – 4 «малых дракона»  –  Южная Корея, Тайвань, Гонконг, Сингапур) и страны Латинской Америки: Бразилия, Аргентина, Мексика.

После распада СССР и, революционных преобразований в странах Восточной Европы мировое хозяйство начинает приобретать черты единого, целостного образования. Формирующееся глобальное мировое хозяйство, не являясь однородным, включает в себя национальные экономики промышленно развитых стран, развивающихся стран и стран с экономической системой переходного типа.

Сохраняя множество противоречий и разноплановых тенденций, MX на рубеже XXI века является несравненно более целостным, интегрированным, динамичным, чем в середине XX века. Мировое хозяйство на рубеже XXI века  – глобальное по своим масштабам. Оно основывается всецело на принципах рыночной экономики, объективных закономерностях международного разделения труда, интернационализации производства и капитала.

К концу 90-х годов в мировой экономике проявился ряд устойчивых тенденций. К которым можно отнести стабильные темпы экономического роста. Средние темпы роста всех стран мира поднялись с менее чем 1% в начале 90-х годов до 3% годовых в конце десятилетия. Это повышение внешнеэкономического фактора в хозяйственном развитии, где заметно выросли масштабы и качественно изменился характера традиционной международной торговли овеществленными товарами, а также услугами. Появилась «электронная торговля», т.е. торговля в системе Интернет. Это и глобализация финансовых рынков и усиление взаимозависимости национальных экономик, и рост удельного веса сферы услуг в национальной экономике и международном обмене.

Достигнутая степень единства торговли, производства и кредитно-финансовой сферы промышленной развитых стран служит признаком формирования мирового хозяйственного комплекса (МХК). Его участники, несмотря на наличие государственных границ, функционируют как составные части общей хозяйственной системы. Происходит и интернационализация, глобализация хозяйственной жизни. За этими понятиями стоит эффективное функционирование многоуровневой мировой системы хозяйственных связей, объединяющей отдельные страны в глобальный мировой комплекс.

Процесс интернационализации предстает как результат, прежде всего международной кооперации производства, развития международного разделения труда, как развитие общественного характера производства в международном масштабе. Интернационализация производства и капитала  это понятие в большей степени количества, чем качества. Интернационализация может осуществляться в рамках нескольких стран или между большинством стран мира.

Процесс глобализации в мировой экономике представляет собой закономерный результат интернационализации производства и капитала. Глобализация, в значительной степени предстает как количественный процесс возрастания масштабов, расширения рамок мирохозяйственных связей. Вместе с тем она придает новое качество современной мировой экономике, ускоряя процессы её консолидации, интеграции и конвергенции. Явление (феномен) глобализации можно рассматривать с двух сторон. На макроэкономическом уровне глобализация означает общее стремление стран и отдельных регионов к экономической активности вне своих границ. Предпосылка таких устремлений: либерализация, снятие торговых и инвестиционных барьеров, создание зон свободного предпринимательства и др.

На микроэкономическом уровне под глобализацией понимается расширение деятельности предприятия за пределы внутреннего рынка. В отличие от межнациональной или многонациональной ориентации предпринимательской деятельности глобализация означает единый подход к освоению мирового рынка.  Глобализация  характеризует  растущую  взаимосвязь  и взаимозависимость отдельных национальных экономических систем. В XX веке интернационализация обмена перерастает в интернационализацию капитала и производства, получает заметный толчок в развитии под влиянием научно-технической революции (НТР) с середины 50-х годов XX века. Происходит резкий рост международной специализации и кооперирования производства. Рамки внутренних рынков становятся все более тесными для крупномасштабного специализированного производства. Оно объективно выходит за пределы национальных границ.

Глобализация производства под воздействием НТР создает такую ситуацию, когда практически ни одной стране уже невыгодно иметь «свое» производство. Отдельные национальные экономики все более интегрируются в мировое хозяйство, стремятся найти в нем свою нишу. Все более интернациональный характер приобретает движение рабочей силы, подготовка кадров, обмен специалистами.

Особый размах приобрел процесс интеграции и глобализации финансовых рынков. Объем международных финансовых потоков превышает объем международной торговли в соотношении 60:1, в то же время прирост объема мировой торговли из года в год превышает прирост общемирового объема валового внутреннего продукта (ВВП) более чем на 5%.

К концу 90-х годов глобализация мировой экономики приобрела ряд новых черт по сравнению с 80-ми годами.

Во-первых, либерализация внешнеэкономических связей и международных расчетов охватила ряд новых стран из бывшего «соцлагеря».

Во-вторых, активно проявляется тенденция, к унификации и стандартизации. Все шире применяются единые, для всех стран стандарты на технологию, экологию, деятельность финансовых организаций, бухгалтерскую, и статистическую отчетность. Стандарты распространяются на образование и культуру.

В-третьих, международные экономические организации внедряют единые критерии макроэкономической политики, происходит унификация требований к налоговой политике, к политике в области занятости и др.

Исследование закономерностей формирования этих мирохозяйственных связей и перспектив их развития показывает, что генеральной тенденцией развития мирового хозяйства является движение к созданию единого плане тарного рынка капиталов, товаров и услуг, экономическому сближению и объединению отдельных стран в единый мировой хозяйственный комплекс. Это позволяет говорить о необходимость изучения проблем глобальной экономики как системы, комплекса МЭО. Это иной, более высокий уровень международных экономических отношений.

Процесс глобализации мировой экономики, означая все более возрастающую взаимозависимость экономик отдельных стран, ускорение обмена товарами, услугами, капиталами, информацией, отнюдь не беспроблемен. Глобализация укрепляет позиции, в первую очередь индустриально развитых стран, дает им дополнительные преимущества. Конечно, глобализация мировой экономики и МЭО создает определенные предпосылки, дает шанс для приобщения к достижениям цивилизации тех стран, которые отстали в своем развитии, но полны желания поправить свое получение. Однако процесс глобализации носит и отрицательные последствия. К их числу относятся демографические, экологические и  региональные проблемы.

Принимая во внимание как позитивные, так и негативные аспекты глобализации, следует признать, что формирование глобальной мировой экономики – важный признак того, что прежняя мировая экономика, основанная на самодостаточности национальных культур и устойчивости специфических хозяйственных укладов, подходит к своему логическому завершению. На наших глазах появляется новая структура и форма организации мировой экономики.

В частности, в системе управления мировым сообществом и мировой экономикой утрачивается прежняя роль ООН.   Ее функции переходят к правительствам стран «большой семерки». Управление мировой экономикой начинает концентрироваться, в новой триаде: Всемирной торговой организации  – Международном валютном фонде  – Всемирном банке. И это не окончание процесса, а лишь его начало. Глобальная мировая экономика становится новой реальностью, подчиняющейся новым законам, которые предстоит изучать и осознанно использовать.

Глобальная мировая экономика (международная экономика) становится уже не просто внешней сферой мирового хозяйства, но приобретает черты системы.  Она  основывается  на технико-экономическом базисе интернационализированного производства, общих согласованных между многими странами торговых и валютно-финансовых режимах. Вместе с тем не следует забывать, что глобализация – это процесс, который не приобрел еще глобального характера. Около половины населения развивающихся стран живут в замкнутой экономике, не затронутой ростом и интенсификацией международных экономических отношений. Параллельно существуют два мира: международная и самодостаточная экономика, один из которых (самодостаточная экономика) постепенно сокращается в размерах и значимости в мировом хозяйстве.

1.2 Этапы эволюции и факторы миграции капитала

Капитал как фактор производства представляет собой, прежде всего, запас материальных благ длительного пользования, необходимых для производства других товаров. Капитал, так же как и труд, способен перемещаться между странами. Причем ему присуща гораздо более высокая степень международной стабильности по сравнению с рабочей силой. Объясняется это тем, что международное движение капитала представляет собой финансовую операцию, а не физическое перемещение людей из страны в страну, как это происходит в случае миграции трудовых ресурсов.

Движение финансовых потоков между кредиторами и заемщиками в различных странах, между собственниками и их фирмами, которыми они владеют за рубежом, образует международное движение капитала. Миграция капитала обычно не предполагает физическое перемещение из страны в страну производственных зданий и сооружений, машин, оборудования и других инвестиционных товаров. 

На современном этапе развития мирового хозяйства одним из основных факторов развития международных экономических отношений (МЭО) считается вывоз капитала, его международные перемещения. Такие формы МЭО, как международная торговля товарами, услугами, технологиями, затрагивают валютно-финансовые аспекты. При осуществлении экспортно-импортных операций проводятся международные расчеты или требуются международные кредиты, при международной миграции рабочей силы переводятся трансферты заработной платы. Таким образом, международные валютно-кредитные и финансовые отношения являются предпосылкой развития МЭО, и его следствием. 
Становление и развитие международной миграции капитала началось значительно позже таких форм МЭО, как международная торговля товарами, международная трудовая миграция. Для возникновения только возможности экспорта капитала требовались достаточно значительные накопления его в стране.

Такая возможность появляется на первом этапе эволюции международной миграции капитала, который начинается после завершения процессов первоначального накопления капиталов и с развитием капиталистических производственных отношений – на рубеже ХVII – XVIII вв. и продлился до конца XIX в. Данный  этап  называют  «этапом   зарождения  вывоза  капиталов». Происходящие процессы наиболее точно отражают термин «вывоз капитала», т.к. последний мигрировал исключительно в одном направлении (из метрополий в колонии) и носил ограниченный и случайный характер.

Второй этап эволюции международной миграции капитала отсчитывают с конца XIX – начала XX в. и до середины ХХ в., то есть по мере утверждения и распространения в мировом хозяйстве капиталистических производственных отношений. Процесс вывоза капитала осуществляется как между промышленными странами, так и между промышленными и развивающимися странами. На данном этапе вывоз капитала стал типичным, повторяющимся и характерным явлением, что позволяет определить этот термин и назвать этот этап – «этапом вывоза капитала».

Таким образом, вывоз капитала – это процесс изъятия части капитала из национального оборота данной страны и перемещение его в товарной или денежной форме в производственный процесс и обращение другой страны с целью извлечения более высоких прибылей.

Однако на современном уровне развития мирового хозяйства уже недостаточно говорить только о вывозе капитала. С середины 50-х-60-х годов ХХ в. наступает третий этап эволюции международных перемещений капиталов, продолжающийся до настоящего времени, на котором происходящие процессы более объективно отражает термин «международная миграция капитала». Причин этому несколько.

Во-первых, вывоз капитала осуществляют не только промышленно развитые страны, но и многие развивающиеся страны и бывшие социалистические страны. 

Во-вторых, страны одновременно становятся и экспортерами и импортерами капитала. 

В-третьих, экспорт капиталов вызывает значительные по объемам обратные движения капиталов в виде процентов на кредиты, предпринимательской прибыли, дивидендов по   акциям. 

Исходя из вышесказанного, международная миграция капиталов – это процессы встречного движения капиталов между различными странами мирового хозяйства независимо от уровня их социально-экономического развития, приносящие дополнительные  доходы их собственникам. Каждая из указанных ниже форм может характеризовать один и тот же мигрирующий капитал по определенному признаку. Формы международной миграции капитала описаны  в таблице 1.1.

Таблица 1.1 

Формы международной миграции капитала

	Классификационный признак
	Формы ММК

	По форме собственности мигрирующего капитала
	· частный,

· государственный,

· международных (региональных), валютно-кредитных и финансовых организаций,

· смешанный.

	По срокам миграции капитала
	· сверхкраткосрочный (до 3-х месяцев),

· краткосрочный ( до 1-1,5 лет),

· среднесрочный (от 1 года до 5-7 лет),

·  долгосрочный (свыше 5-7 лет и до 40-45 лет).

	По форме предоставления капитала
	· товарный,

· денежный,

· смешанный.

	По цели и характеру использования мигрирующего капитала
	· предпринимательский,

·  ссудный.


Объективной основой международной миграции капитала является неравномерность экономического развития стран мирового хозяйства, которая на практике выражается:

· в неравномерности накопления капитала в различных странах; в «относительном избытке» капитала в отдельных странах;

· в несовпадении спроса на капитал и его предложения в различных звеньях мирового хозяйства. 

Существуют разновидности факторов развития международной миграции капитала.  

1) Прежде всего это факторы экономического характера, которые включают в себя: 

· развитие производства и поддержание темпов экономического роста;

· глубокие структурные сдвиги, как в мировой экономике, так и в экономике отдельных стран (особенно с воздействием научно-технической революции и развитием мирового рынка услуг);

· углубление международных специализации и кооперации производства;

· рост транснационализации мировой экономики (так, объемы производства продукции зарубежными филиалами транснациональных корпораций США в 4 раза превышают объем экспорта из самих США);

· рост интернационализации производства и интеграционных процессов;

· активное развитие всех форм МЭО.

2) Факторы политического характера:

· либерализация экспорта (импорта) капитала (свободные экономические зоны, оффшорные зоны и др.);

· политика индустриализма в странах «третьего мира»;

· проведение экономических реформ (приватизация государственных предприятий, поддержка частного сектора, малого бизнеса);

· политика поддержки уровня занятости.

Вышеперечисленные факторы предопределяют ММК на макроэкономическом уровне. Наряду с этим имеет место экономическая целесообразность, непосредственно стимулирующая субъекты к экспорту и импорту капитала. При осуществлении экспорта капитала субъекты руководствуются экономической целесообразностью, состоящей в следующем:

· получении дополнительных прибылей;

· установлении контроля над другими субъектами;

· обходе протекционистских барьеров, выдвигаемых на пути движения товарных потоков;

· приближении производства к новым рынкам сбыта (например, на территории СНГ должно быть создано около 200 совместных предприятий с итальянским капиталом по производству макаронных изделий);

· получении доступа к новейшим технологиям (например, посредством приобретения контрольного пакета акций);

· сохранении производственных секретов путем создания зарубежных  филиалов,  на  что  обратил внимание американский экономист Ст.Хаймер еще в середине 70-х годов. Так, японский автомобильный концерн «Тойота», проникнув на американский рынок, предпочел организацию собственного филиала объединению с «Дженерал Моторс», хотя последний вариант был более прибылен;

· экономии на налоговых платежах, особенно при создании или регистрации предприятий в оффшорных зонах и свободных экономических зонах.

Отличительными чертами современной миграции капиталов являются повышение роли государства в вывозе капитала, оно не только содействует вывозу, но и выступает экспортером. Вывоз государственных капиталов осуществляется преимущественно в развивающиеся и бывшие социалистические страны, в основном в форме кредитов. Государственные средства поступают в эти страны не только на двухсторонней, но и на многосторонней основе: через международные и региональные финансовые организации. Так же усиление миграции частного капитала между развитыми странами и увеличение доли прямых иностранных инвестиций.

Становление и развитие международной миграции капитала (ММК) началось значительно позже таких форм МЭО, как международная торговля товарами, международная трудовая миграция. Для возникновения только возможности экспорта капитала требовались достаточно значительные накопления его в стране.

Такая возможность появляется на первом этапе эволюции ММК, который начался после завершения процессов первоначального накопления капитала и с развитием капиталистических производственных отношений – на рубеже XVII–XVIII вв. – и продлился до конца XIX в. Данный этап называют «этапом зарождения вывоза капитала». Происходящие процессы наиболее точно отражает термин «вывоз капитала», т.к. последний мигрировал исключительно в одном направлении (из метрополий в колонии) и носил ограниченный и случайный характер.

Второй этап эволюции ММК отсчитывают с конца XIX – начала XX в., т.е. по мере утверждения и распространения в мировом хозяйстве капиталистических производственных отношений. Процесс вывоза капитала осуществляется как между промышленными странами, так и между ними и развивающимися странами. На данном этапе вывоз капитала стал типичным, повторяющимся и характерным явлением, что позволяет определить этот термин и назвать этот этап – «этапом экспансии капитала».

Таким образом, вывоз капитала – это процесс изъятия части капитала из национального оборота данной страны и перемещение его в товарной или денежной форме в производственный процесс и обращение другой страны с целью извлечения более высоких прибылей.

Однако на современном уровне развития мирового хозяйства уже недостаточно говорить только об экспансии и международной миграции капитала. С середины 50-х – 60-х гг. XX в. наступает третий этап эволюции ММК, продолжающийся до настоящего времени, на котором происходящие процессы более объективно отражает термин «международная миграция капитала». 

Объективной основой ММК является неравномерность экономического развития стран мирового хозяйства, которая на практике выражается:

1) в неравномерности накопления капитала в различных странах; 

2) в «относительном избытке» капитала в отдельных странах;

3) в несовпадении спроса на капитал и его предложения в различных звеньях мирового хозяйства.

Термин «относительный избыток» связан, прежде всего, с тем, что в развитых странах не наблюдается абсолютного избытка капитала, т.к. считается, что экономически производство имеет тенденцию неограниченного роста, а, следовательно, и потребность в капитале должна быть всегда. Наряду с этим, экспорт капитала может осуществляться даже в случае недостатка его для вложения внутри страны, ведь в условиях рыночной экономики вложения капитала находятся в прямой зависимости от размеров ожидаемых доходов.

Показатели участия страны в процессах ММК можно разделить на абсолютные и относительные.

Абсолютные показатели: объем экспорта к импорту капитала, сальдо экспорта-импорта капитала, число предприятий с иностранным капиталом в стране, количество занятых на   них и др.

Исходя из сальдо, страны мирового хозяйства классифицируются как преимущественно экспортеры капитала (Япония, Швейцария), преимущественно импортеры (США, Великобритания) и с приблизительным равновесием (ФРГ, Франция).

Другая группа показателей – относительные, которые более реально отражают сложившуюся в ММК расстановку сил и зависимость страны от экспорта-импорта капитала:

· коэффициент импорта капитала, отражающий долю иностранного капитала в ВВП стран;

· коэффициент экспорта капитала, отражающий долю экспортируемого капитала по отношению к ВВП  страны;

· коэффициент, отражающий долю иностранного капитала ко внутренним потребностям в капиталовложениях в стране;

· доля иностранных или смешанных компаний в национальном производстве;

· темпы роста экспорта (импорта) капитала по отношению к предыдущему периоду, сумма иностранных инвестиций на душу населения страны.

Международное перемещение капитала имеет важное значение для развития мирового хозяйства, т.к. ведет к укреплению внешнеэкономических и политических связей стран, увеличивает их внешнеторговый оборот, ускоряет экономическое развитие и способствует росту объемов производства, повышает конкурентоспособность производимых товаров на мировом рынке, повышает технический потенциал стран-импортеров, увеличивает занятость в стране.

По форме собственности мигрирующего капитала частный составляет 50%, и в основном вывозится в предпринимательской форме, государственный составляет 30% и в основном вывозится в ссудной форме.

По срокам миграции капитала ММК подразделяется на   сверхкраткосрочный (до 3 месяцев), краткосрочный (до 1 г.), среднесрочный (от 1 г. до 5 –7 лет), долгосрочный (свыше                     5–7 лет).

По форме предоставления капитала различают товарный, денежный и смешанный. По цели и характеру использования мигрирующего капитала предпринимательский и ссудный. Основными же формами ММК являются вывоз предпринимательского и ссудного капитала.

Существуют некоторые условия миграции капитала в предпринимательской форме, такие как:

· организация производственного процесса или участие в нем за рубежом;

· долгосрочный характер вложений иностранного                        капитала;

· право собственности на зарубежное предприятие в целом, либо на его часть.

В зависимости от степени реализации указанных особенностей и целей участия различают два вида вывоза предпринимательского капитала: прямые зарубежные инвестиции (ПЗИ), портфельные инвестиции.

Прямые зарубежные инвестиции – это долгосрочные зарубежные вложения капитала, в результате которых экспортером капитала организуется или ведется производство на территории страны, принимающей капитал.

Портфельные инвестиции – это форма вывоза капитала путем его вложения в ценные бумаги зарубежных предприятий, не дающая инвесторам возможности непосредственного контроля над их деятельностью.

Центр ООН по ТНК выделяет 4 наиболее типичных в мире случая прямых капиталовложений, связанных с организацией производства товаров и услуг в зарубежной стране.

Прямые зарубежные инвестиции осуществляются потому, что ввоз некоторых товаров и услуг в зарубежную страну невозможен или затруднен из-за различных ограничений, или из-за свойств этих товаров и особенно услуг.

Страна приложения предпринимательского капитала оказывается наиболее дешевым местом производства товаров и услуг для их поставки на мировой рынок, включая рынки и страны происхождения инвестиций (характерно для стран Юго-Восточной Азии). 

Для некоторых видов продукции, особенно технически сложных, важны послепродажное обслуживание, консультационные и другие услуги, требующие постоянного присутствия производителя на рынке. В этом случае иметь собственное производство в зарубежной стране оказывается более выгодно, чем организовать там чисто сбытовую фирму или сбывать продукцию через посредников.

Характерные черты вывоза предпринимательского капитала наглядно представлены в табл. 1.2

Таблица 1.2 

Характерные черты вывоза предпринимательского капитала

	Признаки
	Прямые зарубежные инвестиции
	Портфельные инвестиции

	Главная цель вывоза
	Контроль над иностранной фирмой
	Получение высоких прибылей

	Пути достижения цели
	Организация и ведение производства за рубежом
	Покупка зарубежных ценных бумаг

	Методы достижения цели
	А) полное владение зарубежной фирмой;
Б) приобретение контрольного пакета акций (согласно уставу МВФ не менее 25% от акционерного капитала компании)
	Приобретение менее 25% (10% в США, Японии, Германии) от акционерного капитала зарубежной фирмы

	Формы дохода
	Предпринимательская прибыль, дивиденды
	Дивиденды, проценты


Широкие масштабы данного рынка подтверждают следующие данные: доля иностранных инвестиций в общих капиталовложениях стран в Сингапуре составила 70%, на Филиппинах – 60%, в Индонезии – 57%, в Малайзии – 55%; доля производственных мощностей, вынесенных страной за рубеж, для стран Западной Европы составляет 30– 40%, для США – 20%                            (рис. 1.1).
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Рис.1.1 Доля иностранных инвестиций

         в общих  капиталовложениях стран

Активность участия страны в данном рынке и готовность инвесторов к экспорту капитала в какую-либо страну зависит от инвестиционного климата в стране, импортирующей капитал. Инвестиционный климат это совокупность экономических, политических, юридических и социальных факторов, которые предопределяют степень риска иностранных капиталовложений и возможность их эффективного использования в стране.

Инвестиционный климат является комплексным понятием и включает следующие параметры: национальное законодательство, экономические условия (спад, подъем, стагнация), таможенный режим, валютная политика, темпы экономического роста и инфляции, стабильность валютного курса, уровень внешней задолженности и др.

Создание системы международного регулирования зарубежного инвестирования происходило постепенно, так, страны Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) в 1976 г. приняли «Декларацию о международных капиталовложениях и многонациональных предприятиях», согласно которой рекомендуется предоставлять иностранным инвесторам режим «не менее благоприятный, чем тот, который предоставляется в аналогичных случаях местным предприятиям». В 1992 г. группа Всемирного Банка разработала «Рекомендации по режиму для иностранных прямых инвестиций», исходя из которых одинаковый режим для инвесторов в одинаковых обстоятельствах в условиях свободной конкуренции является главным условием благоприятного инвестиционного климата.

Наряду с мировыми изменениями в сфере экономики, имели место и изменения географических направлений финансовых потоков:

· преобладание миграции предпринимательского капитала между промышленно развитыми странами, особенно между США, Западной Европой и Японией, и между странами Западной Европы. Промышленно развитые страны выступали основными экспортерами и импортерами капитала;

· увеличивался экспорт предпринимательского капитала из промышленно развитых в развивающиеся страны, но в основном в страны Юго-Восточной Азии и Латинской Америки, имеющих высокие темпы экономического роста;

· увеличение объема иностранных инвестиций между развивающимися странами;

·  медленный рост иностранных инвестиций в страны переходной экономики.

Предпринимательскую форму вывоза капитала называют «второй экономикой» в связи с ее непосредственной связью с процессами производства. Движение ссудного капитала не имеет такой прямой связи, а лишь косвенно отражает воспроизводственный процесс.

Под миграцией капитала в ссудной форме понимают все международные перемещения капитала, за исключением прямых и портфельных иностранных инвестиций. Ссудная форма ММК реализуется в следующих операциях: выдача государственных и частных займов; приобретение облигаций другой страны, ценных бумаг, векселей, тратт иностранной компании; осуществление выплат по долгам; межбанковские депозиты; межбанковские и государственные задолженности. Быстрые темпы роста экспорта ссудного  капитала  и значительные по объемам повторяющиеся операции на международном уровне привели к формированию в конце 60-х –  начале 70-х гг. XX в. мирового рынка ссудного капитала. Мировой рынок ссудного капитала (МРСК) это система отношений по аккумуляции и перераспределению ссудного капитала между странами мирового хозяйства, независимо от уровня их социально-экономического развития.

Мировой рынок ссудного капитала имеет сложную структуру и включает мировой кредитный и мировой финансовый рынки. Мировой кредитный рынок это сегмент МРСК, где осуществляется движение капитала между странами на условиях срочности, возвратности и платы процентов. Данный рынок состоит из двух подсегментов — мирового денежного рынка и мирового рынка капитала, имеющих определенные особенности и отличия друг от друга. Ведущими импортерами капитала на мировом кредитном рынке являются промышленно развитые страны. Крупнейшим заемщиком являются США. Крупнейшими в мире кредиторами выступают Япония и Швейцария.

В последние десятилетия растут займы развивающихся стран. Начало 80-х гг. ознаменовалось для мирового рынка ссудных капитала обострением проблемы международной задолженности, в центре которой традиционно находится вопрос о долгах развивающихся стран.

Мировой финансовый рынок это сегмент МРСК, где осуществляется эмиссия и купля-продажа ценных бумаг и различных обязательств. На первичном рынке осуществляется непосредственно эмиссия облигаций, акций и т.д., тогда как на вторичном рынке происходит централизованная или нецентрализованная (в виде фондовых бирж) купля-продажа ранее выпущенных ценных бумаг. Особым звеном МРСК является еврорынок, на котором осуществляются депозитно-ссудные операции в евровалютах и в производных от них финансовых ресурсах. Еврорынок сформировался в начале 60-х гг.

Мировой рынок ссудного капитала на современном этапе своего развития имеет ряд особенностей. 

Одной из них является высокая степень монополизации данного рынка. Все операции МРСК осуществляют лишь 1000 банков, на мировом финансовом рынке функционирует 43 транснациональных банка (ТНБ), мировой рынок ценных бумаг контролируется фактически 8 финансовыми компаниями, из которых 6 американские. Также происходит концентрация ссудного капитала посредством слияний и взаимопереплетений субъектов МРСК. В последнее десятилетие банки стали проводить новую стратегию получения конкурентных преимуществ путем перекрестного владения финансовыми ресурсами.

Доступ заемщиков на МРСК ограничен. Так, заемщики МВФ и Всемирного Банка имеют привилегированный доступ на данный рынок. МРСК обладает потенциальной неустойчивостью, которая вызвана ростом масштабов валютно-финансовых и кредитных операций, ускорением передачи прав собственности, либерализацией валютного контроля, отрывом данного рынка от реального сектора экономики, производящего товары, услуги и технологии. На МРСК отсутствуют четкие пространственные и временные границы он функционирует непрерывно по часовым поясам с Востока на Запад.

Таким образом, процесс международной миграции капитала имеет различные формы реализации на практике и отражает стратегические цели ведущих государств мирового хозяйства, активно участвующих во всех формах МЭО. Участие страны в различных формах ММК отражает уровень интеграции данной страны в мировое хозяйство и является современным признаком существования последнего.

Международная миграция капитала объективно ведет к укреплению внешнеэкономических и политических связей стран в мировом хозяйстве, к росту их взаимосвязи и взаимозависимости, а также к увеличению экономического и технического потенциала стран, к росту благосостояния отдельных национальных экономик и мирового хозяйства в целом.
1.3 Эволюция классической теории движения капитала 
и репродуцирование доктрины в современной экономической науке
Причины миграции капитала всегда занимали особый интерес у теоретиков, прежде всего приверженцев традиционных теорий. Под традиционными  обычно понимают неоклассическую и неокейнсианскую теории международного движения капитала. К ним же можно отнести и марксистскую теорию.

Неоклассическая теория развивалась в рамках классической теории  международной  торговли. Так, одной из ее основ является рикардианский принцип сравнительных преимуществ в международной торговле. Опираясь на этот принцип, один из классиков экономики, англичанин Дж. С. Милль в XIX в. впервые в мире начал разрабатывать вопросы движения капитала между странами. Вслед за Д. Рикардо он показал, что капитал движется между странами из-за разницы в норме прибыли, которая в наиболее богатых капиталом странах имеет тенденцию к понижению. Причем Милль подчеркивал, что перепад в нормах прибыли между странами должен быть существенным, чтобы покрыть еще и риск, который иностранный инвестор имеет в чужой стране.

Окончательно неоклассическую теорию международного движения капитала сформулировали в первые десятилетия ХХ в. Э. Хекшер и Б. Олин, Р. Нурксе и К. Иверсен.

Так, Э. Хекшер в рамках своей концепции, опираясь на теорию предельной полезности, сформулировал тезис о тенденции к международному равновесию цен на факторы производства. Эта тенденция пробивает себе дорогу как через международную 

торговлю, так и через международное движение факторов производства, чья стоимость и количественное соотношение в разных странах неодинаковы.

Б. Олин в своей концепции международной торговли показал, что движение факторов производства объясняется разным спросом на них в разных странах: они движутся оттуда, где их предельная производительность низка, туда, где она высока. Для капитала предельная производительность определяется прежде всего процентной ставкой. Но при этом один указывал на дополнительные моменты (помимо разницы в процентных ставках), которые воздействуют на международное движение капитала: таможенные барьеры (мешают ввозу товаров и тем самым подталкивают зарубежных поставщиков на ввоз капитала для проникновения на рынок), стремление фирм к географической диверсификации капиталовложений, политические разногласия между странами, риск зарубежных инвестиций и их деление на этой основе на безопасные и рискованные.

Р. Нурксе создал различные модели международного движения капитала и пришел к выводу, что в стране с быстро растущим экспортом товаров быстро увеличивается спрос на капитал и она его преимущественно импортирует (и наоборот).

К. Иверсен показал, что разные виды капитала имеют различную международную мобильность (прежде всего из-за издержек перевода капитала, т.е. трансакционных) и этим объясняется тот факт, что одна и та же страна может активно вывозить и ввозить капитал. Иверсен сформулировал и вывод о том, что перевод капитала из страну, где его предельная производительность низка, в страну с более высокой его производительностью означает более эффективную комбинацию факторов производства в обеих странах и увеличение их совокупного национального дохода.

Неокейнсианская теория, как и неоклассическая, базируется на макроэкономическом анализе. В этом главный недостаток обеих теорий, так как они не исследуют поведение индивидуальных инвесторов. Особый интерес Неокейнсианская теория проявляет к связи между движением капитала и состоянием платежного баланса страны. Сам Кейнс исходил из того, что движение капитала вообще возникает из неравновесия платеж платежных балансов разных стран. В полемике с Б. Олином он подчеркивал, что вывоз капитала из страны осуществляется, когда экспорт товаров и услуг превышает их импорт, а при нарушении этого правила необходимо вмешательство государства.

Р. Харрод в своей модели «экономической динамики» подчеркивает, что чем ниже темпы экономического роста страны, богатой капиталом, тем сильнее тенденция к вывозу последнего из нее.

Неокейнсианская теория стала одной из основ так называемой политики помощи развитию государств Африки, Азии и Латинской Америки со стороны стран с рыночной экономикой. Ведь согласно этой теории экспорт капитала в развивающиеся страны стимулирует деловую активность как в странах-экспортерах, так и в странах-импортерах. Однако поскольку этому вывозу мешают сильный риск и другие препятствия во многих развивающихся странах, западным правительствам необходимо поощрять этот экспорт капитала, в том числе за счет вывоза государственного капитала.

Марксистская теория и ее эволюция связана с именем К. Маркса.  Он обосновывал вывоз капитала избытком его в стране, экспортирующей капитал. Под избытком капитала он (вслед за классиками экономики) понимал такой капитал, применение которого в стране вело бы к понижению нормы прибыли. Избыточный капитал выступает в трех формах: товарной, производительной (избыточные производственные мощности и рабочая сила) и денежной. Через  товарный экспорт и экспорт капитала этот избыток   (реальный или потенциальный) вывозится за рубеж. Подобная возможность появляется после втягивания большинства стран в орбиту мирового капитализма и создания в них предварительных условий (прежде всего производственной инфраструктуры, хотя часто сам иностранный капитал и создает эту инфраструктуру). Активный рост монополий с конца XIX в. стимулировал вывоз капитала, и поэтому В. И. Ленин даже назвал вывоз капитала одним из главных признаков современной стадии капитализма, его типичной чертой.

Последующие поколения экономистов-марксистов, не отходя от постулата избытка капитала, выделили еще несколько причин его экспорта (иногда называя их условиями): растущая интернационализация производства, усиливающееся соперничество монополий, повышение   темпов развития   (что  ведет  к усилению зарубежного спроса на капитал со стороны как развивающихся, так и экономически развитых стран). Ряд экономистов марксистской школы подчеркивали, что ускорение темпов развития после Второй мировой войны в индустриальных странах увеличило финансовые и организационные возможности монополий для экспорта капитала из этих стран, несмотря на отсутствие тенденции нормы прибыли к понижению. Однако идея Маркса о главной причине экспорта капитала осталась основополагающей в марксистской теории.

Теоретическая экономика много внимания уделяет транснациональным корпорациям, и в первую очередь из-за их бурного роста во второй половине ХХ в. Первоначально ТНК изучались в рамках теории фирмы, затем стали разрабатываться самостоятельные концепции. В основе их лежат, прежде всего, идеи американских экономистов С. Хаймера о необходимости для фирмы иметь преимущества перед местными конкурентами при осуществлении прямых инвестиций за рубежом и Р. Коуза о наличии специфического рынка внутри крупной корпорации, а также Р. Вернона, который в своей концепции жизненного цикла продукта объяснял феномен ТНК в первую очередь стремлением национальных монополий нанести своим зарубежным конкурентам как бы упреждающий удар.

На марксистскую концепцию ТНК оказал воздействие  Дж. Гэлбрейт, который считает, что генезис ТНК обусловлен технологическими причинами: современная продукция более сложная, чем в XIX в., и ее сбыт и обслуживание за рубежом требуют от фирм создания там товаре – и услугопроводящей сети. Марксистская концепция сводится к тому, что ТНК – это, прежде всего результат наложения процесса капиталистической концентрации и централизации на процесс интернационализации производства.

Главная черта ТНК – это наличие у них зарубежного производства товаров и услуг, т.е. прямых вложений капитала. Поэтому в рамках концепций ТНК разработано немало моделей прямых вложений, наиболее известными из которых являются следующие:

1. Модель монополистических преимуществ. Эта модель была разработана С. Хаймером и далее развита Ч.П. Киндлебергером, Р.Е. Кэйвзом,  Г.Дж. Джонсоном, Р. Лакруа. Она базируется на идее, что иностранный инвестор находится в менее благоприятной ситуации по сравнению с местным: он хуже знает рынок страны и «правила игры» на нем, у него нет здесь обширных связей, он несет дополнительные транспортные издержки и больше страдает от рисков. Поэтому ему нужны дополнительные, так называемые монополистические преимущества перед местным конкурентом, за счет которых он мог бы получить более высокую прибыль. Это премия за инвестиционный риск (о котором писал Б. Олин), получаемая в силу преимуществ, возникающих в ходе монополистической конкуренции (ее теорию разработал Э. Чемберлин).

Для иностранного инвестора монополистические преимущества возможны за счет использования несовершенной конкуренции на местных товарных рынках (если у него оригинальный продукт) и на рынках ресурсов (при наличии у иностранной фирмы совершенной технологии, легкого доступа к кредиту, большого предпринимательского опыта); преимуществ в масштабах (за счет чего возможно получать большую массу прибыли); благоприятного государственного регулирования иностранных инвестиций (особые льготы иностранному капиталу) и др.

2. Модель жизненного цикла продукта (цикла жизни продукта). Данная модель была разработана американцем Р. Верноном на базе теории роста фирмы. В соответствии с этой моделью новый продукт проходит четыре стадии цикла своей жизни (иногда их насчитывают пять): I - внедрение на рынок; II - рост продаж; III - их зрелость (IV - насыщение рынка); IV (V) - спад продаж.

Международный цикл жизни продукта и вовлечения туда капитала выглядит для фирмы, впервые наладившей его производство, несколько иначе:   I – монопольное производство и экспорт нового продукта; II – появление у иностранных конкурентов аналогичного продукта и их внедрение на рынки (прежде всего на рынки своих стран); III – выход конкурентов на рынки третьих стран и соответственно  сокращение  экспорта продукта из страны-пионера; (IV – выход конкурентов на рынок страны-пионера как возможная стадия).

Конечно, передовая в технологическом отношении фирма к моменту возникновения конкуренции со стороны новых производителей продукта может начать внедрение другого продукта, и это потребует притока новых средств. Однако существует и иной выход при усилении угрозы экспорту –  наладить производство продукта за рубежом,  что продлит его жизненный цикл. Тем более что на стадиях роста и зрелости издержки производства обычно снижаются, приводя к, снижению цены продукта и увеличению возможностей как для расширения экспорта, так и для налаживания зарубежного производства. Но по сравнению с экспортом товара производство за рубежом часто выгоднее из-за более низких переменных расходов, возможностей обойти таможенные барьеры, усиления позиций в борьбе с иностранными монополиями и т.д.

3. Модель интернализации опирается на идею Р. Коуза о том, что внутри большой корпорации между ее подразделениями действует особый внутренний рынок, регулируемый руководителями корпорации и ее филиалов (подразделений). Создатели модели интернализации – англичане П. Бакли, М. Кэссон, А. Рагмен, Дж. Даннинг и др. считают, что значительная часть формально международных финансовых операций является фактически внутрифирменными операциями между подразделениями больших хозяйственных комплексов, называемых ТНК.

4. Марксистская модель. Как и вся теория вывоза капитала, эта модель базируется на постулате избыточного капитала. В XIX - начале XX вв. этот избыток вывозился главенствовавшими тогда в хозяйственной жизни мелкими собственниками капитала удобным для них способом – преимущественно в виде облигаций. Во второй половине ХХ в. избыток капитала вывозят, прежде всего, крупные и крупнейшие его собственники (монополии) и в основном через прямые инвестиции. При этом монополии, ставшие международными через вывоз прямых инвестиций, обладают преимуществом перед местными конкурентами из-за своей производственной, финансовой и технологической мощи (включая монополию на новые продукты).

5. Эклектическая модель. Однобокость и узость моделей прямых инвестиций привели к появлению модели Дж. Даннинга. Она вобрала в себя из других моделей то, что прошло проверку действительностью (особенно из модели монополистических преимуществ), почему ее и называют «эклектическая парадигма». По этой модели фирма начинает производство товаров и услуг за рубежом (т.е. осуществляет прямые привлечения капитала) потому, что одновременно совпадают три предпосылки:   1) фирма обладает преимуществами по сравнению с другими фирмами в этой зарубежной стране (специфические преимущества собственника); 2) фирма может использовать за рубежом некоторые производственные ресурсы более эффективно, чем у себя дома, например, из-за дешевизны местных ресурсов, больших размеров местных рынков, превосходной местной инфраструктуры, в том числе сбытовой (преимущества места размещения прямых инвестиций); 3) фирме выгоднее использовать все эти преимущества самой на месте, а не реализовывать их там через экспорт товаров или экспорт знаний другим фирмам                       (преимущества интернационализации). В настоящее время эклектическая модель прямых капитальных вложений пользуется большой популярностью.

Теории портфельных вложений капитала во многом определяются тем, что портфельных инвесторов интересуют за рубежом прежде всего четыре момента: а) уровень доходности иностранных ценных бумаг; б) степень риска по этим вложениям; в) уровень ликвидности этих бумаг; г) желание диверсифицировать свой портфель ценных бумаг за счет бумаг иностранного происхождения. Комбинация этих четырех моментов приводит к тому, что портфельные инвестиции особенно сильно подвержены колебаниям экономической и политической конъюнктуры.

Теория бегства капитала разработана слабо. Это видно хотя бы из того, что сам термин «бегство капитала» трактуется по-разному. А это сказывается на результатах оценки масштабов этого явления. Так, Д. Каддингтон сводит бегство капитала к нелегальному ввозу и вывозу краткосрочного капитала. Однако большинство исследователей вслед за Ч.П. Киндлебергером полагают, что бегство капитала - это такое движение капитала из страны, которое противоречит ее национальным интересам и происходит из-за неблагоприятного для многих отечественных владельцев капитала инвестиционного климата в стране. Следует также указать, что капитал  «бежит» еще и потому, что часто он имеет незаконное происхождение. Проблема финансовых потоков на террор  приобрела к XXI веку общемировой характер и требует специальной разработки антитеррористической модели.
В современных условиях нетипичного мирового кризиса, сопровождающего всеобщий финансовый хаос, всеобщей монополизацией денежных потоков  в оффшоры, транснациональные корпорации, формирование    наднациональных финансовых центров,  беспрецедентной массой денег (ничем не обеспеченных) возникает потребность теоретически осмысливать доктрины неоклассической политической экономики. 
В этой связи в систему воззрений неоклассиков  необходимо, как нам  представляется, внести определенные коррективы, учитывая современные реалии.
Во-первых, целесообразно вместо увеличения налогов  с доходов населения до 25%, как ранее предлагалось, поднять налоги на имущество с физических лиц и компании - монополии до 60%, при существенном снижении налога на доходы населения.
Во-вторых, неокласиками  обосновывалась возможность увеличения размеров государственных займов  и выпуска денег для покрытия расходов государства (даже, если это увеличит  инфляцию и дефицит государственного  бюджета). Дополнением к этому  должна  стать замена метода перманентного регулирования и направления частных и государственных капиталов (инвестиций) на метод стратегического маневрирования государственными расходами в зависимости  от экономической конъюнктуры и социальными потребностями.

Не допускать эмиссии денег (долларов) до невозможных размеров, чтобы  даже в период подъема  производства и увеличения товаров, они так и остались «бумажными».

Предлагается, в частности, не рассматривать планируемые рекомендации государства для достижения задач общественного хозяйства и долгосрочных  прогнозов для  достижения экономических целей, не рассматривать как директивные, социалистические и потому недопустимые.

Задачей теоретических разработок в сфере миграции капитала является достижение различными  международными и национальными инструментами всеобщей мобилизации финансовых потоков усилить  настроение в пользу  общественных работ всеобщего глобального характера.

1.4 Международные финансовые центры и их роль в миграции капитала

Важное место в межстрановом движении финансовых ресурсов в XXI веке занимают международные финансовые центры (МФЦ). Их принято критиковать: за непрозрачность операций, за участие в отмывании «грязных денег», за предложение схем, помогающих обходить налоговые законы других стран. Их также часто называют глобальными «черными дырами» или «насосами», выкачивающими денежные ресурсы из стран, страдающих от недостатка капиталов. 

Что в этих утверждениях от правды и что от явных преувеличений (злонамеренных или нет), или просто от обычных консервативных воззрений практиков и теоретиков финансовой науки. 

Начнем с последнего. «Насосами», забирающими денежные ресурсы других стран, МФЦ никак быть не могут. Просто потому, что своих внутренних инвестиционных возможностей у МФЦ нет, и практически все средства, которые в эти МФЦ притекают, затем тут же из этих МФЦ вывозятся – т.е., утекают, реинвестируются в объекты и проекты в других странах. Но от такого перемещения ресурсов какие-то страны могут выигрывать, а другие – проигрывать? Действительно, такое возможно и происходит, но, как будет показано далее, дело тут вовсе не в какой-то особой роли МФЦ.

С точки зрения теории миграции капитала рассмотри другие воззрения.
Первое, что видят теоретики, это особая непрозрачность операций, привлечение беглых капиталов. Но сейчас уже даже и наиболее «вредоносные» МФЦ демонстрируют все большую открытость и готовность к сотрудничеству с надзорными органами стран – источников поступающих в них капиталов, отменяют наиболее одиозные из инструментов, используемых прежде международными мошенниками (например, номерные банковские счета).
 Кроме того, после ряда громких процессов и множества нововведений технологического и нормативно-правового характера для большинства развитых стран эта тема для теории может стать не актуальной.

Второе – это содействие распространению международных схем уклонения от налогов с капитала. На самом деле, само уклонение от налогов как противоправное явление в значительной мере определяется разумностью или неразумностью проводимой в каждой стране налоговой политики. Завышенные ставки налогов объективно толкают налогоплательщиков (капитал) избегать их уплаты. Снижение этих ставок, как показывает опыт, вполне эффективно снижает стимулы к обходу налоговых законов. 

При этом и в нынешней ситуации во многих развитых странах имеется немало «внутренних оффшоров» - прорех или намеренно создаваемых лазеек в налоговом законодательстве, которые широко используются налогоплательщика и без привлечения «услуг» МФЦ. Поэтому применение простых мер по совершенствованию налогового законодательства и улучшению налогового администрирования может заметно поправить дело.
 

Наконец, нельзя не отметить, что большинство так называемых международных «налоговых убежищ» капитала размещается в юрисдикциях, прямо подконтрольных  или экономически зависимых от таких стран, как США, Великобритания, Нидерланды, и др. Например, Великобритании принадлежат (как владения Короны) наиболее известные оффшорные центры на островах в Карибском море, острова Джерси и Гернси, Гибралтар, и т.д. (и при этом основные объемы операций с этими центрами и в этих центрах осуществляют как раз британские банки). Там же в Карибском море имеет свои подконтрольные территории Голландия. В континентальной Европе хорошо известны своей международной финансовой деятельностью Швейцария, Лихтенштейн, Люксембург. А США и Япония стараются не рекламировать наличие оффшорных банковских центров непосредственно на своей территории. 

Но власти этих стран, вместо того, чтобы урезать привилегии своих «карманных оффшоров», предпочитают критиковать, например, Ирландию или Кипр за применение разумно пониженных налоговых ставок, привлекательных для инвестиций в этих странах.

Отметим, что события связанные с зарождением и развитием последнего финансового кризиса, вполне доказали, что проблемы создают не  МФЦ, а сами правительства развитых стран, допускающие рост госдолга (привлечение иностранного капитала) до опасных размеров и не заботящиеся о создании благоприятного для производства климата на территории этих стран. МФЦ не участвовали ни в стимулировании ипотечного «пузыря» в США, ни в безоглядном разрастании госслужб и социальных пособий в Греции, ни в политике перехода к «экономике услуг», в рамках которой многие развитые страны принялись намеренно и целенаправленно вытеснять свои промышленные предприятия на территорию менее развитых стран.
Какова же реальная роль МФЦ в современном мире и какое будущее их ожидает и насколько эта проблема является актуальной для теоретических исследований? Как уже отмечалось, нельзя согласиться с той точкой зрения, что все особое значение МФЦ сводится только к тайне вложений и возможностям укрытию капиталов и доходов от налогообложения. На самом деле, оба эти феномена характерны только примерно для послевоенного периода и связаны с такими очевидными вещами, как усиление государственного регулирования финансовой деятельности и ужесточению режимов налогообложения (применения налогообложения по общей сумме доходов и имущества).

Между тем эксперты отмечают не менее десятка других, не важных функций МФЦ, которые не предполагают каких-то особых форм противодействия вышеуказанным мерам усиления государственного финансового и налогового контроля. 

Также нельзя и не замечать, что развитие современных информационных технологий позволяет получать информацию о финансовой деятельности граждан и компаний настолько дешево и эффективно, что это сейчас становится доступно не только для  государств, но и для частных структур и даже для отдельных лиц (примеры взлома хакерами баз данных банков, страховых компаний, компаний-операторов кредитных карточек, и т.д.). 

И это неизбежно, поскольку богатство в настоящие времена уже не составляет золото и драгоценности, которые можно спрятать в сейфах или подвалах - а всего лишь записи в различного регистрах, описях, на счетах, и т.д. в финансово-кредитных структурах и государственных учреждениях, которые сейчас прогрессивно оцифровываются, переводятся в электронные базы данных и таким образом становятся потенциально открытыми для любого, кто сумеет проникнуть в эти базы данных.

То же самое и в отношении налогов. Все схемы обхода налоговых законов стоят затрат денег и использование для этих целей услуг МФЦ все еще остается достаточно дорогой и весьма рискованной процедурой. Поэтому определенное снижение налоговых ставок (а оно возможно, за счет применения более эффективных методов налогового контроля, и без снижения общей суммы доходов казны) легко может сделать применение большинства этих схем просто нерентабельными для самих налогоплательщиков.

Представляется актуальным  исследования следующих функций международных финансовых центров.  Во-первых, это – централизация управления общим состоянием семейных династий. Во-вторых -профессиональное конструирование оптимальной структуры для крупных состояний – по видам активов, по отраслям, по валютам, по географическому размещению активов и пассивов, и т.д. В-третьих – мировая «глобализация» изначально региональных или «однонациональных» состояний. В-четвертых – защита части или всего семейного состояния от угрозы личного банкротства его основателя. Пятое  - это обход принудительных норм наследования, действующих во многих странах мира и обеспечение возможности реализации личной воли собственника в отношении его наследников. Шестое – использование МФЦ для переквалификации национальных капиталов какой-либо страны в «иностранные» (для получения особых льгот). Седьмое – получение доступа компаниями частными инвесторами к источникам дешевых кредитных ресурсов, и т.д.

И сейчас есть все основания полагать, что при разумном государственном регулировании  и теоретический разработки – в отношении применения или ограничения особых правовых форм, финансово-банковского надзора и налогообложения – всякая страна может обратить вышерассмотренные особенности МФЦ именно себе на пользу, а не во вред.

Классическим примером такой удачной политики является Великобритания. 

Во-первых, Великобритания стала фактически родоначальником современной системы МФЦ – используя систему англосаксонского права и возможности бывшей колониальной мощи. В частности, можно отметить, что Великобритания стала финансовым и биржевым центром мира во многом потому, что смогла удачно приспособить свою древнюю правовую форму траста для инвестиций на фондовом рынке (вообще самое начало современной инвестиционной отрасли было заложено еще в 1868 году - учреждением, королевским указом, Иностранного и Колониального Траста, который использовался для привлечения частных инвестиций в определенные государственные «заморские ценные бумаги»). 

Во-вторых, изначально и до настоящего времени Великобритании удается скрытно от широкой публики, но достаточно эффективно, контролировать значительную долю деятельности МФЦ через различные формы контроля за деятельностью британских банков (банковский надзор и надзор за валютными и биржевыми операциями) и британских граждан (лицензированных брокеров, консультантов и адвокатов).

В-третьих, в Великобритании создана чрезвычайно эффективная налоговая система, позволяющая налоговым органам «добираться» до любых доходов и активов, получаемых и используемых британскими гражданами и компаниями  в любой точке земного шара (нередко такие объекты налогообложения даже и не попадают в поле зрения тех стран, в которых оперируют британские граждане и компании – и тогда британским налоговым органам удается пополнять ресурсы своей казны непосредственно за счет ущемления фискальных интересов этих стран).

В частности, приведем механизм налогового контроля в отношении такой популярной формы «международного налогового планирования», как иностранные оффшорные (т.е, учрежденные и действующие за пределами Великобритании) трасты. При действующем порядке налогового регулирования налоговые изъятия в пользу британской казны сопровождают всю деятельность такого оффшорного траста, концентрируясь на следующих ключевых моментах: а) момент учреждения траста – применяются налоги на перевод (зачисление) активов в траст; б) выплата доходов трастом – взимаются налоги на доходы; в) вывод активов из траста – предусмотрены, в зависимости от характера операции, налоги на передачу капитала, налоги на доходы и на прирост капитала.

При этом порядок налогообложения самого траста – как структуры, управляющей финансовыми активами - в Великобритании определяется в зависимости от следующих условий: признается ли данный траст резидентом Великобритании; осуществляет ли он торговые операции в Великобритании; инвестирует ли он в британские активы.

В случае признания такого траста резидентом Великобритании, он облагается налогами как обычный британский налогоплательщик – в отношении полной суммы своего «всемирного дохода» (из любых стран и из любых источников), в порядке исчисления чистого дохода (прибыли) и с применением режима налогового кредита в отношении налогов, уплаченных за рубежом. 

Если такой траст не является резидентом, но осуществляет операции на территории Великобритании, то он подлежит налогообложению в режиме «постоянного делового учреждения» (ПДУ) – в части доходов, связанных с деятельностью такого ПДУ.

И, наконец, если данный траст не является резидентом Великобритании и не действует в режиме ПДУ, но инвестирует в британские активы, то налогообложению в Великобритании подлежат все доходы, получаемые от таких инвестиций (в порядке удержания налога «у источника»). 

При этом персональному налоговому контролю подвергаются все лица, независимо от их национальности, имеющие отношение к данному трасту: его учредитель\учредители, управляющие, операторы, бенефициары траста, и т.д. И за любое нарушение ими правил декларирования доходов (активов) и уплаты налогов эти лица могут подвергаться весьма существенным санкциям и штрафам (как в отношении получаемых, так и выплачиваемых доходов, а также и по активам, вверенным им в управление).

Среди новых игроков на поле МФЦ рассмотрим примеры Китая и Индии. Китай, при присоединении Гонконга, сохранил его статус МФЦ, но жестко приспособил его деятельность к своим интересам. Тогда это было довольно смелое решение, поскольку Гонконг широко использовался как канал для бегства капиталов из Китая – и значительная доля из них покидала страну безвозвратно. 

Однако вскоре, за счет мер по укреплению внутреннего налогового и валютного контроля и создания особых льгот для прямых инвестиций (свободных экономических зон), Гонконг стал уже крупным чистым инвестором для КНР. Сейчас уже в потоке капиталов, поступающих в КНР через Гонконг, выделяются следующие три основные составляющие. Первое, это - средства национальных китайских инвесторов, специально вывозимые за рубеж для вложения в Китае уже как «иностранные инвестиции» - для использования соответствующих льгот и преимуществ. С изменением политики в отношении состава и размеров предоставляемых иностранным инвесторам льгот эта доля постепенно сокращается.

Второе – это деньги инвесторов из состава китайской диаспоры за рубежом,  которые либо не могут легально вкладывать деньги в Китае (Тайвань), либо не хотят, чтобы их личность стала известна в Китае (например, имеют там прямых родственников, которые могут подвергаться давлению). Эта доля достаточно постоянна и имеет хорошие перспективы к росту (особенно, в связи с последними потрясениями на мировых валютных и фондовых рынках). 

Третье  - это доходы от незаконных операций, которые переводятся в Китай как в целях их легализации, так и их дальнейшего накопления и преумножения. Этот поток также постоянен - и, характерно, что он напоминает аналогичное явление в США (когда мафия легализует свои доходы в порядке «отмывания грязных денег» - через уплату налогов с получающих эти средства легальных коммерческих структур).

И последняя доля, в меньшей степени – но также с тенденцией к росту – деньги некитайцев, поступающие в Китай для вложения в различные проекты. Пока гонконгские каналы для них и непривычны, и не очень удобны, и сейчас есть все основания полагать, что в отношении этих инвестиций с Гонконгом в конкурентной борьбе столкнутся другие МФЦ и, возможно, Шанхай. В частности, данные последних лет показывают, что Китай выходит на чистое сальдо движения капиталов уже и с такими МФЦ, как Каймановы и Британские Вирджинские острова.

А что касается развития Гонконга как МФЦ, то заметна тенденция использования его именно как средство доступа китайских компаний на мировые рынки капитала (включая и ИПО крупных концернов – вместо прежнего Лондона).

Примерно этой же модели следует и Индия – в своих отношениях с о. Маврикий, на котором  основная экономическая активность сосредоточена в руках предпринимателей индийского происхождения. Аналогичны те же отношения с этнической диаспорой, и то же использование льготных режимов в Индии для инвестиций из средств, первоначально вывезенных из страны. Однако важное отличие состоит в том, что Маврикий – юридически независимое государство, и в этом качестве имеет с Индией ряд международных соглашений (включая и соглашение об устранении двойного налогообложения), которые также предусматривают ряд льгот (в частности, освобождение от налога дивидендов, выплачиваемых индийскими компаниями в пользу маврикийских инвесторов). Кроме того, Маврикий как независимое государство имеют растущую сеть налоговых соглашений и с другими странами, что позволяет индийским и иностранным компаниям и  инвесторам использовать Маврикий как промежуточное звено в международных финансовых и инвестиционных операциях. 

Интересно отметить и реальные сдвиги в позиции разных стран в отношении МФЦ. Индия пока придерживается в целом нейтральной позиции, а Китай, как член «двадцатки» уже имел случай (на саммите 2009 года) заявить о своем полном несогласии с предложениями Франции по расширению «черного списка» МФЦ. Франция пока же твердо может рассчитывать на поддержку по этому вопросу со стороны Германии и Италии, а также группы скандинавских стран. Великобритания – и это понятно – категорически против всяких санкций (и даже решила практически в одиночку выступить против проекта введения налога на международные финансовые операции). Позиция Великобритании близка и Голландии. 

США же борьбу против МФЦ поддерживает только на уровне деклараций, а любые совместные практические меры откровенно торпедирует (что не мешает им активно действовать в защиту своих интересов, но исключительно на двусторонней основе – например, давление на Швейцарию).

Концептуально в литературе для финансовых центров существует следующая классификация: «глобальные», «транснациональные» и «локальные». 

В категории глобальных центров мы видим на первых позициях Лондон, Нью-Йорк, Гонконг, Сингапур – т.е. не просто центры с качественной финансовой инфраструктурой, но и «физически» привязанные к огромной экономической и финансовой мощи. 
В категории «транснациональных» первые места занимают Токио, Сан-Франциско, Люксембург и  все наиболее крупные островные финансовые центры. И к «локальным» относят Сан Пауло, Осаку и финансовые центры «узлового» характера (Катар, Монако, Мальта и др.).

Предлагалась следующая концепция определяющая  основные  требования к размещению и «оснащению» МВУ. Минимальный набор требований к любому вновь создаваемому финансовому центру следующие: 

· доступность; 

· диверсифицированность (наличие набора всех основных видов финансового обслуживания);

· профессионализм (высокий профессиональный уровень операторов услуг и регуляторов рынка);

· устойчивость - законов, норм, правил, обычаев деятельности и условий проживания;

· безопасность - для торговых операций, движения денег и людей, для деятельности по управлению капиталами в целом.
2. Современный механизм движения капитала
 в мировой финансовой системе
2.1 Повышение зависимости национальных экономик 
от иностранных инвестиций 
Привлечение иностранных инвестиций является важной составной частью макроэкономической политики любого государства и особенно стран с переходной экономикой. В связи с этим в последние десятилетия резко возросла потребность в разработке международно-правовых основ регулирования движения международных инвестиций. Неслучайно в последние годы быстро растет численность разнообразных соглашений по инвестиционным вопросам. Эти соглашения различаются между собой по составу участников, кругу затрагиваемых вопросов и охватываемым отраслям. Разумеется, заключение таких соглашений еще не позволяет утверждать, что в мире уже создана международно-правовая база для иностранных инвестиций. Однако факт ее постепенного формирования бесспорен.

В состав формирующейся базы могут быть включены:
· двусторонние межправительственные соглашения о поощрении  и взаимной защите инвестиций;

· региональные инструменты регулирования;

· многосторонние соглашения.

 По объекту регулирования двусторонние соглашения о регулировании инвестиционных отношений делятся на две группы:

1)    двусторонние   соглашения   о   взаимном   поощрении   и   защите капиталовложений;

2) двусторонние соглашения об избежании двойного налогообложения. 
В настоящее время в мире насчитывается около  1160 двусторонних межправительственных соглашений о поощрении и взаимной защите инвестиций, две трети которых были заключены в 1990-х гг. В подавляющем большинстве случаев их участниками являются, с одной стороны, развитые страны — главные экспортеры капитала, и с другой — развивающиеся страны и страны с переходной экономикой, стремящиеся привлечь иностранные инвестиции.

Двусторонние межправительственные соглашения о поощрении и взаимной защите инвестиций — соглашения между двумя государствами, направленные на разрешение всех вопросов, возникающих перед сторонами в ходе инвестиционного процесса.

В преамбуле таких соглашений, как правило, фиксируется готовность государств-партнеров создавать благоприятные условия для частных инвестиций другой стороны с учетом того, что поощрение и взаимная защита инвестиций ведут к развитию всестороннего и взаимовыгодного экономического сотрудничества. Далее в соглашении констатируется, что инвестиции другой стороны будут осуществляться в соответствии с национальным законодательством страны приложения капитала, т.е. принимающей страны. Им гарантируется полная и безусловная правовая защита. Кроме того, иностранным инвестициям может предоставляться:

· национальный   режим,   при    котором   иностранным    инвесторам предоставляется тот же экономический режим, что и местным предприятиям (с установленными законом изъятиями);

· режим  наибольшего благоприятствования,  при  котором  в данной стране представители всех иностранных государств пользуются равными правами, что исключает возможность дискриминации каких-либо инвесторов, но сравнению с инвесторами из третьих стран.

В последние годы все чаще используется и еще одна более широкая формулировка-—предоставление иностранным инвесторам «справедливых и равноправных условий».

Главная опасность для иностранного инвестора состоит в возможной потере своих инвестиций в результате национализации или экспроприации его собственности. В связи с этим в двусторонних соглашениях содержатся гарантии от экспроприации инвестиций, а в случае их национализации предусматривается справедливая компенсация не только самих инвестиций, но и связанной с ними выгоды. Соглашения обязывают стороны искать разрешения возникающих хозяйственных споров путем переговоров. При этом иностранные инвесторы могут защищать свои интересы в национальных судах, в третейском суде или в международном арбитраже. 
Соглашения гарантируют инвесторам свободный вывоз прибылей от инвестиций, а также возможность репатриации основного капитала. Некоторые соглашения имеют и другие важные положения: о запрете несправедливой конкуренции, недопустимости ограничительной деловой практики, об обязанности инвестора постепенно увеличивать долю национальных товаров в производимой продукции, предоставлять необходимые данные о своей деятельности и др. Как правило, двусторонние соглашения имеют приоритет над национальным законодательством.
Важным элементом современной международной правовой базы для иностранных инвестиций является еще один вид межправительственных двусторонних соглашений, а именно соглашения об избежании двойного налогообложения, т.е. соглашения о том, чтобы не допускать налогообложения доходов от инвестиций одновременно в стране приложения капитала и в стране его происхождения. Эти соглашения предусматривают определенные правила распределения доходов от инвестиций между странами-партнерами. С одной стороны, они уменьшают возможность обхода налогового законодательства инвесторами, а с другой – создают для инвесторов более ясную картину в области налогообложения и возможность самим наиболее рационально распорядиться своими доходами.

Соглашения об избежании двойного налогообложения основаны на принципе взаимности, и предусмотренные ими льготы не распространяются на третьи страны. Страны Европейского союза (ЕС) имеют около 800 соглашений об избежании двойного налогообложения, более двух третей которых были заключены с другими развитыми странами. Это объясняется тем, что основная масса прямых инвестиций сосредоточена пока в регионе промышленно развитых стран, которые одновременно являются основными экспортерами и импортерами капитала в мире.

Многосторонние соглашения объединяют большинство стран мира – развитые, развивающиеся и страны с переходной экономикой. В последние годы работа над многосторонними инвестиционными соглашениями развивалась в основном в рамках трех международных организаций: Организации объединенных наций (ООН), Всемирного банка и Всемирной торговой организации (ВТО). Следует отметить, что обшей чертой многосторонних документов, касающихся международных инвестиций, является защита принципа установления для иностранных инвесторов «справедливого и недискриминационного режима», который создает благоприятные условия для их деятельности. В рамках ООН эта работа наиболее активно проводилась в 60-80-е гг. прошлого столетия. В ней отражалось стремление многих развивающихся стран к обретению не только политической, но и экономической независимости, к установлению суверенитета над естественными ресурсами и к привлечению и использованию иностранного капитала в соответствии с национальными интересами.

Более узкий характер имела деятельность МВФ и Всемирного банка, который включает четыре организации:

1)     Международный     банк    реконструкции    и     развития     (МБРР), основанный   в   1945   г.  Его  членами   являются   180   государств,   которые одновременно   должны   быть   членами   МВФ.    МБРР   и    МВФ   приняли совместно    «Руководящие    принципы    о    режиме    иностранных    частных инвестиций»    —    документ,    который    призван     помочь     государствам регулировать правила допуска иностранного капитала в страну.
2)  Международную ассоциацию развития (MAP), созданную в 1960 г. с целью   оказания   помощи   наиболее   бедным   странам,   душевой   доход   у которых менее 865 долл.

3) Международную финансовую корпорацию (МФК), созданную в 1956 г.     с      целью     финансирования     коммерческих     предприятий      путем предоставления займов и участия в их капитале.
4)   Многостороннее  агентство  гарантирования  инвестиций  (МАГИ), созданное     для     страхования     прямых     иностранных     инвестиций      в развивающихся странах от некоммерческих рисков.

В рамках Всемирного банка подписана Конвенция об урегулировании инвестиционных споров между принимающими государствами и иностранными инвесторами. Эта конвенция предусматривала возможность обращения конфликтующих сторон к юрисдикции созданного в рамках конвенции Международного центра по урегулированию инвестиционных споров, который выполняет функции посредника по улаживанию споров, возникающих между иностранными инвесторами и странами импортерами капитала.

Принимая решение об осуществлении инвестиций в экономику той или иной страны, потенциальный иностранный инвестор оценивает все условия, необходимые для успешной и стабильной предпринимательской деятельности. Это прежде всего уровень социально-политической и экономической стабильности, наличие развитой законодательной базы благоприятный и стабильный налоговый режим и т.д., т.е. вся совокупность условий, определяющих инвестиционный климат.

Здесь же следует ограничиться замечанием о том, что в последние годы многие страны предприняли меры по либерализации национальных законов об иностранных инвестициях, внеся в них соответствующие поправки либо принимая новые законы, предоставляющие более благоприятные условия для иностранных инвесторов. Как показывает опыт многих стран, особенно развивающихся и стран с переходной экономикой, к основным направлениям либерализации национальных законодательств об иностранных инвестициях в последнее десятилетие относятся следующие: упрощение   процедур  получения  разрешения   на   инвестирование;   в некоторых случаях такое разрешение не требуется, например, когда объем инвестиций не достигает определенного уровня, при создании совместных предприятий, при реинвестировании прибылей и т.д. В некоторых странах вводится единовременное выполнение всех формальностей при оформлении инвестиций через одно учреждение:
1)  Ослабление ограничений на владение собственностью, в том числе разрешение    создавать    предприятия    со    стопроцентным    иностранным владением.

2)      Предоставление      новых      или      продление      сроков      ранее предоставленных «налоговых каникул».

3) Полное или частичное освобождение от некоторых налогов и сборов.

4)  Вычет из налогооблагаемой суммы затрат на подготовку местного персонала, на проведение исследовательских работ и на цели развития.

5) Введение ускоренной амортизации.

6)  Отмена или ослабление ограничений на репатриацию  прибылей, капитала,    заработной    платы    иностранного    персонала    и    доходов    от ликвидации предприятия.

7)    Полная    или    частичная    отмена    требований,    предъявляемых иностранным   инвесторам   по   вопросам   использования   местного   сырья, компонентов и найма местной рабочей силы.

8)        Увеличение        продолжительности        допустимого        периода использования иностранного персонала.

9)   Отмена   или   снижение  минимального  объема   инвестирован ною капитала.

10)  Снятие ограничений на деятельность иностранных инвесторов в отдельных отраслях экономики.

Используя иностранный капитал, любая страна одновременно стремится сохранять независимость своей экономики, что создает реальную проблему совмещения независимости, с одной стороны, и взаимодействия с привлекаемым иностранным капиталом — с другой. Несмотря на заинтересованность в привлечении капитала, развивающиеся государства и страны с переходной экономикой принимают в то же время различные меры по защите своих суверенных прав на природные и иные ресурсы, вырабатывая на многосторонней основе стандарты по урегулированию деятельности иностранных инвесторов.

К настоящему времени мировая практика выработала универсальный набор мер, используемых для привлечения иностранного капитала. Среди них наибольшее значение имеют налоговые стимулы, налоговые льготы, «налоговые каникулы», освобождение от таможенных пошлин и сборов и др.

«Налоговые каникулы» — полное или частичное освобождение коммерческой организации от уплаты налога на прибыль в течение определенного периода времени после размещения инвестиций. Смысл такого освобождения состоит в повышении привлекательности размещения инвестиций и тем самым увеличения в будущем налогооблагаемой базы. При этом временное снижение поступлений от налога на прибыль в бюджет компенсируется за счет дополнительных неналоговых выгод, связанных с привлечением иностранного капитала, таких как создание новых рабочих мест, развитие производства и инфраструктуры, приток финансовых ресурсов, передовых технологий и т.д. Практика применения «налоговых каникул» характерна для многих стран Восточной Европы, Юго-Восточной Азии и др. 
Финансовые стимулы — различного рода субсидии, предоставление кредитов и займов по льготным условиям, гарантии их получения.
Нефинансовые стимулы — создание благоприятного климата для эффективного функционирования иностранного капитала, развитие законодательной базы и необходимой инфраструктуры (транспорта, связи и др.), создание свободных экономических зон и т.д.
В тех или иных комбинациях эти меры привлечения иностранных инвестиций используются во всех странах. Однако опыт последних десятилетий позволяет выделить следующие особенности методов их привлечения, характерные для различных групп стран.
Во-первых, промышлеино развитые страны отдают предпочтение финансовым стимулам перед налоговыми. Это объясняется тем, что финансовое стимулирование позволяет правительству сконцентрировать усилия на достижении конкретных целей, например, на привлечении иностранных инвесторов в отдельные отрасли или переживающие экономические трудности «депрессивные» регионы. Развивающиеся страны, напротив, предпочитают налоговые меры, что обусловлено недостатком у них необходимых финансовых ресурсов.
Во-вторых, наметилась устойчивая тенденция к более широкому использованию нефинансовых мер, таких как упрощение административных процедур, создание свободных экономических зон и др.
Каждая из стран применяет названные выше универсальные меры по-своему. Например, США в течение многих десятилетий были нетто-экспортером капитала, т.е. объем их зарубежных инвестиций (экспорта капитала) намного превышал объем иностранных инвестиций (импорта капитала в США). С середины 80-х гг. США стали важнейшим импортером капитала, что было связано с действием таких факторов, как стабильность экономического и политического положения страны, устойчивые темпы экономического роста, открывавшие широкие возможности для вложения капиталов, стабильность и международно признанная роль американской валюты — доллара и т.д. Однако помимо этих объективных факторов на увеличение притока иностранного капитала в США повлияла и политика, направленная на привлечение иностранных инвесторов.
Среди мер экономической политики, стимулировавших приток иностранных капиталов в США, можно, например, назвать следующие:
· введение ограничений на импорт некоторых товаров в США, ч. побуждало иностранные компании в борьбе за американский внутренний рынок создавать собственное производство на территории США;
· отмена   тридцатипроцентного   налога   на  доходы   иностранцев   от американских ценных бумаг;

· создание   специальных   экономических  зон   в   относительно   слабо развитых регионах страны;

· политика властей штатов, предоставляющих иностраиным инвесторам налоговые и иные льготы. Например, в штате Миссури 50% чистого дохода корпораций с иностранным участием освобождается от налогов; в штате Коннектикут иностранному инвестору предоставляется компенсация в 1000 долл. за каждое новое рабочее место; в штате Луизиана корпорации с иностранными инвестициями полностью освобождаются от налогов в течение 10 лет.

Особое внимание уделяется привлечению иностранных инвестиций в так называемые зоны развития — территории, нуждающиеся в дополнительном привлечении финансовых ресурсов с целью развития в них наукоемких отраслей или снижения уровня безработицы. Примером в этом отношении может служить Ирландия, которая привлекла за два года иностранные инвестиции на сумму в 5 млрд долл. благодаря предоставлению следующих льгот:

· снижение в отдельных отраслях ставки налога на прибыль до 10% в течение пяти лет;

· финансирование до 50% расходов на НИОКР (до  250 тыс. ирл. фунтов);

· субсидии  на оплату аренды (в размере 45-60%) и  приобретение недвижимости (в размере 45-60%);

· содержание оговоренного числа служащих и подготовка менеджеров. 
Одним    из     наиболее    распространенных     за    рубежом    способов обеспечения условий стабильности деятельности иностранных инвесторов является включение в законы, регулирующие их деятельность, или в соглашения о совместном предпринимательстве и инвестиционном сотрудничестве так называемой «стабилизационной оговорки».

Стабилизационная оговорка — положение договора, позволяющее сохранить для инвестора неизменными условия, существовавшие до принятия государством нового законодательства, ухудшающего условия деятельности инвестора. Самая распространенная разновидность стабилизационной оговорки — так называемая «дедушкина оговорка» положение, согласно которому в течение времени, предусмотренного оговоркой, на инвестора не распространяется действие законодательных и нормативных актов, принятых после того, как инвестор приступил к капиталовложениям, и изменивших условия его деятельности в худшую сторону.

«Дедушкина оговорка» создает временный иммунитет от действия новых законов и иных нормативно-правовых актов, обеспечивает инвестору переходный период, в течение которого он может подготовиться к менее благоприятным условиям деятельности либо даже успеть возместить свои затраты и получить прибыль на вложенный капитал. «Дедушкина оговорка» проста и удобна в применении, и если срок ее действия достаточно продолжителен, то она способна служить эффективным инструментом привлечения иностранных инвестиций.

По российскому законодательству стабильность условий для иностранного инвестора гарантируется в течение срока окупаемости инвестиционного проекта, но не более семи лет со дня начала финансирования указанного проекта за счет иностранных инвестиций.

Как показывает опыт западных стран, стабилизационные оговорки не применяются автоматически ко всем случаям ухудшения условий инвестирования в связи с принятием нового законодательства. 'Гак, инвестор не может требовать применения к нему стабилизационной оговорки, если вновь принятое законодательство касается вопросов обороноспособности и безопасности государства, общественного порядка, охраны здоровья населения, защиты окружающей природной среды.

В целом можно сделать вывод, что многие страны, в том числе развивающиеся государства и страны с переходной экономикой, включают в свои национальные законодательства положения, которые гарантируют иностранным инвесторам:

· право пользоваться справедливым и недискриминационным режимом, т.е. условиями, благоприятствующими их деятельности;

· право беспрепятственно распоряжаться прибылью;

· право па репатриацию прибыли — вывоз прибыли  иностранным инвестором из страны ее получения;

· право на достаточную компенсацию — справедливую  рыночную стоимость национализируемого иностранного имущества;

· недопущение так называемой ползучей экспроприации, т.е. введения принимающей     страной     таких    методов     регулирования     иностранных инвестиций, которые имеют целью их фактическую конфискацию;
· включение     в     законодательные     акты     и    тексты     договоров стабилизационных («дедушкиных») оговорок;

· возможность    использования    средств    защиты    прав    инвестора, обеспечивающих        объективность        при        рассмотрении        различных хозяйственных и иных споров.

2.2 Оффшоры как инструмент привлечения 
и концентрации мирового капитала
Любое государство, которое хочет привлечь иностранные инвестиции, должно думать над тем, как создать условия для привлечения иностранных инвестиций, сами по себе они в страну не приходят. Для привлечения иностранных инвестиций можно создавать свободные экономические зоны. Во многих государствах мира, в том числе и в нашей стране, претворяются в жизнь проекты по созданию таких зон, именно в этом и заключается актуальность выбранной темы.

Одним из важных звеньев в реализации принципов открытой экономики является создание свободных экономических зон. Их функционирование связывается с либерализацией и активизацией внешнеэкономической деятельности. Экономика свободных экономических зон имеет высокую степень открытости внешнему миру, а таможенный и налоговый режим благоприятен для внешних и внутренних инвестиций.

Свободные экономические зоны, как территориальная экономическая подсистема национальной экономики, способны повышать эффективность ее развития, так как привлекают необходимые инвестиции. 

Помимо привлечения инвестиций, задействованных для активизации экономических процессов в регионе, создание свободных зон увязывается также с такими важными задачами, как превращение зон в полигон по опробованию новых методов хозяйствования, полюса роста экономики региона, роста занятости.

В последнее время развитие свободных зон стало одним из новых явлений в мировой экономике. История создания свободных зон знает два концептуальных подхода – территориальный и функциональный. Несмотря на то, что в их основе лежит единый принцип предоставления преференциального режима хозяйствования, тем не менее, между ними есть существенные различия, определяющие выбор одного из них. Согласно первому подходу льготным режимом пользуются предприятия и организации, расположенные на обособленной территории. При втором подходе преференции применяются к определенным видам предпринимательской деятельности вне зависимости от места их размещения.

Примером реализации первого подхода являются свободные экономические зоны Китая. Результатом второго подхода являются «точечные» зоны, представленные отдельными предприятиями, так называемые оффшорные фирмы, магазины «дьюти фри».

Выбор одного из указанных подходов зависит от конкретных задач, которые должны быть решены в результате организации свободных экономических зон. Территориальный подход в большей мере применим при решении проблемы развития определенного региона, а функциональный - при крупном преобразовании структуры экономики в целом или ее отдельных сфер. Функциональный подход более гибок, так как он дает возможность создать так называемые точечные зоны, представленные отдельными фирмами. В силу этого он более удобен для инвесторов, однако в реальности преобладает территориальный подход. 

Важная цель организации свободных зон – это стимулирование экономики региона или конкретной отрасли производства. Однако в истории создания свободных зон присутствует такая цель, как использование свободных зон в качестве регионального метода модернизации экономики в условиях ее перехода от административных принципов функционирования к рыночным.

Социально-экономические выгоды от создания свободных зон очевидны и достаточно весомы. Важным аспектом их деятельности является то, что они работают не только на мировой, но и на внутренний (региональный) рынок.

Свободные зоны, как «точки экономического роста» привлекательны для иностранного капитала с точки зрения налогообложения, гарантий о неизменности нормативной базы, а также упрощение бюрократических процедур и надежности безопасности.

Для примера приведем привлекательные моменты для осуществления иностранных инвестиций в свободные экономические зоны на территории Российской Федерации. Иностранным инвесторам и предприятиям с иностранными капиталами, осуществляющими хозяйственную деятельность в свободных экономических  зонах,  помимо прав и гарантий, предусмотренных действующим законодательством, могут предоставляться дополнительные льготы:

· упрощенный порядок регистрации предприятий с иностранными инвестициями; предприятия с объемом иностранных инвестиций до 75 млн. руб. подлежат регистрации в уполномоченных на то органах непосредственно в свободной экономической зоне;

· льготный налоговый режим; иностранные инвесторы и предприятия с иностранными инвестициями облагаются налогом по пониженным ставкам, включая налог на переводимую за границу прибыль. При этом ставки налогов не могут составлять менее 50% действующих на территории РФ налоговых ставок для иностранных инвесторов и предприятий с иностранными инвестициями;

· пониженные ставки платы за пользование землей и иными природными ресурсами, предоставление прав на долгосрочную аренду сроком до 70 лет с правом субаренды;

· особый таможенный режим, включающий пониженные таможенные пошлины на ввоз и вывоз товаров, упрощенный порядок пересечения границы;

· упрощенный порядок въезда иностранных граждан, в том числе и безвизовый.

Они оказывают на экономику региона как прямое, так и косвенное благоприятное влияние. Это имидж региона, новые рабочие места с возможностью обучения новым технологиям и новой культуре производства. К этому необходимо добавить и отчисления в бюджет, возможность получения деловых услуг на современном международном уровне, производство импортозаменяющих товаров, увеличение экспорта, высокие темпы развития территории, объявленной свободной экономической зоной.

Процесс создания свободных экономических должен стать инструментом модернизации экономики и привлечения в страну иностранных инвестиций, а не способом, когда зональные льготы становятся средством скрытого субсидирования отдельных лоббистских группировок и возможностью первоначального  накопления  капиталов,  впоследствии утекающих за рубеж.

Важно создать такие условия, чтобы преференциальные режимы применялись не ради раздачи льгот определенным предприятиям, отрасли или территориям, а целью стимулирования новых форм хозяйствования, развития внешнеэкономических отношений, обеспечивающих технологический прорыв региона. Также создание свободной экономической зоны способствует ускорению процесса интеграции страны в мирохозяйственные связи, и еще притягивает огромные потоки товаров и капиталов.

Создание свободных зон является одним из эффективных способов привлечения иностранных инвестиций, а также катализатором развития внешнеэкономических связей и экономики не только региона, но страны в целом. Но для этого политика их формирования должна быть продуманной и последовательной.

Таким образом, создание свободных зон определяет эффективное функционирование экономических процессов, что обеспечивает рост объема экспорта, повышение уровня занятости, проведение промышленной модернизации и ускоренное усвоение новых технологий. Эти достижения и обусловили тот интерес, который проявляют многие страны к созданию на своей территории свободной экономической зоны.

Принципиальным моментом является то, что оффшорный режим вводится именно для привлечения иностранных инвестиций. Поэтому, как правило, налоговые и другие льготы устанавливаются лишь для иностранных компаний, и параллельно принимаются меры для изоляции оффшорного бизнеса от внутреннего рынка. Не случайно оффшорными становятся именно островные и анклавные территории отдельных государств. В большинстве случаев предусматривается, что владельцами и акционерами оффшорных компаний могут быть только иностранные юридические и физические лица. Весь необходимый им капитал они должны ввозить из-за рубежа. При этом, как правило, ограничивается возможность выхода оффшорных компаний на внутренний рынок, чтобы не допустить использования ими льготного статуса для конкурентной борьбы с национальными компаниями и подрыва национального валютного, таможенного и налогового законодательства и контроля.

Основным признаком оффшорной юрисдикции является льготный характер налогообложения. Налоговые льготы для компаний, зарегистрированных в оффшорных зонах весьма существенны и,  как  правило, представляют собой полное освобождение от уплаты всех местных налогов. Оффшорные компании обязаны уплатить лишь разовый регистрационный сбор и оплачивать годовой сбор, ставки которого обычно фиксированы и не зависят от коммерческой активности оффшорной компании. Существуют как положительные моменты, так и свои недостатки в различных видах оффшорных зон (рис 2.1).
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Рис. 2.1 Преимущества и недостатки оффшорных зон

Другим признаком, который отличает оффшорные зоны, является запрет на коммерческие операции на территории страны регистрации оффшорной компании. Учреждая оффшорную компанию, фирмы получают не только налоговые льготы, но и лояльность государственного регулирования, высокий уровень банковской  и   коммерческой  секретности, анонимность реальных владельцев компаний. При этом, говоря о последнем аспекте, важно заметить, что раскрытие подлинных имен возможно лишь в экстраординарных случаях.

Льготный режим в оффшорных зонах определяется также отсутствием таможенных пошлин и сборов для иностранных инвесторов, отсутствием валютных ограничений, свободным вывозом прибылей, низким уровнем минимального размера уставного капитала. Еще одним важным фактором оффшора является стабильность этого режима. Обычно в течение 15-25 лет с момента регистрации оффшорной компании инвестор гарантирован от неблагоприятных для него изменений в оффшорной зоне.

Вместе с тем, несмотря на наличие такого льготного режима, в том числе и регистрации, зарегистрироваться в оффшорной зоне далеко не так просто.

Страны и территории Западной Европы, где располагаются оффшорные центры, подразделяются на территории с льготным и умеренным налогообложением. К первому типу относятся Ирландия, Гибралтар и расположенные вблизи Великобритании острова Мэн, Гернси, Джерси, Адерней и Сарк.

Основные требования к оффшорным фирмам, которые не платят налогов в этих центрах, заключается в том, что, во-первых, хозяйственную и финансовую деятельность в оффшорной зоне могут вести только фирмы-нерезиденты и, во-вторых, эти фирмы могут действовать в зоне только при наличии особого статуса, который предоставляет им законодательство того или иного оффшорного центра.

К территориям с льготным налогообложением, успешно развивающимся в последние десятилетия, относится остров Мэн, англоязычный остров между Англией и Ирландией с населением в 70 тыс. человек. По конституции он является самоуправляющейся территорией в Соединённом Королевстве. Остров является ассоциированным членом ЕС по особому договору, в который не входят вопросы налоговой политики. Объявив себя в середине 1970-х гг. оффшорным центром, остров Мэн превратился в один из важнейших финансовых центров Европы. На острове обосновались компании, трасты, банки и другие учреждения. Финансовый сектор обеспечивает порядка 25% национального дохода острова.

Остров Мэн имеет правовую систему по типу английского общественного права, а суды в целом применяют английскую модель, что весьма важно при учреждении трастов. Он обладает хорошо развитой юридической и другими службами. Центральное место в репутации острова как серьёзного оффшорного центра занимает его система контроля, которая имеет большой опыт части надзора и регулирования щекотливых финансовых вопросов. Остров имеет хорошие коммуникации, в том числе телефонную, факсимильную и телексную связь первого класса. Тесные авиасвязи с аэропортом Хитроу в Лондоне обеспечивает хорошее сообщение со всем миром.

Остров Мэн можно охарактеризовать как стабильную, хорошо развитую и одновременно быстро расширяющуюся оффшорную юрисдикцию на основе общего права, где затраты ниже, чем в сравнимых юрисдикциях Джерси и Гернси.

На острове отсутствует валютный контроль, клиентам обеспечивается секретность ведения операций. Регистрация компаний занимает 10-12 дней. Отсутствуют налоги на перевод капитала, дополнительный доход, регистрацию, имущество, прибыль от реализации, наследство и дарение. Формально оффшорные фирмы должны вести бухгалтерский учёт, но в то же время они не обязаны его никому предоставлять.

На острове Мэн регистрируются фирмы трёх типов:

· фирмы-резиденты, которые имеют право действовать на территории самого острова и платят 20%-ный подоходный налог. Однако следует помнить, что любая первоначально зарегистрированная на острове фирма считает фирмой-резидентом до тех пор, пока она не подала ходатайство о получении другого статуса и не оплатила соответствующие годовые сборы;

· фирмы-нерезиденты являются безналоговыми, если сфера их деятельности находится вне острова Мэн. Они сами определяют для себя места проживания директоров, акционеров и секретаря фирмы. Ежегодный правительственный сбор с такой фирмы составляет 600 ф.ст. в год.

· фирмы-исключения, также относящиеся к числу безналоговых фирм. Для них требуется, чтобы хотя бы один из директоров фирмы и её секретарь проживали на острове Мэн. Государственный годовой налог –   300 ф.ст.

В настоящее время на острове Мэн разрабатываются законы, которые упрощают формальности, относящиеся к безналоговым фирмам. Вместо фирм-исключений будут так называемые «международные компании», и им предсказывают относительное долголетие. Создание фирм этого типа вызвано требованиями Европейского союза. Что касается фирм-резидентов, то после принятия нового закона этот тип фирм, скорее всего, исчезнет, и его придётся преобразовывать в международные компании.

Другим примером «налогового рая» является Гибралтар, последняя колония Великобритании в Европе. Гибралтар, в котором проживает 30 тыс. человек, является самоуправляющимся образованием с 1965 г. Гибралтар – ассоциированный член ЕС, но с определёнными исключениями: здесь не применяется договор об общем землепользовании и налог с оборота.

В качестве оффшорного центра Гибралтар рос быстрыми темпами, одновременно с этим развивались юридическая и прочие службы. Этот быстрый рост в значительной степени повлиял на телекоммуникации: в последние годы в действие была введена новая усовершенствованная телефонная система. Основные авиасвязи осуществляются с Лондоном несколькими ежедневными рейсами, но имеются также авиалинии для связи с Африкой и остальным миром через испанские аэропорты в Севилье и Малаге.

Валютой является Гибралтарский фунт, котируемый на одном уровне с английским фунтом. Валютного контроля не существует, а сегодняшний банковский сервис можно считать абсолютно современным, причём он улучшается по мере переезда сюда международных банков. Секретность в банковском деле основана на общем праве. Отсутствуют требования обнародования имён бенефициариев до регистрации компании, даже в случае заявления об освобождении компании от налогов.

Гибралтар предлагает два типа компаний, особо выгодных с точки зрения налогообложения: нерезидентные и освобождённые от налогов компании.

Нерезидентная компания регистрируется в Гибралтаре, но централизированно управляется и контролируется правлением, находящимся вне Гибралтара. Если такая компания не имеет доходов в пределах Гибралтара и не является посредником в переводе прибылей в Гибралтар, то она не платит никаких налогов. На практике это означает, что нерезидентная гибралтарская компания должна иметь банковский счёт только вне Гибралтара. В отличие от других юрисдикций, здесь с нерезидентных компаний не взимается ежегодный сбор.

Компания с правлением в Гибралтаре, которой владеет нерезидент, может при этом ходатайствовать об освобождении от уплаты подоходного налога. Гибралтар предлагает гарантированное освобождение от налогов сроком на 25 лет при условии, что компания прекрасно управляется и что она соблюдает правила, связанные с освобождением от налогов.

Обычная гибралтарская компания может получить статус освобождённой от налогов за ежегодный взнос в 225 фунтов. Преимущество обычной освобождённой компании в том, что она не считается резидентной в других странах. Для освобождённых от налогов гибралтарских компаний действуют особые правила. Например, они не должны иметь дела с резидентными компаниями или лицами, проживающими в Гибралтаре, но только с другими освобождёнными от налогов компаниями. Никакие изменения, касающиеся держателей акций или бенефициариев, не могут быть внесены без разрешения гибралтарских властей. Кроме того, освобождённые компании посредством ежегодных ревизий должны показывать, что компания действовала в соответствии с правилами об освобождении от налогов. Бухгалтерия является необходимой для ведущих дела компаний.

В отличие от стран «налогового рая», в которых деятельность иностранных компаний облагается только регистрационным и небольшим ежегодным сбором, в Европе имеется ряд стран, которые взимают с зарегистрированных в них фирм определённые виды налогов. К числу стран с умеренным налогообложением относятся Швейцария, Люксембург, Лихтенштейн, Кипр, Мальта, Монако.

Видное место в оффшорном бизнесе занимает Лихтенштейн – маленькое княжество между Швейцарией и Австрией с населением в 32 тыс. человек. Выгодное расположение, хорошо развитые коммуникации, наличие высокопрофессиональной юридической службы, льготы иностранным компаниям способствовали быстрому развитию этого оффшорного центра. В 2004 г. в Лихтенштейне было зарегистрировано свыше 40 тыс. иностранных фирм, доходы от которых составляли более 30% бюджета страны.

Среди иностранцев популярны фирмы, управляющие собственностью других фирм, а также холдинговые компании, которые владеют акциями других фирм и получают с этого доход. Такие фирмы не платят Лихтенштейну никаких налогов, кроме низкого налога на уставный капитал. Они также освобождены от аудиторского контроля. Их минимальный акционерный капитал – от 30 до 50 тыс. швейц. фр. Фирме требуется как минимум один местный директор. Срок регистрации – две недели, её стоимость – 6 тыс. долл. Примерно столько же составляет ежегодный взнос. Вот некоторые цены поддержания оффшорной компании (табл. 2.1).

Таблица 2.1 Приблизительная стоимость ежегодного поддержания 

 оффшорной компании в различных юрисдикциях
	Юрисдикция
	Кипр
	Гонконг
	Британские

Виргинские острова

	Валюта
	ЕВРО
	US $
	US $

	Годовое обслуживание (включая плату за предоставление офиса, услуги номинального акционера, директора и секретаря)
	2500
	2500
	2050

	Бухгалтерские услуги
	2000
	1850
	1000

	ИТОГО
	4500
	4350
	3050


Среди богатейших людей мира очень популярны зарегистрированные в Лихтенштейне фонды. Их минимальный акционерный капитал обычно составляет 2 млн. швейц. франков, в случае семейного фонда – 10 млн. швейц. франков. Обычно фонды используются для управления капиталами и ценными бумагами. Хотя владельцем фонда является физическое лицо, деньги фонда ему не принадлежат. Это означает, что если основное предприятие данного лица обанкротится, капитал, принадлежащий фонду, останется нетронутым.

По сравнению, например, со Швейцарией преимуществом этого оффшорного центра является то, что налог с дивидендов, переводимых за границу, очень низкий и составляет всего 4%. Кроме того, считается, что сегодня уровень конфиденциальности в банках Лихтенштейна выше, чем в швейцарских. Швейцария – ведущая страна мира в области банковского дела, где также действует умеренное налогообложение.

Несмотря на то, что в Швейцарии можно зарегистрировать фирмы различных типов, самая популярная среди иностранцев – корпорация. По своей сути она похожа на российское акционерное общество. Минимальный размер акционерного капитала составляет 100 тыс. швейц. франков, из них 40% должны быть перечислены в местный банк до регистрации фирмы. Директор фирм должен являться одновременно и её акционером. Требуется чёткое ведение бухгалтерии и ежегодное предоставление отчётов на аудиторский контроль.       К федеральным налогам относятся 0, 825%-ный налог со всего капитала фирмы и подоходный налог (3,6-9,8% от прибыли). Подоходный налог тем выше, чем больше разница между годовым доходом и акционерным капиталом. Если доход фирмы на 23% превышает величину акционерного капитала, то взимается максимальный подоходный налог.

Налоги взимают также кантоны и органы местного самоуправления. Существуют кантоны, где налоги чисто символические. В целом налоговая система страны очень усложнена различными прибавками и вычетами. Одну из самых больших статей расхода для владельца фирмы представляет налог с дивидендов (35% от полученной суммы). Расходы на учреждение составляют примерно 8 тыс. долл., адвокатские и аудиторские услуги обходятся ежегодно примерно в такую же сумму.

Активно развивались оффшорные операции на Кипре, который в 1990-е гг. приобрёл статус признанного центра деловой активности в Восточном Средиземноморье и вошёл в первую десятку стран, специализирующихся на оффшорном бизнесе. Представителей иностранных деловых кругов привлекало выгодное географическое положение Кипра, современная система связи, отлаженное банковское дело, отсутствие ограничений на вывоз капитала, льготное налогообложение.

Однако в связи с намечающимся вступлением в Европейский союз Кипр по указанию Брюсселя провёл в 2002 г.  налоговую реформу, результатом которой явилось сокращение льгот для иностранного капитала. Так, в соответствии с правилами ЕС были отмечены преференциальные налоговые ставки для оффшорные компаний, повышены ставки корпоративного налога с 4,25 до 10%, ограничена сфера применения двусторонних соглашений об избежание двойного налогообложения, ужесточены требования в отношении обеспечения прозрачности налоговых схем и обмена информацией о происхождении капиталов и клиентах.

После вступления в ЕС (1 мая 2004 г.) Кипр, тем не менее, имеет самый низкий уровень корпоративного налога среди стран сообщества (Ирландия, например, ввела единый корпоративный налог в 12,5%). Кроме того, на Кипре сохранился ряд преимуществ в формировании налогооблагаемой базы, а также в применении методов обложения дивидендов (отсутствие обложения у источников) и др. Наиболее выгодные условия созданы для учреждения и деятельности на Кипре холдинговых компаний, которые по новому налоговому законодательству приобрели возможность получать дивиденды от участвующих в них компаний свободными от налогов и переводить выплачиваемые ими дивиденды за рубеж без обложения любыми налогами в юрисдикции нахождения холдинга, что нередко является сложной задачей. Таким образом, Кипр остался страной со льготным налогообложением, однако масштабы его деятельности резко сократились. Руководство Кипра делает упор на повышение его престижа в качестве мирового центра делового сотрудничества, отвечающего критериям ЕС и других международных экономических организаций (ОЭСР, ФАТФ).

Венгрия – одна из немногих стран Центральной и Восточной Европы, на территории которой создан оффшорный центр. Для компаний, зарегистрированных в оффшорном центре, Венгрия является налоговым раем, так как вместо 18%-ного корпоративного налога на прибыль они платят 3%-ный. Оффшорным компаниям предоставляется право вести операции с иностранной валютой, получать иностранные займы и кредиты без специального разрешения властей, регулирующих операции с иностранной валютой. Иметь счета в иностранных банках при условии, что определённая доля счетов приходится на венгерский банк. Посредническая деятельность таких компаний в Венгрии ограничена внешней торговлей с  Россией,  а также посредничеством между российскими компаниями. Принцип такого ограничения простой – ориентировать оффшорные льготы на основные преобладающие во внешней торговле товарные потоки и широкий круг хорошо известных деловых партнёров.

В 2002 г. парламент Венгрии принял поправку к Закону, согласно которым статус оффшорной компании в стране можно было получить лишь до 2002 г. Примерно треть всех оффшорных компаний занимается торговлей и ремонтом транспортных средств, одна шестая часть – торговлей недвижимостью, ряд компаний предоставляет разнообразные финансовые услуги. Сумма инвестированного оффшорными компаниями капитала превышает 13 млрд. евро, что составляет почти 3/4 годовых поступлений в госбюджет страны. Однако в связи со вступлением Венгрии в ЕС существовать эти компании смогут, по всей вероятности, лишь до 2017 г.

Оффшорный бизнес в странах Азии играет важную роль в движении как ссудных, так и предпринимательских инвестиций, в обслуживании внешнеэкономических связей, хотя по масштабам операций и количеству оффшорных компаний значительно уступает странам Карибского бассейна и Западной Европы.

Как правило, оффшорные центры располагаются на островах и архипелагах с выгодным географическим положением, развитыми транспортными и телекоммуникационными сетями, вблизи крупных международных финансовых и торговых центров. Оффшорные центры, возникшие в 1970-е гг., действуют в Бахрейне, Гонконге, Малайзии (остров Лабуан), Сингапуре и Океании (Западное Самоа, Науру, Вануату, острова Кука).

В настоящее время среди стран Тихоокеанского региона оффшорные операции динамично развиваются на острове Вануату. Разработанное с целью приобщения международных деловых кругов к процветанию республики, местное законодательство успешно выполняет свои функции. Налоговые льготы для оффшорных компаний велики. Государство декларирует и гарантирует, что здесь нет подоходных налогов, налогов на прибыль компаний, налогов на недвижимость, наследство, дарение и налогов на капитал, а также налогов на дивиденды, проценты, гонорары, лицензии и продажи. Действуют упрощённые требования к регистрации компаний, порядку управления международными компаниями и оформлению годовых отчётов. Компании обязаны платить только ежегодные правительственные сборы до 350 долл. За нарушение конфиденциальности на острове взимаются высокие штрафы. Особенность часового пояса на Вануату (смещение на 11 часов от Гринвича) позволяет в течение одного рабочего дня провести операции на трёх крупных валютных рынках мира – восточного и западного побережья США и Гонконга.

На острове зарегистрировано более 1500 компаний и более 60 банков. Деятельность оффшорного центра приносит республике треть её валютных поступлений.

Крупным финансовым центром со льготным налогообложением является Гонконг (Сянган). Большая часть экономики рассматриваемой территории связана с финансовыми операциями. Здесь развита банковская деятельность (расположено примерно 250 банков), операции с ценными бумагами, страхование. Начиная с 1969 г. Гонконг стал одним из крупнейших мировых финансовых центров. Вместе с Сингапуром Гонконг делит четвёртое-пятое место в мировой финансовой иерархии. В Гонконге действует крупнейшая фондовая биржа, много миллиардный рынок золота – один из крупнейших в мире. Это один из наиболее крупных торговых центров Азии.

Многие десятилетия Гонконг (английская колония) считался популярным оффшорным центром в связи с льготным налогообложением и низким уровнем таможенного обложения. В 1997 г. Гонконг был возвращён под юрисдикцию Китая в качестве особого административного района, где по договорённости с Англией в течение 50 лет должны сохраняться экономические свободы и капиталистическая система хозяйства.

В последние годы популярность Гонконга несколько снизилась, что было связано с ухудшением его экономического положения. В 2003 г. власти Гонконга объявили о первом за 20 лет повышении налоговых ставок и введении ряда пошлин. Была увеличена на 1,5 процентных пункта ставка корпоративного налога – до 17,5%, в результате чего ослабло одно из основных преимуществ Гонконга над его традиционным соперником в регионе – Сингапуром. Введён также налог с продаж на товары и услуги, увеличены налоги на операции с недвижимостью, сохранён аудиторский контроль за деятельностью фирм. Несмотря на предпринятые местными властями меры по ужесточению финансового режима, Гонконг, тем не менее, остаётся крупным финансовым центром с одним из самых низких в регионе уровнем налогообложения.

Большую известность странам Латинской Америки и Карибского бассейна придают действующие ни их территории оффшорные зоны и финансовые центры, специализирующиеся на предоставлении финансовых, банковских, коммерческих и других услуг. В настоящее время в регионе действует около 15 оффшорных центров, большая часть которых расположена в странах Карибского бассейна.

Основными центрами международного оффшорного бизнеса в регионе являются Антигуа и Барбуда, Содружество Багамских островов, Барбадос, Бермудские острова, Британские Виргинские острова, Республика Панама, Каймановы острова, Сент-Винсент и Гренадины, Федерация Сент-Китс и  Невис.

Островные государства Карибского бассейна привлекают иностранный капитал в результате льготной налоговой политике и минимальной бюрократичности национального законодательства. Несмотря на своё островное положение, эти государства имеют развитую систему телекоммуникаций (почта, телефон, телекс) и воздушное сообщение с Северной Америкой и Европой. В них развита банковская инфраструктура, существует высокий уровень банковского регулирования, не взимается налог на прибыль.

Оффшорные компании, которые регистрируются в странах Карибского бассейна, являются нерезидентами, процедура регистрации и управления этими компаниями значительно упрощена, управление компанией может осуществляться на основе анонимности при соблюдении полной конфиденциальности, требования к финансовой отчётности для оффшорных компаний минимальные, компания освобождена (в большинстве случаев полностью) от всех местных налогов и выплачивает только ежегодный регистрационный сбор. Правда, эти оффшорные центры в большинстве случаев исключены из сферы влияния международных налоговых соглашений об избежание двойного налогообложения. Таким образом, ряд оффшорных центров в странах Карибского бассейна являются юрисдикциями с умеренными условиями налогообложения, а большинство из них – «налоговыми гаванями».

Единственный недостаток этих зон – их низкий престиж. Тем не менее, здесь зарегистрировано немало солидных банков, инвестиционных фондов, страховых и других компаний. Так, в конце 1990-х гг. в Панаме было зарегистрировано 337 тыс. оффшорных компаний, на Британских Виргинских островах – 208 тыс., на Багамах – 50 тыс., на Каймановых островах – около 39 тыс., в Нидерладских Антилах – 22, 5 тыс., на Барбадосе – около 13 тыс. В этих центрах действует более 2 тыс. коммерческих банков26. Около одной пятой всего объёма мировых валютных операций проходит через оффшорные центры стран Латинской Америки и Карибского бассейна (рис 2.1).
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Рис. 2.2  Число оффшорных компаний в различных юрисдикциях.

                                По данным МВФ на 2003 год.
Несмотря на то, что законодательство этих стран в общих чертах одинаково, у каждой зоны есть своя специализация. Панама давно известна как страна, предоставляющая льготные условия для регистрации морских судов, Бермудские острова – как финансовый центр, Британские Виргинские острова – как центр международных коммерческих операций. Рассмотрим некоторые оффшорные центры региона.

Багамы (Багамское сообщество) – традиционная и широко известная безналоговая оффшорная зона, относящаяся к «налоговым гаваням». Эта юрисдикция полностью исключает из расчёта налогооблагаемой базы налог на прибыль зарегистрированных компаний и имеет благоприятное валютно-финансовое законодательство.

Основная форма компаний, регистрируемая на Багамах, - международная коммерческая компания, которая во многом напоминает акционерное общество. Международная коммерческая компания, функционируя в оффшорном режиме, ведёт коммерческую деятельность вне территории своей регистрации и только с иностранными гражданами и компаниями для этой юрисдикции. 

Компания пользуется следующими льготами:

· полное освобождение от всех местных налогов;

· отсутствие требований по предоставлению административной и бухгалтерской информации ежегодного финансового отчёта и аудита;

· полная конфиденциальность и анонимность владельцев компании достигается выпуском акций на предъявителя без указания номинала; возможность доступа к журналам регистрации существует только для зарегистрированных акционеров или по решению суда;

· компании обеспечена максимальная безопасность капиталовложений, включая смену юридического адреса; возможность перевода капиталовложений в другую страну, а также слияния и поглощения другой  компанией;

· допускается наличие одного акционера, совещание совета директоров и ежегодное собрание акционеров необязательны и могут проводиться вне юрисдикции регистрации компании;

· финансовая документация может храниться в любой стране;

· сроки регистрации компании составляют от трёх до пяти дней, её стоимость – примерно 2 тыс. долл., а ежегодные сборы не превышают 5 тыс. долл.

На Багамах зарегистрировано свыше 9 тыс. компаний. В начале сегодняшнего столетия наиболее быстро развивалась оффшорная зона на Британских Виргинских островах, которая является лидером среди мировых оффшорных центров. Зона, расположенная на островах на востоке Карибского моря, имеет хорошие коммуникации, прямую воздушную связь с США, а также другие воздушные линии. Законодательство этой популярной безналоговой зоны похоже на то, которое действует на Багамах. Даже типовое название оффшорных фирм то же – международная коммерческая компания. Однако это не оффшорная зона в её классическом понимании. Её достоинство связано с благоприятной системой налоговых соглашений, условиями работы официальных представительств и другими льготами, предоставляемыми зарегистрированным в ней компаниям. В этом оффшорном центре взимается небольшой налог на прибыль. Компании, зарегистрированные в зоне, используются как транзитные для внутрифирменных (трансфертных) переводов капиталов. В качестве конечного пункта такого трансферта в большинстве случаев выступают оффшорные компании в классических «налоговых гаванях».

Крупным оффшорным центром является Панама – независимая страна в Центральной Америке, пользующаяся большой популярностью у судовладельцев. Панама – один из крупнейших в мире торговцев национальным флагом, предоставляющая льготные условия для регистрации морских судов. По количеству зарегистрированных судов (свыше 13 тыс.) страна до сих пор занимает первое место в мире. В регистр судов Панамы могут быть занесены суда, длина которых составляет 20 м и более, а водоизмещение – по крайней мере 50 т. В соответствии с международной практикой это минимальные требования к размерам и тоннажу судов.

Наибольшую привлекательность панамского судового регистра обуславливают два фактора:

· возможность двойной регистрации;

· отсутствие налогов на доходы и имущество, за исключением регистрационных и ежегодных стандартных налогов и сборов по минимальным ставкам.

Хорошая инфраструктура, высокий уровень банковского регулирования,   отсутствие  налога  на прибыль делают эту юрис-

дикцию довольно привлекательной и ля оффшорных компаний. Ежегодно там регистрируются 8-10 тыс. компаний. Накопленные в Панаме зарубежные банковские депозиты по своим размерам значительно превосходят основные макроэкономические показатели страны пребывания и существенно превосходят обычные потребности национальной экономики в банковском обслуживании. По количеству зарегистрированных в год оффшорных компаний, их приросту за последние годы, а также общему количеству этих компаний в реестре государства Панама в начале текущего столетия занимала третье место среди мировых оффшорных юрисдикций.

Африка также располагает расширяющейся сетью оффшорных центров, которые расположены в Либерии, Маврикии, на острове Майдера и Канарских островах.

Либерия является крупным оффшорным центром на континенте. Первоначально эта зона рассматривалась как оффшор с исключительной специализацией на регистрации судов, используемых в международных перевозках. В соответствии с Законом о мореплавании либерийский флаг может быть использован любой «либерийской нерезидентной компанией» и либерийским иностранным предприятием в сфере судоходства. Иностранное судоходное предприятие может быть зарегистрировано Министерством иностранных дел Либерии. На основании такой регистрации предприятия уплачивается взнос в размере 1525 долл. Ежегодный сбор составляет 500 долл. Дешевизна и простота регистрации судовладельческих предприятий, необременительность регистрационных процедур, высокие требования к конфиденциальности информации способствовали тому, что Либерия остаётся мировым лидером по общему тоннажу зарегистрированных судов. Последние десятилетия спектр услуг и налоговых преимуществ Либерии постоянно расширялся, и страна вошла в число ведущих многоцелевых оффшорных центров. Помимо регистрации судов, оффшорные компании Либерии широко используются для международного управления активами, налогового планирования для физических лиц, а также в схемах международной торговли. Расширению сфер деятельности способствовали различные льготы, действующие в зоне. В соответствии с налоговым законодательством Либерии зарегистрированные в стране корпорации не подлежат обложению подоходным налогом при одновременном соблюдении двух условий:

· если не менее 75% уставного капитала прямо или косвенно принадлежат нерезидентам;

· если доход корпорации получен из источников за пределами Либерии.

Кроме того, для компаний-нерезидентов отсутствует необходимость раскрытия имён реальных владельцев, акционеров, директоров, не требуется предоставление ежегодных отчётов о деятельности компании, для оффшорных компаний нет необходимости иметь зарегистрированный офис в стране.

Дополнительную привлекательность Либерии придают такие факторы, как отсутствие каких-либо валютных ограничений на деятельность нерезидентов, жёсткие требования к сохранению конфиденциальности, хождение американского доллара наравне с либерийским.

Ежегодно в оффшорном центре регистрируются 10-12 тыс. компаний, а всего в регистр зоны внесено около 337 тыс. компаний.

Другим оффшорным центром, созданном относительно недавно, но имеющим значительный потенциал роста, является Республика Маврикий. Это островное государство, расположенное на пересечении торговых путей, связывающих Европу, страны Африки и Юго-Восточной Азии, а также Индию, стало выполнять функции оффшорного центра с 1992 г. Экономическое положение в стране довольно благополучное. Маврикий придерживается преимущественно рыночных методов хозяйствования, на острове развита банковская система, а также финансовая сфера. По уровню технологической оснащённости телекоммуникационными сетями и доступу в Интернет, способствующих развитию финансовых услуг, Маврикий занимает одно из первых мест среди стран Африки и Южной Азии.

Базовым нормативным актом для формирования оффшора на острове стал принятый в 1992 г. Закон об оффшорной деятельности на Маврикии, тогда же был учреждён правительственный орган – Управление по деловой активности в маврикийском оффшоре. Им была разработана система законодательных актов, регулирующих деятельность оффшорных компаний и банков, благодаря чему Маврикий по уровню развития данного законодательства можно сравнить с такими признанными оффшорными центрами, как Мальта и Багамы.

На Маврикии регистрируются различные типы компаний, но  главными  среди них   являются   международные компании, 

для которых предусмотрены более льготные условия, чем для прочих компаний. Международную компанию можно зарегистрировать в течение одного рабочего дня, однако для неё обязательно наличие зарегистрированного на острове офиса с почтовым адресом.

В 2000 г. появилось существенное новшество в корпоративном законодательстве Маврикия: вступил в силу Закон о «сотовых» компаниях, своеобразие которых заключается в том, что их уставных капитал разделён на доли, т.е. «соты», каждая из которых защищена от возможных требований кредиторов к другим сегментированным долям капитала. Поэтому риски банкротств и ответственности в таких компаниях сильно разграничены, их активы не смешиваются, и директора «сотовой» компании обязаны вести дела каждой ячейки отдельно.

Другая сфера деятельности оффшорного центра – регистрация судоходных компаний в маврикийском открытом судовом регистре. На Маврикии оффшорные судоходные компании свободны от валютного контроля в портах приписки их судов. Зарегистрированные в республике нерезидентные судоходные компании освобождаются от всех местных налогов, если они получают доходов от фрахта за пределами страны регистрации. Вместо этого они платят умеренные регистрационный и годовой сборы в зависимости от водоизмещения и назначения судов. Регистрируемые судна должны быть не старше 15 лет и соответствовать квалификации, утверждённой директором по судоходству. Временная регистрация производится на срок 6 месяцев, постоянная – на год с последующим продлением.

В оффшорном центре осуществляется также страховая деятельность. Оффшорные страховые компании могут быть учреждены как самостоятельные организации в соответствии с Законом о компаниях 1984 г. или как филиалы других компаний. Регистрационный взнос составляет 500 долл., а ежегодная пошлина – 1, 5 тыс. долл.

Отличительной особенностью оффшорного центра Маврикий является его преимущественная ориентация на создание инвестиционных фондов для работы с индийскими акциями и прочими ценными бумагами Индии. По оценкам, через Маврикий в Индию ежегодно инвестируется (в основном странами Юго-Восточной Азии) несколько миллиардов долларов, что составляет значительную долю прямых зарубежных  инвестиций в эту страну. Таким образом, островное государство Маврикий играет значительную роль в капиталовложениях в экономику Индии.

В последнее время Маврикий стремится диверсифицировать направленность финансовых потоков в целях ослабления их ориентации на индийский рынок и расширения связей с рынками африканских стран, а также стран Ближнего и Среднего Востока. Основные инвестиционные фонды проявляют большую заинтересованность в выходе на рынки стран Персидского залива. А также Пакистана и Бангладеш.

Конкурентоспособность оффшорного центра возрастает в связи с низкой платой за предоставление услуг по регистрации и содержанию компаний. Так, стоимость регистрации компании, включая оплату за первый год, составляет 1990 долл., ежегодная плата за освобождение от налогов со второго года –  150 долл., сроки регистрации компании – до 7 дней. Стоимость предоставляемых оффшорных услуг на Маврикии значительно ниже, чем в известных европейских юрисдикциях – на островах Мэн и Кипр. По количеству оффшорных компаний Маврикий входит в десятку оффшорных центров в развивающемся мире.

Оффшорный бизнес – важнейшая часть экономической системы Маврикия. Он влияет на показатели экономического роста страны. В конце 1990-х гг. доля оффшорного сектора в ВВП Маврикия составляла 24%. Можно сказать, что, развивая оффшорный бизнес, это малое островное государство нашло свою нишу в мировой экономике, обеспечивающую ему стабильные доходы.

До недавнего времени на территории России функционировали три зоны с льготным налогообложением, которые можно было называть оффшорами: Ингушетия (с 1993 г.), Калмыкия   (с 1993 г.) и Алтай (с осени 1996 г.). Но все они Законодательно в России ликвидированы.

Они создавались на заре реформ, чтобы помочь бедным регионам интегрироваться в рыночную экономику. Расчет был прост. Если, скажем, в небогатой сырьем и промпредприятиями Ингушетии устанавливается льготный режим налогообложения, туда хлынут капиталы и там можно будет развивать производство. Или если в закрытом городке, например атомщиков, надо быстро создать ряд предприятий для организации рабочих мест и пополнения местного бюджета,   то  тоже     помогут   льготы.       На самом деле все получилось иначе. В оффшорных зонах действительно стали массово регистрироваться фирмы и компании, но их деньги там долго не задерживались и, освободившись от налогообложения, переправлялись хозяевами дальше. Особой выгоды самим оффшорным территориям это не принесло, хотя, по понятным причинам, руководители этих налоговых заповедников были заинтересованы в такой форме сотрудничества с государством.

А вот со стороны соседей посыпались иски в суд от местных властей к некоторым предприятиям, которые, зарегистрировав юридические адреса в зонах с льготным налогообложением, отказывались выплачивать налоги в бюджеты территорий, где фактически работали и получали прибыль.

Правительство в последние годы не раз пыталось что-то сделать с отечественными оффшорами, но сталкивалось с мощным противодействием лоббистов в Думе. После кризиса 1998 года власти умножили усилия по закрытию налоговых дыр и смогли провести необходимые законы. Теперь вопрос в том, чтобы эти законы повсюду выполнялись, то есть чтобы на местах не занимались дарением льгот в противоречии с федеральным законом. Для этого надо принимать ряд поправок к налоговому законодательству, чтобы, скажем, один налог не расщеплялся на региональную и федеральную составляющие, а местные власти не могли бы претендовать на свободное обращение со своей частью.

Что касается отношения властей к работе российского бизнеса через иностранные оффшоры, то оно тоже было предельно лояльным до кризиса, пока деньги преимущественно шли в Россию. 

Отношение европейских стран к оффшорным зонам сложно назвать положительным, и это вполне естественно. Практически любая страна стремится к получению максимальных доходов и зачастую продвигается в этом направлении посредством налогов. Повышая этот показатель, она может больше вложить в собственное развитие, а, следовательно, получить больше прибыли на очередном этапе.

В свою очередь оффшорные зоны действуют иначе в противовес остальным государствам. Вводя новые льготы и пониженные налоговые ставки, они привлекают все больше бизнесменов. То есть число новых предприятий в странах с привычной системой налогообложения резко снижается, что очень невыгодно. Отсюда и вытекает не самое привлекательное отношение стран Европы к оффшорам. Именно поэтому они постоянно стараются ставить палки в колеса оффшорному бизнесу.

По большей части к таковым странам относятся развитые страны Европы – Германия, Великобритания и Франция. Не обходится этот список и без Соединенных Штатов Америки, которые хоть и не являются европейскими, но все же считаются противниками оффшоров. И это заметно по мерам, предпринимаемым с целью отвлечения бизнесменов от оффшоров. А ведь большинство оффшорных зон действительно оказывает очень весомую помощь в развитии предпринимательского дела, не завышая налоговые ставки и предоставляя некоторые льготы.

Какие бы шаги не предпринимались для отодвигания оффшоров на второй план, многие бизнесмены все равно рано или поздно доходят до этого способа регистрации предприятия и, конечно же, находят его весьма привлекательным. Согласитесь, любой предприниматель в первую очередь старается сократить расходы и только потом работает на повышение доходов. Оффшорный бизнес лучше остальных позволяет достичь этой цели. И не выбирают его только те, кто просто ранее не слышал об оффшорных зонах или был направлен по ложному пути европейскими странами.

Таким образом, каждое государство преследует свои цели, когда предпринимает те или иные меры в плане оффшоров. Перечисленные государства не хотят терять деньги из-за деятельности оффшоров, поэтому идут против них. По этой причине противоборства между оффшорами и развитыми странами будут продолжаться еще долго, и пока что думать о заключения перемирия нет смысла. Серьезная конкуренция привела к тому, что была создана организация, обеспечивающая «здоровую» борьбу с оффшорными зонами.

Компания ОЭСР регулярно проводит собрания, на которых разрабатываются новые меры для борьбы с оффшорами. Проводятся они на территории развитых стран, которые заинтересованы в главной цели собрания. Пару лет назад такое собрание прошло во Франции, куда съехались главные представители ОЭСР. Они не стали разглашать во всеуслышание тему сбора, но в самой цели не было никакого сомнения. Члены собрания вновь работали над обновлением «черных списков» оффшоров.

Такой шаг очень предсказуем, поскольку «черный список» лучше остальных мер работает против оффшорных зон. И понятно, что чаще ОЭСР дополняет этот список, а не уменьшает. Всегда находятся новые страны, для которых возможен запрет деятельности на территории противников оффшорного бизнеса.

К этим странам относятся в первую очередь те, которые не соглашаются сотрудничать с государствами, входящими в состав ОЭСР. Они отрицают необходимость делиться информацией с Францией, Германией или США, работая по собственным правилам. Такое отношение вполне целесообразно, потому что конфиденциальность – одно из важнейших преимуществ оффшорных зон. Многие предприятия хотят сохранить в тайне своих учредителей, акционеров, банковские счета с содержимым и прочие данные, чего не позволяют делать страны из ОЭСР. Оффшоры прекрасно знают это и в результате не соглашаются идти, так сказать, против рынка.

Но и отказ от сотрудничества наносит некоторый вред оффшорным зонам. Сокращается количество возможностей, но даже это не может полностью уничтожить интерес бизнесменов к оффшорам. Тем более если сами бизнесмены заинтересованы в конфиденциальности или, например, повышении собственного имиджа. Ведь как показывает практика, компании, открытые за рубежом, пользуются большей популярностью и уважением, чем местные предприятия.

Многих еще интересует вопрос, как страны, говорящие о банковской тайне, могут состоять в ОЭСР. На самом деле сегодня так действуют довольно многие государства. Они хранят тайну в кругу страны, но только дело доходит до ОЭСР, информация тут же всплывает на поверхность. И для этого не нужно предпринимать какие-то сложные меры, достаточно одной                           заявки.

Как видно, оффшорные зоны очень уверенно обходят все барьеры, не давая усомниться в своей привлекательности. Но не тут-то было: Франция выдвинуло заявление, что именно оффшоры стали причиной мирового кризиса. Якобы оффшоры не позволяют развиваться европейским странам в полной мере. Но это не первое заявление такого рода, поэтому особо удивляться нечему и принимать подобное заявление на веру не стоит. Единственное понятно наверняка, это заявление непременно достигнет ушей представителей ОЭСР и станет новым поводом для ужесточения мер против оффшоров.

Франция чаще остальных стран начинает раздоры с оффшорными зонами. Она действует очень резко, но обдуманно, не нарушая правил ОЭСР. И именно Франция всегда подгоняет остальных представителей организации дополнять «черный список».

Стоит отметить, что не только ОЭСР борется с оффшорными зонами. Есть еще одна организация под названием «FATF». Она ведет непримиримую борьбу с оффшорными зонами, создавая собственные «черные списки». И чтобы не стать частью этого списка, многие государства соглашаются выполнять все требования.

В целом оффшоры являются экономической угрозой для всех стран и прежде всего для стран с развивающейся экономикой, таких как Россия.              

Как  указывают эксперты Россия –  единственная страна, где 90%  крупного «российского» бизнеса и столько же флота с российскими судовладельцами зарегистрированы в оффшорах, 80% сделок по продаже российских ценных бумаг также проводится через эти юрисдикции. Только в 2008 году из страны, таким образом, утекло более $200 млрд. или 6 трлн. рублей. Эта сумма в два раза превышает дефицит бюджета России в 2009 году. Она составляет около половины бюджета 2012 года. За 20 лет из России, в основном через оффшоры, вывезено $2 трлн, (при Ельцине в оффшоры «утекло» $0,5 трлн., при его преемниках - $1,5 трлн.). Сумма, конечно, астро​номическая.
Ясли бы завтра все оффшорные зоны были закрыты, бюджет нашей страны был бы, как минимум, вдвое больше. Кто-то скажет: не может быть. Но при ближайшем рассмот​рении увидит, что так оно и есть. Ведь миллиарды от «распилов», «откатов» и «заносов» большей частью идут за рубеж в оффшоры. Туда же идут дивиденды, размеры которых, как правило, существенно превышают фонд оплаты труда всех работающих на зарегистриро​ванных за рубежом российских металлургических комбинатах, шахтах и других предпри​ятиях. Примеры см. в таблице, составленной по материалам доклада Н. Кричевского «Постниколаевская Россия: новая социально-экономическая реальность».
	Предприятие
	Стоимость активов, млрд.руб.
	Численность, чел.
	Выплачена зарплата в 2008 г., 

млрд. руб.
	Среднегод. дивиденды 2005-2008, млрд. руб.
	Доля акций 

за рубежом

	EvraGroupS.A. (НТМК, НКМК, ЗСМК, «Распадская»)
	101,872

(без НКМК)
	47841
	11,985
	28,175
	Кипр – 100%

	ОАО «Северсталь»
ОАО «Карельский окатыш»
	309,182
	34039
	12,732
	20,775
	Кипр – 70,85%

	ОАО «Магнитогорский металлургический комбинат» (ММК)
	172,445
	24445
	8,180
	17,15
	Кипр – 85,5%

	Холдинг «Мечел» (ОАО «Мечел», Челябинский металлургический к-т)
	110,494
	18198
	4,541
	8,45
	За рубежом 62,8%

	UC Rusal (Ачинск, Красноярск, Новокузнецк, Братск, Бокситогорск, «СУАЛ»)
	105,895
	34435
	10,374
	5,575
	Кипр – 100%

	Итого
	799,888
	161958
	470,812
	79,825
	


По данным профильного управления МВД, за полтора года (2010-2011) в оффшоры ушло 5 трлн. руб. И это лишь то, что зафиксировано МВД.
Рост бюджетных доходов позволил бы резко понизить разорительный для предпри​ятий НДС, уменьшить тормозящий рост зарплаты размер социальных взносов, на дли​тельный срок решить проблемы Пенсионного фонда. Еще большим был бы экономиче​ский эффект.
Правительство России достоверно знает, кто и сколько денег вывел в оффшоры, по​скольку через систему корреспондентских счетов ЦБ РФ подобные операции отслеживает. По данным финансовой разведки, за последнее время доля банковских операций, вызы​вающих подозрение, выросла с 50% до 60% от общего объема валютных операций. При желании и политической воле этот поток можно было бы уменьшить.
Есть лишь одна, хотя и достаточно веская причина, оправдывающая использование оффшоров российскими предпринимателями: исключительно плохой предпринимательский климат в нашей стране и, в частности, незащищенность прав собственности.
Поэтому на первом этапе следует запретить пользоваться оффшорными схемами чи​новникам, а также предприятиям с государственным участием (Газпром, Транснефть и др.) и предприятиям, полученным в результате залоговых аукционов (Норильский никель, Лукойл, Сиданко (теперь ТНК-ВР), Сургутнефтегаз, Сибнефть, Новолипецкий металлур​гический комбинат, Новороссийское морское пароходство (Новошип), АО «Нафта-Москва», АО Мечел, Северо-западное речное пароходство, Мурманское морское пароход​ство и др.). И этого было бы достаточно, чтобы решить многие социальные проблемы на​шей страны.
2.3 Экспансия иностранного капитала 
в формате транснациональных компаний

Современные концепции ТНК базируются на теории фирмы как предприятия для организации производства и сбыта товаров и услуг. Большинство международных компаний начинало свою деятельность с обслуживания национальных рынков. Затем, используя сравнительные преимущества страны базирования и конкурентные преимущества своей компании, они расширяли масштабы своего функционирования на международных рынках, вывозя продукцию за границу или осуществляя зарубежные инвестиции с целью организации производства в принимающих странах. 

Отмечая главную особенность ТНК – наличие зарубежных филиалов по производству и сбыту товаров и услуг на основе прямых инвестиций, исследователи транснациональных корпораций разработали ряд моделей прямых иностранных капиталовложений. 

Американский экономист Дж. Гэлбрейт обосновал происхождение ТНК технологическими причинами. По его мнению, организация зарубежных филиалов международных компаний во многом обусловлена необходимостью сбыта и технического обслуживания за рубежом сложной современной продукции, требующей товаро- и услугопроводящей системы (сети) предприятий в принимающих странах. Такая стратегия позволяет ТНК увеличить свою долю на мировом рынке. 

Модель монополистических (уникальных) преимуществ была разработана американцем С. Хаймером, в последующем ее развили Ч. П. Киндлебергер и др. В соответствии с теорией монополистических преимуществ иностранному инвестору необходимы преимущества перед местными фирмами принимающей страны, которые хорошо знают "правила игры" на своем рынке, обладают обширными связями с местной администрацией и не несут больших трансакционных расходов, т.е. расходов по сделкам по сравнению с иностранным инвестором. Монополистические преимущества для иностранной фирмы могут возникать за счет использования оригинальной продукции, которую не выпускают местные фирмы; наличия совершенной технологии; «эффекта масштаба», дающего возможность получать большую массу прибыли; благоприятного для иностранных инвесторов государственного регулирования в принимающей стране и др.1 

В большинстве ТНК представляют собой крупные предприятия олигопольного или монопольного типа с диверсифицированной, горизонтальной или вертикальной интеграцией производства, они контролируют изготовление и сбыт продукции и предоставление услуг как в стране базирования, так и вне ее пределов. Используя идею Р. Коуза о том, что внутри большой корпорации между ее подразделениями действует особый регулируемый руководством корпорации внутренний рынок, английские экономисты П. Бакли, М. Кэссон, Дж. Макманус и др. создали модель интернализации, в соответствии с которой значительная часть международных экономических операций является фактически внутрифирменными операциями между подразделениями больших хозяйственных комплексов. Все элементы интернациональной структуры корпорации функционируют как единый, согласованный механизм в соответствии с глобальной стратегией головной компании, направленной на достижение главной цели деятельности ТНК - получение прибыли от функционирования комплекса предприятий в целом, а не каждого из его звеньев. 

Анализ деятельности ТНК, теории движения капитала и прямых иностранных инвестиций позволяет выделить следующие основные источники эффективной деятельности ТНК (по сравнению с чисто национальными компаниями): 

· использование преимуществ владения природными ресурсами (или доступа к ним), капиталом и знаниями, особенно результатами НИОКР, перед фирмами, осуществляющими свою предпринимательскую деятельность в одной стране и удовлетворяющими свои потребности в заграничных ресурсах только путем экспортно-импортных сделок; 

возможность оптимального расположения своих предприятий в разных странах  с учетом  размеров  их  внутреннего рынка, темпов экономического роста, цены и квалификации рабочей силы, цен и доступности остальных экономических ресурсов, развитости инфраструктуры, а также политико-правовых факторов, среди которых важнейшим является политическая стабильность; 

· возможность аккумулирования капитала в рамках всей системы ТНК, включая заемные средства в странах расположения зарубежных филиалов, и приложение его в наиболее выгодных для компании обстоятельствах и местах; 

· использование в своих целях финансовых ресурсов всего мира. 

· постоянная информированность о конъюнктуре товарных, валютных и финансовых рынков в разных странах, что позволяет оперативно переводить потоки капиталов в те государства, где складываются условия для получения максимальной прибыли, и одновременно распределять финансовые ресурсы с минимальными рисками (включая риски от колебания курсов национальных валют); 

· рациональная организационная структура, которая находится под пристальным вниманием руководства ТНК, постоянно совершенствуется; 

· создание новых рабочих мест и обеспечение более высокого уровня заработной платы по сравнению со среднестатистическим уровнем по стране; 

· возможность осуществления крупных капиталовложений в НИОКР;

· опыт международного менеджмента, включая оптимальную организацию производства и сбыта, поддержание высокой репутации фирмы. Источники эффективной деятельности этого типа динамичны: они обычно увеличиваются по мере роста активов компании и диверсификации ее деятельности. При этом необходимыми условиями реализации этих источников выступают надежная и недорогая связь головной компании с зарубежными филиалами, широкая сеть деловых контактов зарубежного филиала с местными фирмами принимающей страны, умелое использование им возможностей, предоставляемых законодательством этой страны. 

Вместе с тем нельзя не увидеть, что ТНК действительно остаются источником ряда негативных социальных последствий, связанных с эгоистическими мотивами их деятельности. Это –  общая проблема рыночного хозяйства и доминирующего в нем крупного капитала. Но она приобретает особую болезненность в сфере международных экономических отношений. В стремлении овладеть рынками за рубежом ТНК не гнушаются подавлением национального производства. Нередки случаи скупки местных предприятий не для реорганизации, а для свертывания производства, особенно в слабо - и среднеразвитых странах. Извлекая высокие доходы путем эксплуатации дешевой рабочей силы и природных ресурсов, крупные ТНК зачастую предпочитают инвестировать прибыли за пределами этих стран. Громадную дань транснациональные компании, в том числе банковские, получают через финансовые операции на мировом рынке. 

Для достижения своих целей ТНК прибегают и к вмешательству в политическую жизнь, подпитывают удобных им политических деятелей, политические группировки и режимы, ограничивая государственную самостоятельность других стран. 

Все это – реальные явления, и сами по себе они вряд ли исчезнут. Требуется создать систему регулирования деятельности ТНК, норм и правил игры, ограничивающих негативные проявления. Положительное воздействие на ТНК оказывает антимонопольное законодательство стран, где дислоцированы их центры. 

По некоторым данным в мировом хозяйстве действуют примерно 300 тыс. филиалов и 45 тыс. ТНК. Инвестированный зарубежный  капитал составлял свыше 4 трлн. долл.  

На сегодняшний день, примерно 9/10 кумулятивного объема предпринимательских заграничных капиталовложений, 4/5 патентов и лицензий на новейшую технологию и более 1/3 мирового производства контролируется ТНК. 

Ликвидные активы корпораций более чем вдвое превышают общие валютные резервы развитых стран и валютно-кредитных организаций. Свыше 9/10 всех ТНК базируется в развитых странах, около 8% - в развивающихся и менее 1% - в странах с переходным типом экономики. 

Из 20 крупнейших ТНК в ведущих отраслях мировой промышленности – автомобильной, электронике, нефтепереработке – 6 базируются в США, по 3 – в Великобритании, Японии и Германии, по 2 –  во Франции, Швейцарии, Нидерландах. 

Наибольший удельный вес ТНК занимают в производстве химических товаров и фармацевтике. Это объясняется значительным уровнем прибыльности их деятельности в данной отрасли экономики, наличием постоянного спроса на продукцию производства данных секторов экономики. 

Возрастает доля автомобильной промышленности, нефтедобычи и металлургии. Однако наблюдается снижение доли ТНК в таких отраслях как: машиностроение, продовольствие, производство прочих товаров, металлургии и строительстве. 

Американские исследователи П. Коухи и ДЖ. Аронсон полагают, что в мировой экономике происходит дальнейшее усложнение системы связей между ТНК в форме образования международных корпоративных альянсов, целью которых является продвижение на рынки новых технологий. Это влечет за собой новый денежный поток.

Общие масштабы международного производства, географическое распределение его сегментов могут определяться количеством предприятий и их местонахождением в тех или иных регионах мира и странах. 

 Как отмечает Ф. Губайдуллина, стремительный рост масштабов сети предприятий ТНК в мире подтверждают следующие данные. Если после Второй мировой войны они создавали примерно 100 зарубежных филиалов в год, то сейчас чуть ли не в тысячу раз больше. Всего в мире насчитывается свыше 800 тыс. зарубежных филиалов, которыми владеют 63 тыс. родительских компаний. 

Но сообщество ТНК, поле их деятельности растет не столько за счет появления новых членов, сколько в результате усиления мощи уже существующих корпораций. Транснациональные компании и международные банки превратились в основной структурообразующий фактор мировой экономики. Вследствие того, что ТНК создают свои филиалы по всему миру, резко увеличилась взаимозависимость стран и кризисные ситуации могут «экспортироваться» из одних в другие национальные экономики по технологическим цепочкам компаний. 

Исследовательские центры учреждаются транснациональными компаниями во многих странах, где для этого есть квалифицированные кадры и другие необходимые условия. Всего создано более 100 таких центров, в том числе такими компаниями, как Microsoft, Motorola, GM, GE, JVC, Samsung, IBM, Intel, Du Pont, P&G, Ericson, Nokia, Panasonic, Mitsubishi, AT&T, Siemens. Иными словами, они используют национальные кадры других стран в целях перспектив усиления своих конкурентных преимуществ. 

Большая часть родительских компаний ТНК (79%) размещена в промышленно развитых странах, а так как основное движение прямых иностранных инвестиций (ПИИ) происходит между родительской компанией и ее филиалами, соответственно экспортерами прямых инвестиций являются именно эти страны. Но в последнее время в мировой практике отмечается новое явление - экспорт капитала в виде прямых инвестиций из развивающихся стран. В роли экспортеров в основном выступают новые индустриальные страны - НИС (Гонконг, Сингапур, Тайвань, Южная Корея, Аргентина, Бразилия, Малайзия).

На микроуровне процесс формирования ТНК происходит через взаимодействие отдельных фирм близлежащих стран на основе формирования разнообразных экономических отношений между ними, в том числе, создания филиалов за границей. 

На межгосударственном уровне, распространений ТНК происходит на основе формирования экономических объединений государств и согласования национальных политик различных стран. 

Значительный рост их доли объясняется следующими причинами: 

· происходит распределение рисков среди участников при инвестировании в крупные проекты; 

· снижаются риски ведения бизнеса при объединении нескольких компаний в одну; 

· ТНК получают значительные конкурентные преимущества по сравнению с прочими компаниями; 

· существует возможность значительного снижения уровня издержек ТНК за счет снижения трансакционных издержек; 

· возможность выбора оптимального режима налогообложения. Данная возможность реализуется в случае, когда дочерняя компания или филиал ТНК находятся в отличной от материнской компании стране. Материнская компания ТНК имеет право выбирать, в какой стране ей удобнее будет платить налоги за дочернюю компанию. 

Таким образом, существуют объективные причины, способствующие глобализации экономики, формированию крупных региональных интеграционных структур, охватывающих все сектора и отрасли мировой экономики. 

Взаимозависимость национальных экономик проявляется не только в области экспорта и импорта товаров и услуг, но и (в растущей степени) в области производства, о чем говорит быстрое увеличение объемов экспорта капитала. 

Экспорт финансового капитала является главным источником создания так называемого «международного товара», т.е. продукции, реализованной зарубежными филиалами транснациональных корпорации. 

Важная форма транснационализации национальных экономик в области производства - это межфирменная кооперация, когда отдельные юридически самостоятельные предприятия разных стран устанавливают тесное сотрудничество в области отраслевой, технологической и подетальной специализации. 

Экспорт капитала, который уже в момент своего возникновения стремился завоевать монопольное положение в добывающей промышленности отсталых стран и использовать относительный избыток капитала за границей с целью достижения наибольшей прибыли, после второй мировой войны получил новые стимулы и приобрел новые формы. 

Сильными стимулами для экспорта капитала являются и экономические факторы. Промышленно развитые страны стремятся перемещать в развивающиеся страны (и страны с переходной экономикой) такие производственные мощности, которые в значительной степени ведут к загрязнению окружающей среды. 

Строительство производственных мощностей за границей позволяет обойти систему внешней экономической защиты страны и прочно укорениться в структуре рынка и производства данной страны. Это создает намного более стабильную и прочную базу для овладения зарубежными рынками, чем экспорт товаров, который легче регулировать с помощью таможенных и других ограничений. Далеко не в последнюю очередь вывоз капитала обусловлен высоким уровнем производительных сил, дальнейшее развитие которых в современных условиях требует более высокой концентрации ресурсов и капитала, более глубокой увязки и использования научно-технических достижений, как на национальном, так и на международном уровнях. Путем координации поступления отдельных капиталов удается преодолеть его нехватку в разных частях мирового рыночного хозяйства. А это в свою очередь создает более широкий простор для развития производительных сил, хотя реализуются они и не в полной мере, и неравномерно усиливают континентально-региональные диспропорции. 

Одним из наиболее значительных факторов наряду с мотивом прибыли является уровень экономического роста мировой экономики (снижение или увеличение). Ускоренные темпы экономического роста оказывали давление на динамику внутренних ресурсов накоплений, нехватка которых проявлялась в давлении на импорт капитала из других стран. После второй мировой войны в некоторых экономически развитых странах долгое время существовала нехватка финансовых ресурсов, смягчавшаяся поступившими к ним зарубежными источниками.   Эта  нехватка  явилась  причиной того, что страны, наиболее пострадавшие от войны (ФРГ, Италия, Япония и др.), позднее приступили к экспорту капитала. В послевоенные годы, вплоть до середины 50-х годов, практически единственным экспортером капитала были США. Лишь во второй половине 50-х годов экспорт капитала стал заметным фактором роста и в других промышленно развитых странах, а затем к ним присоединились и некоторые из нефтедобывающих государств Персидского залива. Давление на экспорт капитала оказывают и развивающиеся страны, стремящиеся получить внешние источники накопления и таким образом ускорить темпы своего экономического роста. Перемещение части производственных мощностей за границу посредством прямых инвестиций в то же время мотивировалось стремлением экономически развитых стран получить под свой контроль регионы со стратегическим сырьем, но на собственной экономической базе, втягивая эти страны в глобальную систему мирового рынка. 

Помимо общего стремления использовать выгоды международного разделения труда за счет экспансии капитала за территориальными границами государств, вкладчику капитала необходимо оценить определенные свойства (преимущества) вывоза капитала, чтобы реализовать эту экспансионистскую устремленность. Такими свойствами считаются: 

· размеры и масштабы корпорации; 

· размер освоенного (и потенциального) рынка, количество отделений корпорации; 

· технологическое лидерство; 

·  преимущества в квалификации управленческого персонала и рабочей силы; 

· преимущества в организации менеджмента, рекламе; 

· обеспеченность сырьевыми ресурсами; 

· экспортная ориентация промышленности; 

· импортная ориентация народного хозяйства; 

· условия региона (страны), позволяющие реализовать все эти преимущества корпорации. 

Свойства, обусловливающие внешнюю инвестиционную активность крупных корпораций, часто совпадают,  что  способствует их перекрестным инвестициям, порождая «резонирующий» эффект в дополнение к прямым результатам. Преимущества крупных корпораций, такие, как в управлении (менеджменте), маркетинге, рекламе, в квалификации управленческого персонала и т.д., не являются постоянными величинами, тем более монопольными, они довольно быстро становятся массовыми. Да и любая корпорация имеет свой цикл развития с фазами наивысшего подъема и падения, когда лишь профессиональное искусство высших менеджеров с трудом уберегает ее от краха. Но все дело в том, что когда одни корпорации находятся в зените процветания, другие переживают кризис, а движение экономики в целом имеет относительно равновесный характер, поддерживаемый также относительным равновесием в области инвестиций, в том числе иностранных. 

THK – основные субъекты экспорта американского производительного капитала, на их долю приходится свыше 90% этого экспорта в форме прямых иностранных инвестиций (ПИИ).  В ближайшие годы, по оценкам авторитетных экспертов, объем вывозимого из страны капитала будет расти, и американские корпорации еще более укрепят свои позиции в качестве крупнейших зарубежных инвесторов.

На базе прямого иностранного инвестирования формируется глобальное производство, соединяющее американскую экономику с хозяйствами других стран куда более тесными, нежели торговые, связями. Сеть международного производства, развернутая посредством движения капитала в прямые инвестиции, конституировала некое экономическое пространство, называемое в научной литературе «второй экономикой США». Последняя, занимает в мировом хозяйстве особое место, существенно превосходя по своему производственному, научно-техническому и финансовому потенциалам аналогичные сферы хозяйствования других стран-экспортеров капитала и сосредоточивая свыше 20% производственных мощностей Соединенных Штатов.

Таким образом, перестройка международного бизнеса корпораций уже привела к смене ряда прежних направлений в стратегии и тактике, к изменениям в механизме их международной инвестиционной деятельности. При этом закономерно возникли новые тенденции в вывозе производительного капитала из США. На протяжении последних десятилетий крупнейшими экспортерами капитала были промышленные корпорации США. На 500 ТНК приходится основная часть вывоза прямых иностранных инвестиций.

2.4 Приток капитала транснациональных компаний в Россию

Деятельность иностранных ТНК в России размещена географически крайне неравномерно. Основное количество международных компаний сосредоточено, прежде всего, в регионах с высокоразвитой инфраструктурой – Москве, Санкт-Петербурге. Сравнительно небольшое число предприятий с иностранным капиталом размещается в промышленно развитых областях – Московской, Ленинградской, Нижегородской, а также в регионах с преобладанием экспортоориентированной добывающей промышленности – Тюменской и Магаданской областях, Приморском крае.  В конце 90-х гг. ряд регионов активно начал проводить политику привлечения иностранных инвесторов, предоставляя им дополнительные налоговые льготы. Например, администрация Новгородской области решила с одобрения областного законодательного собрания освободить иностранных инвесторов от всех видов областных и местных налогов до полной окупаемости проекта и согласованные сроки.  Транснациональные корпорации на российском рынке функционируют согласно своей традиционной географической стратегии. В частности, западноевропейские ТНК размещают свои капиталы в основном в Москве и Северо-Западном регионе России, а американские и японские компании расширяют свою деятельность в центральных районах, на Урале, в Сибири и Приморье. 

К российским добывающим предприятиям топливно-энерге-тического комплекса наибольший интерес проявляют американские и японские ТНК.  В течение последних лет с топливно-энергетическим комплексом соперничает пищевая промышленность. 

Некоторые ТНК в сфере пищевой промышленности идут по другому пути. Вместо скупки акций действующих предприятий и их коренной реконструкции они строят новые, оборудованные по последнему слову техники кондитерские фабрики. Тщательно изучив особенности спроса на российском рынке, эти компании наряду со своей традиционной продукцией приступают к выпуску изделий, отвечающих вкусам россиян, изготовленных по русским рецептам и с русскими названиями. 

В России ТНК пока еще в стадии формирования и укрепления своих позиций. Правда, небольшое число компаний, аналогичных современным транснациональным корпорациям, сформировалось еще в Советском Союзе. Это «Ингосстрах», «Аэрофлот» и многие внешнеэкономические объединения. Так, современный «Ингосстрах» с его дочерними фирмами и ассоциированными компаниями в США, Нидерландах, Великобритании, Франции, Финляндии, Германии, Австрии, Болгарии, Турции и ряде бывших советских республик представляет собой российскую ТНК в финансовой сфере. Он активно расширяет свои партнерские отношения с российскими и зарубежными предприятиями, создав вместе с ними транснациональную страховую группу. Транснациональными стали и некоторые наиболее крупные компании России, такие как «Газпром», «ЛУКОЙЛ», и др. 

Наиболее мощные российские ТНК функционируют в топливно-энергетическом комплексе. Примером является Гигантская организационно-хозяйственная структура РАО «Газпром» – монополист в добыче и экспорте газа, контролирующий более трети мировых разведанных запасов природного газа и обеспечивающий около 20% западноевропейских потребностей в этом сырье. «Газпром» является самым крупным в России источником поступления конвертируемой валюты. Деятельность этой компании простирается далеко за пределы национальных границ. «Газпром» имеет фирмы со своим участием в 12 странах, закупающих российский газ. Главным центром зарубежной инвестиционной деятельности «Газпрома» стала Германия. Ценность германского рынка заключается в том, что через эту страну проходят все основные трансевропейские газотранспортные потоки: из Норвегии, России, Голландии. 

Успешная деятельность российского газового гиганта на мировых рынках показывает, что мощная корпорация может достичь значительного успеха в рыночной экономике. Несколько десятков крупных транснациональных корпораций, несомненно, укрепили бы позиции России в мировом хозяйстве. 

В наши дни базой создания российских ТНК становятся финансово-промышленные  группы  (ФПГ). В любой стране крупные корпорации – основа научно-технического прогресса и ускоренного развития экономики.  Финансово-промышленные группы, объединяющие юридических лиц, находящихся под юрисдикцией государств – членов СНГ, регистрируются как транснациональные ФПГ (ТФПГ). 

В последние годы заметно усилилась интеграционная активность в металлургическом комплексе России и стран –  членов СНГ. При этом одним из важнейших компонентов интеграционного взаимодействия стран Содружества в сфере металлургии, возможно, станут транснациональные корпорации. Они создаются, чтобы противостоять на мировых рынках иностранным ТНК. В этом отношении показателен пример мирового рынка алюминия, где семь-восемь транснациональных компаний, интегрированных по вертикальному технологическому принципу, контролируют более 70% мирового производства алюминия. Эта вертикально интегрированная структура создана с целью сформировать внутренний рынок как первичного алюминия, так и конечной продукции, оптимизировать финансовые потоки и снизить издержки производства для сохранения конкурентоспособности на мировом рынке

Можно надеяться, что на трудном пути интеграции страны в мировую экономику российские международные компании будут играть роль катализаторов преодоления внутреннего экономического кризиса и реализации реформ во внешнеэкономической сфере и увеличения притока капитала.
Одним из самых мощных факторов движения капитала является возрастание роли знаний. Знания постепенно превращаются, а в ряде наиболее развитых стран уже превратились, в ключевой фактор экономического развития. Ни одна, даже самая передовая, страна не может создавать все те знания, которые необходимы ей для поддержания международной конкурентоспособности и устойчивого роста. Это стимулирует создание международных инновационных сетей, двумя каналами которых являются отток и приток ПИИ в НИОКР.  Современным плодотворным направлением повышения прибыльности и конкурентоспособности ТНК в условиях возрастания роли знаний является интернационализация научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ (НИОКР).

Свидетельством растущей интернационализации проводимых ТНК НИОКР являются усиление роли иностранных филиалов в исследованиях и разработках, рост числа международных стратегических альянсов, создаваемых для проведения НИОКР, активизация патентования.

ТНК выполняют за рубежом различные виды НИОКР, формы которых сильно различаются в зависимости от региона и страны. Иностранные филиалы ТНК могут проводить адаптативные НИОКР, начиная от базовых вспомогательных производственных процессов и кончая модификацией и совершенствованием импортных технологий; инновационные НИОКР, связанные с разработкой новых товаров или процессов для местного, регионального и глобального рынков. В целях наблюдения за развитием технологий на зарубежных рынках и учебы у ведущих новаторских предприятий и клиентов создаются отделы технологического мониторинга.

Существует целый ряд фундаментальных причин для сохранения нынешней тенденции интернационализации НИОКР, однако условия, необходимые для участия в такой деятельности, сложились лишь в нескольких развивающихся странах и странах с переходной экономикой, в том числе и в России.

Россия относится к группе стран с высоким инновационным потенциалом. Уровень инновационного потенциала нашей страны непосредственно влияет на ее привлекательность для ТНК в качестве места проведения НИОКР, а также на ее способность получать отдачу от таких НИОКР. Углубление процесса НИОКР и его распространение на другие виды деятельности есть результат интерактивного взаимодействия между ТНК и местными хозяйствующими субъектами принимающей страны, с одной стороны, и следствием воздействия институциональной структуры и государственной политики принимающей страны – с другой.

Интернализация исследований и разработок открывает перед Россией новые возможности не только по расширению доступа к технологиям, но, главное, и в отношении собственных новейших разработок. Это могло бы способствовать увеличению производства товаров и услуг с высокой добавленной стоимостью, развитию новых профессиональных навыков, стимулировать культуру новаторства. ПИИ в НИОКР могут помочь России  модернизировать и укрепить свою национальную инновационную систему и поднять промышленный и технологический уровень в целях выполнения более сложных функций, внедрения более передового оборудования, выпуска более сложной продукции.

В то же время транснациональная экспансия НИОКР может сопровождаться нежелательными последствиями. Как представляется, основные проблемы для нашей страны обусловлены возможностью свертывания уже проводимых НИОКР в случае поглощения отечественных компаний и ограничением доступа к исследовательским кадрам; стремлением ТНК к сохранению под своим контролем защищенных авторскими правами знаний, что противоречит намерениям страны по их наиболее широкому использованию в целях собственного развития; опасностью возникновения научно-исследовательского вакуума и сокращения рабочих мест в случае оффшоринга услуг.

Важнейшими факторами, определяющими степень влияния НИОКР на развитие России, являются возможности страны по освоению результатов исследований и разработок, т. е. технологический потенциал отечественных предприятий и технических учреждений, а также вид проводимых НИОКР и их связь с производством. В этом плане большое значение будет иметь политика российских ТНК: более тесное взаимодействие отечественных ТНК с занимающимися НИОКР учреждениями и более развитая национальная инновационная система нашей страны увеличивают вероятность позитивного влияния НИОКР на национальную экономику. 

Для того чтобы от процесса интернационализации НИОКР выигрывали как Россия и российские ТНК, так и зарубежные страны базирования ТНК, на национальном уровне необходимы адекватные политические меры, которые помогали бы совершенствованию специфического инновационного потенциала и улучшению функционирования национальной инновационной системы как механизма, представляющего сложное переплетение связей, в которых происходит новаторство, и на состояние которого большое воздействие оказывает государство. Для привлечения ПИИ в НИОКР, получения от них отдачи и компенсации возможных расходов необходимо решить ряд вопросов политического и институционального характера, вопросов, касающихся  согласованности  государственных  и  коммерческих 

НИОКР, обеспечения доступа компаний к результатам деятельности государственных исследовательских учреждений, развертывания потенциала отечественных предприятий. Политические меры должны увязываться с более широкими программами укрепления национальной инновационной системы, поскольку, чем мощнее такая система, тем выше вероятность привлечения НИОКР ТНК и получения отдачи от них.

Современная мирохозяйственная система характеризуется необходимостью постоянного роста производительности в условиях ограниченности ресурсов и повышения эффективности использования ресурсов посредством инновационной деятельности, которая является важнейшим фактором международной конкурентоспособности страны. ТНК представляют одну из важнейших составных частей мировой иерархии НИОКР, при этом доля ТНК в мировом производстве инноваций значительно превышает их долю в финансировании НИОКР. Все более распространенной становится практика поглощения крупными ТНК мелких инновационных компаний: все расходы на НИОКР несет поглощаемая компания, а ТНК использует свои ресурсы для конечной стадии коммерциализации нововведения – организации массового производства. Еще одним направлением инновационной активности ТНК является образование стратегических альянсов для более эффективного осуществления НИОКР.

По оценкам специалистов, в России внутристрановые ресурсы развития близки к исчерпанию, осталось достаточно ограниченное число привлекательных для поглощения активов. Это вынуждает российские ТНК к зарубежной экономической экспансии.

Россия уже стала абсолютным лидером на рынке слияний и поглощений в Восточной Европе. По данным аналитической группы M&A-Intelligence, в 2007 г. состоялось 345 сделок слияний и поглощений с участием российских компаний на сумму 42,3 млрд. долл., при этом 35,4% объема сделок пришлось на трансграничные покупки. Отечественные инвесторы были более чем в 2 раза активнее иностранных инвесторов: они купили за рубежом активы на 10,3 млрд. долл., заключив 54 сделки, а иностранцы потратили в России 4,7 млрд. долл. (38 сделок). Несмотря на быстрый рост таких сделок, объем российского рынка слияний и поглощений пока не превышает 4,5% ВВП. Для сравнения: в развитых странах этот показатель находится на уровне 6-7% ВВП, а в развивающихся доходит до 8 – 10% ВВП. 

Продукция зарубежных филиалов российских ТНК относится на ВВП принимающих стран, доходы от них (дивиденды), а также от операций с финансовыми деривативами (акциями, фьючерсами и др.) участвуют в формировании российского валового национального продукта (ВНП). Стабилизация российскими ТНК транспортных потоков стратегического минерального сырья в Россию будет способствовать устойчивости импортозависимых российских предприятий, работающих уже только на российский ВВП.

В условиях глобализации мировой экономики российские ТНК также должны участвовать в приобретении свободных дешевых природных и трудовых ресурсов, иначе экономическое пространство России окажется «зажатым» в границах только собственной суверенной территории.

Процветание страны в значительной степени зависит от положительного или негативного воздействия функционирующих на ее территории ТНК. Международные корпорации являются экономическими агентами той страны, которая посредством рыночных механизмов оказывает решающее влияние на факторы, формирующие конкурентоспособность чужих экономик, и дает возможность вносить изменения в их сравнительные преимущества. 
Разработать эффективную систему, позволяющую обеспечивать сбалансированное распределение выгод между принимающей страной и ТНК, оказалось очень трудным делом. Это обусловило более осторожное отношение к вкладу, который ТНК вносят в реализацию социально-экономических задач. ТНК учитывают прежде всего интересы своей предпринимательской группы, а не принимающей или даже своей страны. Такое отношение может усугублять экономические проблемы этих стран вследствие присвоения большой доли их дохода, установления высоких или трансфертных  цен,   ухода от налогов,  усиления импортной зависимости, сокращения занятости, навязывания специализации, в основе которой низкая заработная плата, технологии среднего уровня или превращение в поставщиков природных ресурсов. Это предопределило повышенное внимание в мире к повышению ответственности транснациональных корпораций в принимающих их странах.

 Зарубежные инвестиции российских ТНК должны вносить максимальный вклад в интеграцию российской экономики в мировое хозяйство, в ускоряющиеся процессы глобализации, инновационное развитие нашей страны. Это предполагает преодоление негативного отношения к вывозу капитала как к явлению сугубо отрицательному, что было обусловлено сложившимися ранее тенденциями вывоза капитала, особенно в форме «бегства капитала» и нелегальной форме, приводившими к сокращению налогооблагаемой базы и крупным потерям налоговых поступлений. Легальный вывоз капитала ТНК заслуживает государственной поддержки и стимулирования в полном соответствии с мировой практикой, поскольку способствует повышению международной конкурентоспособности и инновационности России, благоприятно воздействует на внешнюю торговлю, стимулирует товарный экспорт, сопровождается заметным притоком в страну прибыли и дивидендов.
2.5 Венчурный капитал – источник нетрадиционных форм 
производства в постиндустриальном обществе
Во второй половине XX - начале XXI в. все большую роль в развитии инновационных разработок стало играть венчурное финансирование, включая и привлечение средств иностранных инвесторов.

Венчурный капитал как альтернативный источник инвестиционного финансирования частного бизнеса зародился в США в середине 1950-х го​дов. Уже к середине 1980-х годов в США действовало свыше 650 венчур​ных фирм (фондов венчурного финансирования), а в конце 1990-х годов количество таких фондов достигло нескольких тысяч. В Европе венчурный капитал появился только в конце 1970-х годов. Тем не менее, по данным Европейской ассоциации венчурного капитала, в последние годы в евро​пейских странах функционировало 850 компаний, управляющих венчур​ным капиталом, а совокупный портфель венчурного финансирования со​ставил около 60 млрд. евро. По некоторым оценкам, в настоящее время в мире действует более 3000 венчурных фирм и фондов прямых инвестиций с общим капиталом 300 млрд. долл., который ежегодно увеличивается на 20 -30%.

Сегодня США и Великобритания являются главными центрами меж​дународного венчурного капитала. Объемы средств венчурных фондов в США при этом более чем в четыре раза превосходят аналогичные показа​тели европейских государств. В то же время Великобритания лидирует по величине средств венчурных фондов в Европе. Объем новых фондов вен​чурного капитала, созданных в Великобритании в последние годы, в не​сколько раз превысил показатели по другим европейским странам.

Для венчурного финансирования характерны повышенная степень предпринимательского риска, а также особые методы его распределения между участниками венчурного процесса (инвестор и предприниматель). Главным результатом подобного финансирования считается не столько получение прибыли, сколько резкое увеличение стоимости (капитализа​ции) компании, сумевшей реализовать некую техническую новинку (инно​вацию) и тем самым обеспечить себе значительное рыночное преимущест​во по сравнению с потенциальными конкурентами .Данный вид инвести​ционного финансирования позволяет привлечь дополнительный стартовый капитал на ранних стадиях жизненного цикла компании, когда у нее еще нет ни прочных позиций на рынке, ни достаточных финансовых ресурсов, ни ликвидных залоговых активов, то есть когда традиционные кредитные и биржевые формы привлечения капитала для нее практически недоступны. Венчурный капитал обычно предоставляется на цели внедрения или патен​тования идеи. Он также используется на нескольких последующих стадиях финансирования, продолжающегося до тех пор, пока не будет налажено массовое коммерческое производство той или иной новинки. Дальнейшее финансирование коммерциализации продукта и запуска на его основе но​вых изделий обычно реализуется посредством традиционных инвестиций.

Основной формой привлечения частного венчурного финансирования является внерыночная эмиссия акций предприятиями, которые в обмен на финансовые ресурсы передают их венчурным фондам или так называемым фондам прямых инвестиций. При этом возможно использование и более сложного механизма венчурного финансирования, когда владельцам ком​пании выдается опцион на последующий выкуп доли частных инвесторов. По мере повышения зрелости и уменьшения риска условия финансирова​ния предприятия становятся все менее жесткими: если в самом начале ча​стные инвесторы стараются получить долю, близкую к контрольной, то на последующих стадиях возможно предложение им пакета акций менее бло​кирующего. Соответственно ключевым фактором привлечения венчурного финансирования является оценка потенциальной доходности проекта и увеличения стоимости компании. Использование средств венчурных фон​дов особенно распространено для финансирования высокотехнологичных компаний, а также малых фирм с серьезными инновационными заделами, хорошими рыночными перспективами и большим потенциалом роста.

Рисковое (венчурное) инвестирование чаще всего осуществляется в малые и средние частные или приватизированные предприятия без предос​тавления ими какого-либо залога или гарантий в отличие, например, от практики банковского кредитования. В качестве инвесторов в венчурном процессе выступают, как правило, не отдельные инвесторы, а венчурные фонды (фонды венчурного финансирования), имеющие опыт оценки пред​приятий и их инновационных проектов, а также эффективного управления ими, что несколько снижает риск их инвестиционных решений. Венчурные фонды или компании предпочитают вкладывать капитал в фирмы неак​ционерной формы собственности либо в акционерные общества, чьи акции не обращаются свободно на фондовом рынке, а полностью распределены между акционерами - физическими или юридическими лицами.

Венчурные инвестиции направляются либо в капитал акционерных обществ в обмен на его долю или пакет акций, либо предоставляются в форме инвестиционного кредита, обычно на среднесрочный период - на срок от трех до семи лет. На практике, однако, наиболее распространена комбинированная форма венчурного инвестирования, при которой часть средств вносится в акционерный капитал венчурного предприятия, а дру​гая - предоставляется в форме инвестиционного кредита.

Венчурный капиталист, возглавляющий венчурную компанию или фонд, не вкладывает собственных средств в компании, акции которых он приобретает, а, как правило, выступает посредником между синдициро​ванными (коллективными) инвесторами и предпринимателем. Это - еще одна важная особенность данного типа инвестирования. С одной стороны, венчурный капиталист самостоятельно принимает решение о выборе того или иного объекта для внесения инвестиций, участвует в работе совета ди​ректоров и всячески способствует росту и расширению бизнеса выбранной компании. С другой стороны, окончательное решение об осуществлении инвестиций принимает инвестиционный комитет, представляющий инте​ресы инвесторов. В конечном счете получаемая венчурным инвестором прибыль принадлежит инвесторам, а не ему лично. Он может рассчитывать только на ее часть.

Поскольку вложения венчурных фондов имеют долгосрочную основу, им необходим доступ к источникам долгосрочного капитала: средствам страховых компаний, пенсионных фондов, частных лиц, банковскому дол​госрочному капиталу. Ряд других источников финансирования связан не​посредственно с вложениями в развитие технологий, расширение произ​водства и другие стратегические программы. К ним относятся средства корпораций, государственных учреждений, международных агентств, на​учных организаций. Таким образом, несмотря на рискованный характер венчурных инвестиций, степень возвратности вложенных средств должна быть очень высокой.

Развитие венчурного финансирования и венчурного предпринима​тельства способно решить целый комплекс задач, стратегически важных для осуществления позитивных качественных изменений в экономике. Во-первых, это означает дополнительный приток инвестиций, в том числе из-за рубежа. Во-вторых, появляется возможность реанимировать и сущест​венно активизировать национальный инновационный потенциал страны постепенно превращая его в основной «локомотив» развития экономики, расширения ее налоговой и экспортной базы. В-третьих, происходит фор​мирование международной предпринимательской среды на основе самых современных форм и направлений экономической активности, взаимодействия с непосредственными разработчиками инновационных Частные или рыночные фонды венчурного финансирования (дейст​вующие вне рамок программ государственной поддержки или поддержки международных финансовых организаций) в наших условиях пока вряд ли способны функционировать самостоятельно. Однако государственное «со​участие» бюджетными средствами в системе венчурного финансирования должно дополнять и поддерживать аналогичные каналы частнопредпри​нимательского финансирования, а не заменять их. Инновационный тренд в экономике должен стать, по крайней мере, не менее заманчивым, чем сырьевой бизнес. Кроме того, сейчас становится все более очевидным, что практикуемая экспортная модель "инвестиционного прорыва" - тупиковый путь. Использование отечественного инновационного потенциала и но​вейших технологических разработок в основном для вывоза за рубеж не ведет к реальному обновлению экономики. Это в полной мере касается и инновационно-ориентированных потоков частных иностранных инвести​ций в российскую экономику. Импорт капитала в российскую экономику должен формировать не ее инновационную зависимость от партнеров из​вне, а инновационную взаимозависимость импортера и экспортера капита​ла за счет перенесения последним в принимающую страну заметной доли расходов на постоянное обновление производимой продукции, применяе​мых технологий и т. д.

Становление систем венчурного финансирования в российской эконо​мике сталкивается с рядом серьезных препятствий. Так, в настоящее время российское законодательство не содержит исчерпывающих нормативных актов, регулирующих деятельность венчурных фондов и компаний. Оп​ределенные проблемы связаны и с деятельностью самих предпри​ятий - потенциальных соискателей венчурного финансирования, которые пока плохо разбираются в его технологии. Опасаясь скрытых форм рей-дерства, растущие и инновационно-перспективные российские компании неохотно решаются на проведение дополнительных эмиссий акционерного капитала в пользу внешнего инвестора, предпочитая использовать факти​чески более дорогие источники финансирования своих разработок.

В этой связи закономерно активное подключение государства к реали​зации модели венчурного финансирования. Один из способов государст​венной поддержки инноваций в настоящее время уже практически апроби​руется в российских условиях. За счет его средств, в свою очередь, форми​руются (капитализируются) отраслевые венчурные фонды, управляемые выбранными на конкурсной основе частными управляющими компаниями. Требования к ним следующие: наличие качественной инвестиционной стратегии, высокий профессионализм экспертов, от мнения которых будет зависеть принятие конкретного инвестиционного решения.

Данный механизм венчурного финансирования рассчитан на под​держку государством инновационных компаний на самой проблемной ста​дии инновационного процесса - между научными разработками и серий​ным производством. Она предполагает наиболее высокие риски для инве​стора, которые он предпочел бы (как свидетельствует мировой опыт) раз​делить с государством. Чаще всего в подобных случаях государство при​нимает на себя половину рисков венчурного инвестирования, а прибыль достается частным венчурным инвесторам (это важный элемент государ​ственно-частного партнерства).

Выделение значительных государственных средств для «раскрутки» механизма венчурного финансирования не означает, что эти средства мо​гут быть получены потенциальными соискателями на неких «облег​ченных» условиях. Для получения устойчивого доступа к системе венчурного финансирования необходимо:

-   наличие передовой, не имеющей мировых аналогов технологии или разработки, оцениваемой как минимум по одному из следующих критериев:  новизна продукта, экономичность технологии произ​водства, использование нового, более дешевого сырья, резкое сни​жение энергоемкости производства и использования; повышенная экологичность;

-   наличие   внетехнологического   ноу-хау,   связанного,    например, с программным продуктом, оригинальной бизнес-идеей и т. п.;

-   устойчивое увеличение рыночных продаж, перспективы дальней​шего роста   контролируемого   сегмента   рынка   в   сочетании   с эксклюзивным конкурентным    преимуществом,     обусловленным внутренними   факторами компании.

Новые тенденции  развития финансовых систем позволяют и России попытаться стать активным игроком на рынке услуг МФЦ. Сейчас в РФ поставлена задача создания мирового финансового центра в Москве – очевидно, по логике совмещения центра власти и денег. 

Между тем, если и ставить эту цель – то лишь на весьма отдаленную перспективу. Во-первых, для ее достижения недостаточно выделить землю, построить здания и развязать транспортные пробки. Во-вторых, и мировой опыт не очень подтверждает необходимость такой связки. 

Конечно, есть пример Лондона (где Сити – финансовый центр, существует вне городской юрисдикции). Но в США финансовый центр не в столице (Вашингтоне), а в Нью-Йорке, в Германии это – Франкфурт, в Италии – Милан, не в столицах размещены финансовые центры также в Канаде, Австралии, Швейцарии, Бразилии, и т.д.

Для того чтобы понять реальные возможности России на этом поле, необходимо имеющиеся у нас возможности сопоставить с поставленными целями.

Цели, если ориентироваться на официальные документы, по большому счету всего две: привлекать иностранные инвестиции и технологии (включая технологии современного управления финансовым сектором) и оказывать поддержкам процессам концентрации и диверсификации национальным капиталам. Какими средствами могут быть достигнуты эти цели? 

Для привлечения иностранных капиталов необходимо общее существенное улучшение инвестиционного климата в стране – и это может занять длительное время. Для облегчения условий для обращения и накопления капиталов – до уровня, сравнимого с ведущими финансовыми центрами, необходимо массирование заимствование соответствующих законодательных норм, торговых обычаев, культуры торговли и общения, отмену пограничных и таможенных барьеров для движения денег и людей, и т.д. Очевидно, что для России все это возможно только для ограниченной и изолированной территории.

Какие сейчас у России реальные возможности быстро продвинуться по этому пути? Концептуально в литературе для финансовых центров существует следующая классификация: «глобальные», «транснациональные» и «локальные». 

В категории глобальных центров мы видим на первых позициях Лондон, Нью-Йорк, Гонконг, Сингапур – т.е. не просто центры с качественной финансовой инфраструктурой, но и «физически» привязанные к огромной экономической и финансовой мощи. России, чтобы выйти на этот уровень, надо сначала создать экономику мировой сверхдержавы.

В категории «транснациональных» первые места занимают Токио, Сан-Франциско, Люксембург и  все наиболее крупные островные финансовые центры. И к «локальным» относят Сан Пауло, Осаку и финансовые центры «узлового» характера (Катар, Монако, Мальта и др.).

Как мы видим, реально у России есть возможности претендовать на позиции «транснационального»-«локального» центра. 

Определим теперь основные требования к размещению и «оснащению» такого возможного центра. Минимальный набор требований к любому вновь создаваемому финансовому центру следующие: 

   -«доступность» (Камчатка и Таймыр однозначно не проходят); 

   -«диверсифицированность» (наличие набора всех основных видов финансового обслуживания);

   -«профессионализм» (высокий профессиональный уровень операторов услуг и регуляторов рынка);

   -«устойчивость» - законов, норм, правил, обычаев деятельности и условий проживания;

   -«безопасность» - для торговых операций, движения денег и людей, для деятельности по управлению капиталами в целом.

Все это может быть подробно и детально конкретизировано, на примере как старых устоявшихся, так и новых развивающихся финансовых центров. Так, к примеру, один из самых быстроразвивающихся финансовых центров Азиатско-Тихоокеанского региона – канадский Ванкувер все последние годы стабильно занимает первое место в мировом рэйтинге городов «с наиболее благоприятными и комфортными условиями для проживания». 

Если применить этот концептуальный подход к России, увязав одновременно цели, возможности и реальную конкурентную среду мирового рынка финансовых услуг, то мы можем выдвинуть два варианта «зонирования» финансового центра в РФ: в районе Сочи и на территории Калининградской области. Оба эти варианта удовлетворяют требованиям изолированности, доступности, хороших транспортных и коммуникационных связей, и географически-климатической привлекательности. 

И на этих изолированных территориях административно и технически вполне возможно будет воссоздать такие необходимые для международного финансового центра компоненты, как англосаксонское «общее» право – основанное на приоритете сущности сделки перед ее формой и обеспечивающее надежность и исполнимость «игровым» финансовым сделкам любого рода и характера, отсутствие национальных ограничений для международных финансовых операций и сделок, надежность денежных и финансовых инструментов, используемых в этих сделках (рублю еще далеко по этому качеству и до доллару, и до евро) - которые в условиях Москвы пока представляется обеспечить крайне трудно.

Предложение для России модели «контролируемого анклава» - в районе Сочи или в Калининграде вполне сопоставимо с аналогичными уже действующими «контролируемыми» финансовыми центрами - Гонконг – для Китая и Маврикий – для Индии. Интересен в этом смысле и пример Швейцарии, в которой «свой» главный финансовый центр размещается непосредственно в Цюрихе, но еще имеется и «сепаратный», специально для Италии, финансовый центр в Лугано и также Швейцария еще поддерживает - своей прямой валютно-банковской юрисдикцией – и «внешний анклав» Лихтенштейн – для всего остального мира.

Для таких «контролируемых» финансовых центров – в Сочи или в Калининграде – можно будет относительно легко и быстро ввести особую систему банковского и финансового надзора, создать для международных финансовых операций особую систему упрощенного и облегченного налогообложения, установить расчетно-платежной единицей доллар и евро, устранить визовые ограничения в отношениях с Европой и США.

Но при этом нужно будет видеть и угрозы политико-административного характера. Поэтому для защиты от «мягкого» ухода указанных регионов от России придется придать им статус особого района – прямого центрального подчинения, с назначением его главы (генерал-губернатора) указом президента и с отменой, соответственно, выборов его главы и депутатов регионального собрания, ввести статус постоянных резидентов и ограничения на пребывание временных резидентов из других стран и также из других регионов РФ. Необходимо будет также принять самые жесткие меры по исключению любой преступности и любых проявлений коррупции и взяточничества. То, что это возможно и достижимо – на отдельно взятой ограниченной территории, вполне доказывают примеры Сингапура и Дубая.

Кроме того, следует предпринять и некоторые, может быть, менее заметные, но крайне необходимые действия общего характера. Так, следует  существенно модернизировать систему подоходного налогообложения, концептуально пересмотреть роль международных соглашений в сфере налогообложения и обмена информацией, подумать о введении эффективного налога на крупные состояния.  Также представляется необходимым решить вопрос о присоединении России к международной Конвенции о праве, применимом к трастам, и об их признании (1985).

При этом следует подчеркнуть, что все необходимые для реализации этой модели законы и постановления могут быть разработаны и реализованы в пределах 1-1,5 лет и Россия немедленно сможет включиться в глобальную сеть мирового финансового бизнеса и занять этим своим анклавом важное место в мировой сети финансовых центров – что в варианте Москвы займет десятилетия и без всякой уверенности в конечном успешном результате.

Заключение
В начале XXI века системе мирового хозяйства отказано в доверии. Наступил глубочайший кризис свободного рынка. Свободный рынок, который гордился своими достижениями, потерял статус единственного механизма подъема промышленности, торговли и абсолютного гаранта решения глобальных и национальных экономик, преодоление бедности, безработицы, социальных конфликтов, сохранения природных ресурсов и т.д. 

Исследование современных процессов проходящих в мировой финансовой системе, анализ исторической эволюции свободного рынка, изучение основных направлений миграции капитала, методов их привлечения в те или иные регионы,  мотивов стимулирования денежных потоков  позволило придти к некоторым выводам теоретического уровня, которые получили освещение в данной монографии.

Во-первых, следует безоговорочно констатировать тот факт, что в XX веке капитал перешагнул национальные границы, аккумулировался узкой финансовой группировкой и от имени этой элиты под эгидой международных организаций диктует свои условия мировому сообществу. Из ста семи крупных экономик  в мире половину составляют не страны, а корпорации. Кроме того, при этом новые технологии устраняют факторы расстояния и скорости денежных потоков, снижая возможности регулирования и контроля за ними.

Во-вторых, современные финансовые системы  регулировались концепциями уровня науки XIX века и даже XVIII века.

В частности, именно в XVIII веке был выдвинут  тезис неучастия государства в предпринимательской деятельности. Это отражало интересы нарождавшегося промышленного капитала, которому хотелось устранить самого сильного конкурента на финансовом рынке.

Например, согласно учению А.Смита прибыль должна принадлежать только классу капиталистов, а они уже через своих низовых (лигитивных) представителей в законодательных органах уступают часть государству.

В современный период данная концепция реакционна, т.к. не обеспечивает гармоничного развития человеческого общества. Эта «уступка» капиталистов незначительна и, как показали реальные  события  начала  XXI  века  в  Европе и во всем мире, 

сдерживает развитие социальных институтов, отдельных регионов и не способствует созданию единого мирового экономического  пространства.

В-третьих, финансовый потенциал мирового хозяйства с трудом выполняет функцию развития глобальной экономики. Мировая финансово-валютная система теряет контроль за состоянием и управлением  денежными потоками. Главными агентами международного рынка капитала  в XXI веке стали 29 крупных (транснациональных)  банков, сотни транснациональных монополий и привилегированные институциональные инвесторы, которые по существу регулируют финансовый сектор и движение капитала. О величине активов  институционных инвесторов говорит, например, тот факт, что в США они значительно превышают величину всего ВВП.

В мире продолжается рост денежной массы, объем которой уже в сотни раз превысил производство. В мировой финансовой системе крутятся  потоки деривтивов (перезаложенные  долговые обязательства  и страховки ничем не обеспеченные) на сумму  более чем 700 трлн. долларов. А совокупный мировой ВВП – 63 трлн. долларов.

Этот процесс не стабилизируется. Так в США, начиная с 2006 года по 2010 год, напечатали несколько триллионов долларов и вложили их поддержку  крупных контролируемых банков. В тоже время десятилетиями накопившуюся задолженность многих стран невозможно ликвидировать даже конверсией займов, путем сокращения платежей в счет основного долга и процентов, путем полного или частичного их снижения т т.д.
Такие серьезные факты свидетельствуют о громадном и все нарастающем расслоении в мировой экономике и традиционными методами реформирования кризис, начавшейся в 2008 году не преодолим, по крайней мере, в ближайшие 20 лет.

В-четвертых, в мировой экономике закладывается теоретный  фундамент и зарождается процесс создания новой резервной валюты – единому  мировому финансовому пространству

Значение и внимание к мировому финансовому хозяйству возрастает по мере развития общества. В этой связи необходимо  рассматривать движение капитала в новом качестве как инструмент макроэкономической стабилизации. Миграция капитала приобретает не только экономическую, но и социальную функцию,  когда идет из промышленно развитых стран в бедные или развивающиеся. Международный контроль  за денежными потоками обеспечит решение и новых проблем, включая выявление направление средств на транснациональные преступления.

Фундаментальные исследования управления потоками капитала на практике позволяет разработать более широкие стандарты и правила поведения (может быть имеющие силу закона) касающиеся прозрачности денежной миграционной политики, увидеть аспекты деятельности валютно-кредитных учреждений, направлявших финансовые потоки в 90-е годы и которые вызывают наибольшую озабоченность со стороны международных институтов.
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Приложения

Приложение 1

Рейтинг мотивации основных направлений 

движения капитала

	№
	Цель направления потока
	100%

	1
	Прибыль
	48

	2
	Борьба за рынки (сбыт, сырье)
	20

	3
	Избежание налогов
	20

	4
	Корпоративная помощь
	7

	5
	Финансирование терроризма
	3

	6
	Поддержка диаспор
	0,5

	7
	Финансирование международных организаций
	1

	8
	Прочие
	0,5


Статистическая и экспертная авторская оценка

Приложение 2
Ведущие финансовые центры мира

	№
	Финансовый центр

	1
	Лондон

	2
	Нью-Йорк

	3
	Сингапур

	4
	Гонконг

	5
	Цюрих

	6
	Женева

	7
	Чикаго

	8
	Франкфурт

	9
	Бостон

	10
	Дублин

	…
	…

	60
	Москва


Приложение 3

Крупнейшие страны-должники мира, $ трлн.

	Япония 
	10,60

	США 
	9,06

	Германия 
	2,30

	Италия 
	2,26

	Франция 
	1,99

	Великобритания 
	1,65

	Канада 
	1,20

	Китай 
	0,96

	Индия 
	0,85

	Испания 
	0,80


Приложение 4

Объемы внешнего долга по континентам
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Приложение 5

Крупнейшие транснациональные корпорации

	№
	Наименование
	Зарубежные активы, % от всех активов                        компании
	Зарубежные продажи, % от общего объема продаж
	Зарубежный персонал, % от всего персонала компании

	1
	Bayer
	89.8
	63.3
	54.6

	2
	Nestle
	86.9
	98.2
	97.0

	3
	ABB
	84.7
	87.2
	93.9

	4
	Volkswagen
	84.8
	60.8
	44.4


Источник: журнал «Economist»
Приложение 6

Крупнейшие банки Европы (2011 г.)

	Номер рейтинга
	Банк
	Страна
	Активы                  $ млрд. (2010)

	1.
	BNP Paribas
	Франция
	2952,22

	2.
	Royal Bank of Scotland
	Великобритания
	2727,94

	3.
	HSBC Holdings
	Великобритания
	2355,83

	4.
	Credit Agricole
	Франция
	2227,22

	5.
	Barclays
	Великобритания
	2223,04

	6.
	Deutsche Bank
	Германия
	2150,60

	7.
	ING Group
	Нидерланды
	1667,62

	8.
	Lloyds Banking Group
	Великобритания
	1650,78

	9.
	Societe Generale Group
	Франция
	1468,72

	…
	….
	…
	….

	33.
	Sberbank
	Россия
	   220,62


Приложение 7

Оффшоры, наиболее привлекаемые 

для иностранного капитала

1. Ангилья
2. Княжество Андорра
3. Антигуа и Барбуда

4. Аруба
5. Содружество Багамы
6. Королевство Бахрейн
7. Белиз
8. Бермуды
9. Бруней-Даруссалам
10. Республика Вануату
11. Британские Виргинские острова
12. Гибралтар
13. Гренада
14. Исландия
15. Содружество Доминики
16. Республика Кипр  
17. Китайская Народная Республика:
· Специальный административный район Гонконг (Сянган) 

· Специальный административный район Макао (Аомынь)
18. Союз Коморы:
· остров Анжуан
19. Республика Либерия
20. Княжество Лихтенштейн
21. Республика Маврикий
22. Малайзия:
· остров Лабуан
23. Мальдивская Республика
24. Республика Мальта
25. Республика Маршалловы Острова
26. Княжество Монако
27. Монтсеррат
28. Республика Науру
29. Нидерландские Антилы
30. Республика Ниуэ
31. Объединённые Арабские Эмираты
32. Острова Кайман
33. Острова Кука
34. Острова Терке и Кайкос
35. Республика Палау
36. Республика Панама
37. Республика Самоа
38. Республика Сан-Марино
39. Сент-Винсент и Гренадины 

40. Сент-Китс и Невис
41. Сент-Люсия
42. Отдельные административные единицы Соединённого Королевства:
· Остров Мэн
· Нормандские острова (острова Гернси, Джерси, Сарк, Олдерни)
43. Республика Сейшельские Острова.
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