Императивы развития регулирования предпринимательской деятельности в условиях глобальной экономики
Глобальные сдвиги в развитии взаимодействия в экономической сфере вынуждают государства менять набор инструментов управления. Новые формы кооперации экономических партнеров, усиление влияния транснациональных корпораций, наращивание объема норм международного права являются, с одной стороны, вызовом для устойчивой деятельности многостороннего регулирования и национальных регулирующих систем, а, с другой стороны, базой для гармонизации законодательства с наилучшими образцами международных   и/или национальных регулирующих норм. В докладе проведена систематизация инструментов и оснований их переформатирования, рассмотрены и проанализированы конкретные практики. Эволюция практики применения и характера регулирующих мер указывает на то, что по мере развития экономики, институтов рынка и международного экономического обмена, инструментарий регулирования и методы его применения по своей форме все более и более эволюционируют в следующих направлениях:

1. Они становятся все более и более сложными по своей структуре и многообразными (а иногда и непредсказуемыми) по своим последствиям.

2. По своей внешней форме они реализуются как административные меры регулирования, а, по сути, обладают существенным экономическим эффектом.

3. Экономический эффект административных мер в современных условиях может проявляться в сфере «деятельности» традиционных механизмов рынка. 

4. В современных условиях происходит практически слияние и/или переплетение двух основополагающих блоков регулирования – государственного и рыночного.

5. Стираются или становятся подвижными границы целей применения отдельных инструментов регулирования.

Эти тенденции проявляются не только на уровне национальной экономики, но и в рамках современной глобальной экономики, когда инструментарий регулирования применяется для повышения конкурентоспособности отечественного бизнеса на мировом рынке. 

Можно проследить эволюцию характера методов регулирования, связанных с политикой протекционизма. Если традиционный протекционизм строился, прежде всего, на ограничениях при ввозе и вывозе товаров, то сейчас наиболее эффективными средствами считаются меры защиты внутреннего рынка, которые проявляются избирательно в зависимости от факторов, проявляющихся при нарушении условий справедливой конкуренции на рынке. В последнее время все большее значение приобретают инструменты протекционизма, влияющие непосредственно на условия предпринимательской деятельности, например, технические барьеры.

Важно отметить, что сейчас в условиях глобальной экономики регулирование предпринимательской деятельности в рамках национального рынка (т.е. в рамках суверенной компетенции государства) часто становиться вынужденным ответом на мировые экономические процессы. Следствием этого становится подобие и сходство национальных мер регулирования, которые традиционно носили сугубо внутренний характер и по природе своих целей были направлены на решение задач в рамках внутреннего рынка. Эта тенденция закрепляется в форме разработки и согласования различных многосторонних договоренностей, ряд из которых принимает четкую и юридически обязывающую форму, а часть из них остается на уровне общих деклараций и неформальных договоренностей. Отсутствие юридически обязывающих документов не означает, что такие формы взаимодействия имеют низкий уровень или незначительны.
